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Degerli Paydas’im Merhaba,

Sirketlerimizin faaliyetlerini, Griinlerini ve felsefesini, calisanlarimiz, is ortaklarimiz ve sekt&riimiiz ile paylasabilecegimiz
kurumsal yayin ¢ikartma karari aldigimizdan beri, sirketlerimizin kurucusu Yavuz Batur’un 25 sene 6nce belirledigi

degerlere sadik kalarak olusturdugumuz PAYDAS dergimizin 1’nci yayin yilini kutlamak beni ve arkadaslarimi gercekten
cok mutlu etti.

Yayinladigimiz toplam 4 sayida gerek calisanlarimiz ve Griinlerimiz, gerekse de is ortaklarimiz arasindan secilmis Uretici,
bayi, halci, komisyoncu, fideci, vb. sektdr paydaslarimizin bilgileri, sorunlari ve isteklerine olabildigince yer vermeye
calistik. Bu baglamda sizlerden gelen elestiriler dogrultusunda basarili oldugumuzu gérmek gercekten de bu dergiye
emegi gecen herkes gibi, en basta beni Paydas’a daha fazla bagliyor ve daha da iyisini yapmak adina cesaretlendiriyor;
daha iyisini yapabilmek icin ise firsattan istifade elestiri ve dnerilerinizi her zaman bekledigimizi yinelemek istiyorum.

2010 yilinda atandigim “iletisim Midiirligi” gérevi baslangicinda, dergimize ek olarak, éncelikle “6z ile bicim birbirinden
ayrilmaz” yaklasimindan hareketle ailemizin gelecegi icin ¢ok énemli olduguna inandigimiz Griinlerimizin kalitesinin,
uzmanligimizin, tecribemizin disa yansimasi olan sirket yeni yizlerinin hazirlanmasina basladik. Uzun ve mesakkatli

calismalar sonunda ilk olarak 2011 yilinin ilk ¢eyreginden itibaren GENTA sirketimizin Griinleri yeni gériintileri ve yeni
logosu ile raflarda yerini almaya basladi.

Bu proje cercevesinde dncelikle yeni bir sirket logosundan hareketle tim basil sirket evraklarini yeni bir tasarim altinda
bulusturduk. Sonrasinda ise Uriin ambalajlarimizi yenilemeye basladik. Bu baglamda &éncelikle en ¢ok (riine sahip
oldugumuz ve 2 degisik marka altinda pazarlanan “Profesyonel Bitki Besinleri” tiriin kiimesinin tam 160 adet ambalaj
ve etiketlerini yeniledik. Arkasindan “Zevk Bahgeciligi” Uriinlerimizin yenilenme ve (riin yelpazesinin genisletilmesine

gecerek, 45 adet Uriin tGzerinde ¢alismamizi tamamladik. En sonunda ise tiim profesyonel sebze ve tarla bitkileri tohum
ambalajlarimizi yenileyerek projemizi sonlandirdik.

Bu sayede 1989-2000 yillari arasi pazarda az sayida iriinle ve sadece belirli blgelerde var olan
GENTA markasinin, 2000 yilindan itibaren degisen stratejisi sonucu, ¢ok daha genis bir triin

yelpazesi ile ve ¢cok daha genis bir cografi alanda yaygin dagitimina uygun, yeni ve cekici bir
yiiz ile pazarda yer almasini saglamis olduk.

VAT olarak ise dncelikle grafik tasarimlarimizi, kiiresel bir sirket olan VILMORIN’in diinya
capinda uyguladigi tasarimlara uygun hale getirerek, tiim basili malzemelerimizi yeniledik
Ayrica, Zevk Bahceciligi bélimimiizde Anadolu markasi altinda sattig§imiz sebze
tohumlarinin ambalajlarini yenileyerek tim cesitleri Vilmorin markasina gecirdik.

Paydas Dergisi sirketlerimizin biiyliyen, gelisen yizlerini tanitmak, artan personel
ve misterisi sayisinin getirdigi birbirini tanimanin zorluklarini yenmek igin
yaratildi; umuyorum bu baglamda dergimiz gerekli roliinii yerine getirmeye

baslamis ve genisleyen aile bireylerimiz arasinda bekledigimiz iletisimin
kurulmasina yardimci olabilmistir.

Saygilarimla,
Nejat Toreci
VAT & GENTA sirketleri iletisim Miidiiri
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Kusadasi, Misir Toplantimiz ile $enlendi

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) misir esitlerinin tanitimi-
ni Kusadasi’nda diizenledigi 6zel bir organizasyonla tanitti. Ege
Bolgesi’nin misir Gretimi yapilan tim alt bélgelerinde etkinligi
olan bayilerin, ziraat odasi temsilcilerinin ve dnder misir Ureti-
cilerinin davetli oldugu misir tanitim organizasyonu Kusadasi
Richmond Ephesus Otel’de gergeklestirildi. Misir cesitlerinin
tanitimi ve yayilimini artirmak amaci ile gergeklestirilen etkinli-
ge Vilmorin Anadolu Tohumculuk Genel Miidiirii Frederic Savin
de katildi. Organizasyonda misir ¢esitleri hakkinda detayl bilgi
edinmek disinda otelde konaklama ve hos bir yemek esliginde iyi
vakit gecirme firsati da bulan 50’ye yakin davetli grubu VAT ekibi
tarafindan ilgi ile agirlandi.

Misir yetistiriciligi konusunda énemli bilgilerin de aktarildigi bu
toplanti tim katihmcilar agisindan oldukga verimli ve eglenceli
gecti. Organizasyonda tanitilan danelik misir cesitleri arasinda
FAO-700 olum grubunda yer alan LG 37.10 cesidi son iki yilda
gosterdigi listlin verim 6zellikleri ve uyum yetenegi ile bélgenin
adi gegen cesitlerinden biri olma yolunda hizla ilerliyor. Bizlere
glivenip, birlikte hareket eden tiim paydaslarimiza da katilimlari
i¢in ayrica tesekkdiir ediyoruz.

Satis ve Ur-Ge Ekibi Gelenegi Bozmadi

Lahanagiller Tarla Giini’'ne
Ureticiden Tam Not

BORIS F1

Kigiik Menderes havzasinda polikiiltir tarimin ve hayvancihgin

yogun olarak yapildigi Bayindir bélgesi, cigekgiligiile de Tiirkiye’de
on plana ¢ikiyor. Verimli topraklara sahip, ¢aliskan ve tiretken bir
tarim niifusunu barindiran bu bélge Vilmorin Anadolu Tohumculuk
(VAT) icin de ayri bir 6nem tasiyor. Uzun yillardan beri lahanagiller
hibrit gesitleri; 6zellikle karnabahar ve brokoli gesitleri ile pazarin
onciiligind yapan VAT bu bélgede de kaliteli liretimin destekgisi
olmaya gayret gosteriyor.

20 Ocak’ta diizenlenen Lahanagiller Tarla Giinii’nde yore Ureticileri
ve bayileri ile bulusan VAT yalnizca Ureticilerden degil toplantiya
bizzat katilan Bayindir Belediye Bagkani ve ilce kaymakamindan
da ilgi gérdii. Zira VAT, Haskdy ilkgretim Okulu’na yaptigi yardim
nedeni ile bir plaketle onurlandirildi. Egitime destek konusunda
bagka kurum ve kuruluslara ilham kaynagi olan VAT, Lahanagil-
ler Tarla Gind’nd bu kivangla agmis oldu. VAT In tim lahanagil-
ler gesitlerinin gorilebildigi tarlayr G6lmarmara gibi kiglik Gretim
yapilan énemli bélgelerden bayi ve (reticiler gezdi. Yaklasik 100
kisilik bir katiimin oldugu tarla giiniinde VAT Genel Middir{i Fre-
deric Savin ve bélge sorumlusu Cem ince de ziyaretgilerle birlikte
lahanagiller tarlasini gezdi. VAT In yeni karnabahar ¢esitlerinden
KAMIS f1’in de oldugu toplam 13 farkli giin olgunluguna sahip kar-
nabahar ¢esidi, yeni erkenci brokoli ¢esidi olan SELENAY f1, sofralik
beyaz lahana gesidi BIENTO ft’in goriilebildigi tarlada gesitler Gre-
ticilerden tam not aldi.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA’nin artik geleneksel hale getirdigi Uriin Gelis-
tirme (UR-GE) ve Satis Toplantisi bu yil da Antalya’da diizenlendi. 3 Aralik’ta baslayan ve iki
glin siiren toplantilara VAT ve GENTA’nin iist diizey yonetimi de olmak (izere 35 kisi katildi.

VAT ve GENTA satis ve UR-GE ekibinin bir araya gelip yilsonu degerlendirmesi yaptigi, ayni
zamanda tohum sektériiniin gelisimi ve pazarin durumuna iliskin gérts alisverisinde bulu-

nuldugu toplanti cercevesinde yeni hedefler ve projeler lizerinde de duruldu. Her yil oldugu
gibi yeni hedeflerin kondugu, keyifli sohbetlerin yapildigi bulusmada VAT ve GENTA ekibinin

motivasyonu da Ust diizeydeydi.
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Tohumda
Guvencenin Adi

GSPP mi?

Cmm, yetistiriciler ve fideciler icin cok
tehlikeli bir parazit olup, domates
bitkisinde goriinen bakteriyel
solgunlugun ve kanserin kaynagidir.
Bu hastalik tim digerleri icerisinde
mucadelesi en zor olanidir. Vilmorin
ve GENTA markasi ile satilan tim
tohum partileri, satis 6ncesi Fransa
Tanm Bakanhgi'nin tavsiye ettigi test
yontemi olan “immunoflioresans” ile kontrol
edilmektedir.

GSPP nedir? Neden 6zel bir logo ve bir kalite etiketi
tasir?

GSPP kisaltmasinin temeli “iyi tohum ve fide uygulamasi” olarak
tercime edebilecegimiz, ingilizce “Good Seed and Plant Practices”
cliimlesinin karsihgidir. Bu ifadeden kolayca bu tohumlarin toplam
yiiksek kalite garantisi altinda oldugu ¢ikarimini yapabiliriz. Ancak
basliktan uzaklasip kapsamina bakarsak bunun dogru olmadig-
ni ve bu yeni ve carpici uygulama kapsaminin sadece clavibacter
michiganensis subsp michiganensis ile sinirl oldugunu gériiriiz. Bu
protokol, ne ¢cimlenme yiizdesi, kullanilabilir fide yiizdesi, fiziksel
ve genetik safiyet gibi tohumun fiziksel kalitesi hakkinda, ne de
sadece ‘clavibacter michiganensis subsp michiganensis’ etmeni ile
sinirl kaldigi icin genel tohum saghgr hakkinda garanti verebiliyor.
Ozellikle domates tohumu ile tasinabilen ve Akdeniz bdlgesinde
tiretimleri olumsuz etkileyen Xanthomonas, Pepino Mosaic virisi
ve Tobamovirtis’ler gibi hastalik etmenleri bu protokol disinda bira-
kilmistir. Demek ki her ciddi tohum firmasi bu protokol diginda bu-
gline kadar gelistirip, kullandig1 tim tohumluk kalite kontrol analiz
protokollerini aynen kullanmaya devam edecektir. En nihayetinde

6

bu protokol tek hastalik etmenini, tek bir tiir (domates) baglamin-
da ele almaktadir; yani biber, patlican, hiyar benzeri yaygin yetisti-

rilen sebze tirlerini icermemektedir.

Pekiyi, bu “Clavibacter michiganensis subsp michiga-
nensis (Cmm)” neden bu kadar 6nemli?

Cok tehlikeli bir bakteri = Cmm

Cmm, yetistiriciler ve fideciler icin ¢ok tehlikeli bir parazit olup,
domates bitkisinde goriinen bakteriyel solgunlugun ve kanserin
(ingilizce “Bacterial Canker”) kaynagidir. Bu hastalik tiim diger-
leri icerisinde miicadelesi en zor olanidir. Bakteriler bitkinin iletim
dokularindanilerleyerek cok kisa stirede meyvelere ulasip ticari ve-
rime biyuk zarar verir. Bu bakteri kullanilan aletler, sulama suyu
ve fiziki temas ile cok hizli bir sekilde yayilma kabiliyetine sahiptir;
bu nedenle {iretim alani veya fidelige bulastigi zaman ¢ok 6zel bir
dezenfeksiyon gerekir. Bu arindirma ¢ok titiz, sistematik ve toplam
olmali, tim alet, ekipman, sera vs. kapsamalidir. Bu bakteri ayni
zamanda tohum ve fide ile de kolayca bulasabilir. Bulasik tohumlar
her ne kadar dezenfeksiyon sonucu temizlenebilseler de kullanilan
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yontem ok hassas olup ¢ogunlukla tohumun fiziki kalitesi tizerin-
de olumsuz etki yaptigindan pek tercih edilmez. Dolayisi ile ciddi
tohum firmalart her seyden 6nce bakteriden arf tohum Ulretmeye
cok 6zen gosterirler. Ayrica eger tohumlar bulasiksa, ekimden son-
ra geng fideler lizerinde bakteri tespiti cok zor, hatta imkansizdir.
GCogu kez hastalik belirtileri fideler tiretim yerine dikildikten sonra
ortaya gikar ve miidahale olanag! kalmaz, dolayisi ile bu hastalik
ozellikle fideciler i¢in son derece 6nemlidir.

Tespiti ¢ok zor bir hastalik = Cmm

Tum tohum firmalari piyasaya tohum vermeden 6nce olasi hasta-
liklari saptayabilmek igin bir dizi kalite kontrol testleri uygularlar.
Cmm i¢in bugiin diinyada firmalar kendi tercihlerine gére genel ka-
bul gérmiis iki ydntemden birini kullanmaktadir. Bunlar:

1. “ISHI 4” olarak adlandirilan, secici bir ortam {izerine seyreltme
yontemiile etmen belirleme testi. Bu test i¢in tohumlar bir siviiginde
ezildikten sonra, belirli ve seyreltilmis bir b6limi bakterilerin ¢ogal-
masini kolaylastirici besin takviyesi yapilmig olarak Cmm ile tohumla-
nir. Daha sonra stipheli koloniler PCR ve/veya patojen glicii yontemi
ile belirlenir. Bu test ISF (International Seed Federation / uluslararasi
tohum federasyonu) tarafindan yénetilen ISHI (International Seed
Health Initiative [ uluslararasi tohum sagligi girisimi) tarafindan kiire-
sel kabul gérmiis bir yéntemdir.

Test hakkinda daha fazla bilgi icin: http://www.worldseed.org/cms/
medias/file/Tradelssues/PhytosanitaryMatters/SeedHealthTesting/
ISHI-Veg/Tomato_Cmm_o010811.pdf

2. Bakterinin 6zel bir antikor ile belirlenmesi esasina dayanan (antikor
- antijen tepkimesi) “immiinofliioresans” yontemi. Bu yéntem Fran-
sa Tarim Bakanhg’na bagl SRAL (Service Régional de I’Alimentation
| Bolgesel Gida Kontrol Servisi) tarafindan yasal olarak Fransa’da kul-
laniimaktadir. Testin calisma prensibi, bakterileri tohumdan ayirdik-
tan sonra renklendirme sonucu eger olusursa belirlenen antikorlarin
varhigini elektronik mikroskop ile gézlemeye dayanrr.

Test hakkinda daha fazla bilgi icin: http://agriculture.gouv.fr/IMG/pdf/
BHo601a_cmm.pdf

Bu “immiinoflioresans” test teknigi, Cmm disinda baska bakterile-
rin de varligini belirleyerek “yanlis pozitif”’ netice verebilir. “ISHI 4”
test teknigi ise son senelerde gerek kullanilan ¢6zeltinin gelistiriime-
si, gerekse “pozitif sahit” kullanimi sayesinde ¢ok daha hassas neti-
ce vermege baslamistir. Bdylece “yanlis negatif” cikti sonucu sayisi
azaltilsa bile hicbir sekilde sifirlanamamustir. Her durumda yéntemin
bir asgari bakteri miktari esigi bulunmakta ve bunun altinda sonug
“yanlis negatif” yani bakteri bulasikigi oldugu halde temiz ¢ikmakta-
dir. Dogal olarak tam saglikli tohum elde edilebilmesinin en garantili
sekli tiim tohum dretim zinciri boyunca alinacak énlemler ve gosteri-
lecek dikkat ile hastaliklardan ari bir ortam saglayabilmektir.

GSPP yetistiricilere ve fidecilere ne saghyor?
GSPP belgesi tohum tretiminin bitiin agamalarinin kontrol edilmesi-
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ne dayanmaktadir. Bu agamalar ana baba hatlarin (anag tohum) tire-
timinden baslayarak, tamamen kontrol edilen bir ortamda yani 6rti
altinda melez tohum (retiminin saglikl yapildiginin belirlenmesi ve
elde edilen tohumlarin uluslararasi kabul gérmiis bir yontem olan
(ISHI 4 testi) ile tekrar kontrol edilmesini icermektedir. Bu sayede
GSPP uzmanlari bu protokole uyan Uretim birimlerine akreditasyon
vermektedirler.

GSPP protokolti hakkinda daha fazla bilgi i¢in: http://www.gspp.eu/

Vilmorin ve GENTA marka tohumlarin durumu nedir?
Vilmorin ve GENTA markasi ile satilan tim tohum partileri, satis 6n-
cesi Fransa Tarim Bakanlig’’nin tavsiye ettigi test yéntemi olan “im-
miinofllioresans” ile kontrol edilmektedir. Yukarida anlatilan teknik
nedenler ile bu test sonucunda gercekten Cmm bulasikhigi olmayan
bazi tohum partileri gereksiz yere imha edilse dahi miisterilerimizin
glivencesi i¢in bu yéntem kullaniimaya devam edilmektedir. Bu ne-
denle testlerin basladigl son 20 senedir hicbir zaman, ‘clavibacter
michiganensis subsp michiganensis’ ile bulasik tohum satmadigimi-
zi rahatlikla iddia edebiliriz. Kullandigimiz test yéntemi sonuglarina
bakarak tohum dretim kosullarimizin ve kalite kontrol sistemimizin
gayet gilivenilir oldugunu ve gerek fideci, gerekse yetistirici miisteri-
lerimize en yliksek garanti seviyesinde tohum sundugumuzu séyle-
yebiliriz. Bu nedenle degistirmeyi diisinmedigimiz basarili ¢alisma
yéntemimize giivenerek, GSPP uzmanlarinin 8nerdigi ek kalite kont-
rol sertifikasina gereksinim duymadigimizi bildiririz.

Rodolphe Germain
Vilmorin Patoloji Laboratuvar Middiri

Tam saglikli tohum elde
edebilmenin en garantili sekli tim
tohum Uretim zinciri boyunca
alinacak 6nlemler ve gosterilecek
dikkat ile hastaliklardan ari bir
ortam saglayabilmektir.



BAYINiN SESi

Yenilikci Ureticiye

Trakya'nin en eski yerlesim yerlerinden biri olan Hayrabolu, Tekirdag'in ilceleri icinde de verimli
topraklari ile 6n plana cikiyor. 20 yildir tarim sektoriiniin icinde olan Reyhan Can, 2010 yilinda ortagi
ile kurdugu Korkmaz Ticaret ile yorenin yenilikgi Ureticilerinin ihtiyaglarina cevap veriyor. Reyhan Can,
aycicegi uretiminde VAT ve GENTA'nin yeni ¢esidi SUNITA'nin performansini anlatiyor.

opraklarinin yiizde 60

ova olan Hayrabolu’da

bolgenin iklim ve cografi
yapisina uygun olarak agrlikh
bugday, aycicegi, kanola ve celtik
gibi tarla bitkileri tarimi yapiliyor.
20 yildir farkh zirai bayilerde ca-
listiktan sonra 2010 yilinda orta-
g ile birlikte Korkmaz Ticaret’i
kuran Reyhan Can, Hayrabolu
ve 48 kdylinde tarimla ugrasan
Ureticilere zirai ilag, tohum ve
glibre satisi konusunda hizmet
veriyor. Hayrabolu’nun dretim
deseni hakkinda bilgi veren Can,
“Hayrabolu’nun kdyleri ile birlik-
te tarim arazisi toplam 660 bin
dekardir. Bunun 250 bin deka-
rinda aycicegi tarimi yapilir. Geg-
tigimiz sezonda da bu arazinin
40 bin dekarinda kanola oldugu-
nu tahmin ediyorum. Geri kalan
arazilerin ise yaklasik 350 bin
dekarinda bugday vardir. Bunun
yaninda burada celtik ve az da
olsa seker pancari tarimi da ya-
pihyor.”
Trakya’da yapilan tarimsal dre-
timde en bilingli {reticilerin
Tekirdag’in ilgelerinden Hayrabo-
lu, Murath ve Corlu’da oldugunu
sdyleyen Can, ydrenin sanayisi-
nin de tarim makine ve ekipman-
larina dayali olmasinin Ureticinin
bilinglenmesinde etkili olduguna
dikkat gekerek ekliyor: “20 sene
6nce bu ise basladigim yillarda
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sadece kok pasi ilaci bile ¢ok az
satiliyordu. Simdi Uretici daha
bilin¢li oldugundan ilaglamaya
Ozen gosteriyor. 35 kilometre ile-
rideki bir Uzunk&pri’den ileriye
baktiginizda bugday (reticisinin
bu tip Griinleri hig kullanmadigini
gorliyoruz. Ama bizim buradaki
ireticimizin ylizde 90’1 mantar
ilaglarini kullaniyor. Bu yilizden
bugdayin verimi de yiiksek olu-
yor. Nitekim Hayrabolu bugday
borsasindaki fiyatlara baktiginiz-
da buranin Griintnin daha yuk-
sek fiyat aldigini gérmek miim-
kin. Artik Ureticiler kendileri bu
riinleri gorip talep ediyorlar.”

Hayrabolu’nun eskilere dayanan
tarimsal Gretimi ve bilingli Gre-
ticileri ile Grtin kaliteleri de yik-
seliyor. Peki, bu bilingli tarim ya-
pan Ureticilerin bayilerle iliskileri
nasil? “Ureticiler dogru bayileri
buldularsa ona gtiveniyorlar” di-
yen Can devam ediyor: “Uretici-
yi yanhs yonlendirerek belki bir
sene para kazanirsiniz ama ge-
lecek seneniz olmaz. Bayilerimiz
genelde (reticinin tarlasini go-
rerek ilag veriyorlar. Ama yanlis
olan Ureticinin tarladaki tiriini ve
yabanci otunu gérmeden regete
yazmaktir. Bizde Korkmaz Tica-
ret olarak Ureticinin tarlasini go-
rerek, yabanci otu tespit ederek
ilag tavsiyesinde bulunuyoruz.”

Diger bolgelerde oldugu gibi

Reyhan Can
Korkmaz Ticaret

Hayrabolu’da da zirai bayiler bir
nevi danisman gorevi (istleniyor-
lar. Ureticilere tavsiyelerde ve
uyarilarda bulunuyor; ilag, giibre
ve tohum kullanimina iliskin bilgi-
lerini paylasiyorlar. Ancak bayile-
rin satisini yaptiklari bu trtinlerin
Ureticisi ve ana distribitéri olan
firmalarla kurduklar yakin iliski,
bu firmalardan goérdigi destek
de Ureticiye yansiyor. Bayiler ve
firmalar arasindaki iliskinin &ne-
mine dikkat ¢eken Can, “Uretici-

ler bir tohumu veya ilac arasti-
riyor ama ayni zamanda bize de
danisiyor. Yabancr oldugum bir
konuda da ben firmadan destek
alabiliyorum. Bayi istedigi kadar
‘bu konuyu biliyorum’ desin fir-
malar kendi alanlarinda uzman-
lastyorlar” diyor. Firmalarin bayi-
lere dogru bilgi verip, lreticinin
donanimli

karsisinda  bayisini

kilmasi bu zincirin halkalarini
gii¢lendiriyor. Bu noktada Can,

Vilmorin Anadolu Tohumculuk
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(VAT) ve GENTA’nin gosterdigi
6zeni yasadigl bir 6rnek lizerin-
den anlatiyor: “VAT ve GENTA
ise basladigim giinden bu yana
Gok destek oldu. Hayrabolu’da
seracilik ¢ok azdir. Bu bdlgede
istisna da olsa 5-10 dekar agik
veya kapali seralar var. Firma-
mizi agmamizdan bu yana, bu
seralarin ylizde 80’i bize dondu.
Sebebi de seralarda bir sorun ol-
dugunda, bilmedigim konularda
rahatlikla VAT ve GENTA ekibi-
ni arayabiliyor olmamdir. Onlar
bilgisini bana aktariyor, ben de
6grendiklerimi Greticime aktari-
yorum. Ornegin gectigimiz yaz
cok kurak bir seneydi. Sicaklik 32
derecenin Ustiine ¢ikip uzun siire
bdyle kaldigi i¢in sebze Ureticileri
olumsuzluklar yasadi. Onlar bu
sorunlara karsi bize danistilar.
Ben de (reticilere alabilecekle-
ri 6nlemleri VAT ve GENTA’dan
aldigim bilgiler dogrultusunda
aktardim. Su an Ureticilerimiz de
¢ok memnun builgi alakadan.”

Ureticisinin  baslica
Uriinleri arasinda aygicegi ve

Hayrabolu

bugday bulunuyor. Ancak Can’in
da degindigi gibi bélgenin yenili-
ge aqik Ureticisi alternatif Griinler
konusunda da ¢alismalar yapi-
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yor. Yorede arazilerin diger
bolgelere gore daha biyiik
olusu Ureticileri daha fazla
verim almak, daha kaliteli
Urin Uretmek noktasinda
kamgiliyor. Bu etkenlerse
Hayrabolu’da bayilerin daha
donanimli olmalarini gerek-
li kihyor. Bayinin, Greticinin
beklentilerine cevap verebi-
lecek driinleri 6nerebilmesi,
onlarin ihtiyaclarina cevap
verebilmesi 6nemli bir detay
olarak ortaya ¢ikiyor. Reyhan
Can, VAT ve GENTA (rtinlerinin
de bu noktada {ireticinin bege-
nisini kazandigini séyliyor. Bit-
ki besleme drinleri icinde en
glivendigi firmalardan biri olan
GENTA’nin, tirtin ambalajlarindan
icerigine kadar hig taviz vermiyor
olmasina dikkat ¢eken Can, “Bu
gline kadar bdlge bayisiyim, hig
kimseden ciddi bir sorun yasama-
dim. Uriind alip o Griinden mem-
nun kalmayan olmadi. Seneye
satacagimiz drinleri simdiden
GENTA’dan istemeye basladim”
diyor.
Hayrabolu {reticisinin ilaglama
periyotlari hakkin da bilgi veren
Can, yorede 6nce folik asitlerle

ilaclamaya baslandigini, sonra
azot, fosfor ve ¢inko agirlkl
gidildigini aktariyor. Hayrabolu
reticisi bugdayin pas zamanin-
da MAXIMA bitki besin karisimi
ve TURBO POTAS isimli Griinleri
kullaniyor. “Bu drtnleri biyiik
lreticilerde denedik MAXIMA
kullanilan tarlalarda yag oran-
larinda ¢ok artis oldu. Orne-
gin gecen yil kanolada yag
oranindaki artigt MAXIMA’ya
bagliyoruz. Bu driinlerde sim-
diden siparisler verildi. VAT
ve GENTA’nin domateslerinde
de basari ¢ok iyi. A¢ik saha-
da en ¢ok PORSUK F1 ve BAY
iMPALA f1 satiyoruz. Uretici-
ler bizzat kendileri bu iki gesidi
bizden talep ediyor. Su anda
bitki beslemede (reticiler ken-
di inisiyatifleri ile MAXIMA ve
TURBO POTAS istiyorlar. Kavun
yetistirenler ise SEYRAN f1 talep
ediyor.”

Onemli bir aycicek reticisi olan
Hayrabolu’da tohumdan beklen-
tiler ortak; verim ve yag oraninda
artis ile hastaliklara dayanikhhk.
GENTA ile bitki besleme konu-
sundaki is birligine simdilerde
tarla bitkileri ile de baglayacak

§ SEYRAN f1

olan Can, bu yil denemeye al-
diklari SUNITA aygicegi cesidinin
bitki yapisi itibari ile uygunlugu-
na deginiyor. “GENTA’nin ¢esidi
haricindeki diger cesitlerde iki
farkli tabla yapisi var. Bir yapida,
aygicegi tamamen olgunlastig
zaman kafa asagl bakar, dige-
ri yapida ise kafa yukari bakar.
istediginiz siklikta ekebilirsiniz
bu ¢esitleri. Hayrabolu’da da sik
ekim tavsiye edilir. SUNITA’da ise
kafa ne asag bakiyor ne de yu-
kari. 45 derecelik agida duruyor.
Aygiceginde kafa tam yukari
baktiginda yanma yapiyor, asagi
baktiginda ise yagis oldugunda
mantari hastalik olusumlar goé-
riilebiliyor. VAT ve GENTA’nin bu
cesidinde ise yanma da ciirime
de olmuyor. Yag orani ve verim-
lilik bakiminda da gesit gayet
glizel. Zamanla dreticiler bu ce-
sidi benimseyecektir diye diisi-
niyorum. Zira bélge Ureticimiz
yeniliklere agiktir ve her zaman
cesidin en iyisini

bulmayaca-

lisir.”
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Ureticiler Asi Anaci ile
Voltran’i Olusturuyor

Son yillarda tarimin, 6zellikle de sebzeciligin kaldiraci olan asili fide uygulamalarinda énemli
adimlar atan Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA Antalya’daki AR-GE tesisinde yaptigi
calismalarla Ureticiye daha ylksek verim, kalite ve kazan¢ sunmak igin calisiyor.

rimsal {retim hem do-
gayla miicadeleyi gerek-
tiriyor, hem de bu mi-

cadelenin sonunda dogayla Ust
diizeyde biitlinlesmeyi iceriyor.
Yani sik¢a soylenildigi gibi insan
ne olursa olsun “dogadan aldi-
gini dogaya veriyor.” Iste bu mii-
cadelenin ¢agdas araglarindan
birisi de asili fide. Asilama genel-
likle fidan -agagla 6zdeslesmis
olsa da, son yillarda kabakgiller
basta olmak lizere sebze- meyve
alaninda da yayginlasiyor. Teknik
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olarak, 6zetle toprak hastalik ve

zararllarina dayanimli  yabani
anaglarin islah edilerek elde edi-
len bir ast anacryla tarimsal-ticari
bir ¢esidin kaynastirimasindan
olusuyor. Fideliklerde 6zel ortam
ve tekniklerle birbirine baglanan
ana¢ ve cesit, Ureticinin eliyle
topraga kavustugunda artik yep-
yeni bir bitki kaynag haline geli-
yor. K&k ve gévdesi yabani anag-
tan islah olan bitkinin, bu sayede
toprak kaynaklr hastaliklara karsi

dayanimi artiyor. Fungal, bakteri-

yel hastaliklara ve nematodlara
karsi kazanilan dayanim, driiniin
oyuna 1-0 6nde baslamasini sag-
hyor. Giigli ve saglkh bir anag
bitkiyi hastaliklardan ve zararli-
lardan korudugu gibi, verimini
ve kalitesini de artirarak bu farki
agmayi basariyor.

Son 10 yildir karpuz ve patlican-
da oldukga yayginlasan asili fide
uygulamasi, 6zellikle patlicanda
biiyiik kayiplara yol acan Fusari-
um ve Verticillium hastaliklarina
kars: etkili bir ¢6zim sunuyor. Bu

tip hastaliklara karsi etten duvar
oren etkili asi anaglari fungu-
sitlerin de kullanimini minimize
etmeyi saglyor. Bugiin Akdeniz
bolgesinde patlican dretiminin
tamamina yakininin asili fideye
gectigi sdylenirken, karpuzda ise
bu oran artik ylizde 90’lari bulu-
yor.

Tirkiye’de tarimin heniiz tanis-
maya basladigi asi teknigi; hem
en gi¢li ve uyumlu asi anagla-
rinin, hem de asiya en uygun ve
kaliteli gesitlerin birlikteliginin
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_Er_d'_a_l Saritoprak
Has Fide isletme Midiirt

arandigl bir pazara doniismeye
bashyor. Kabakgillerin yani sira
domateste de dayanim ve ka-
lite arayisi Ureticiyi asili fideye
yoneltiyor. Asili domates fide-
si fusarium ve verticillium, gibi
hastaliklarla ya da nematod gibi
zararlilarla miicadelede sagladigi
faydanin yani sira, kullanilan ana-
ca bagh olarak erkencilik, verim
artisl, meyve kalitesinin iyilesme-
si gibi olumlu sonuglart da bera-
berinde getiriyor.

VAT ve GENTA’nin 2 yil 6nce
deneme ekimleri yapilan, geg-
tigimiz yil ise piyasaya siriilen
domates cesidi FRUTY 260 F1 ile
domates asi anact SUPERPRO
de tam burada devreye giriyor.
Domates mahsuliiniin simdiden
ylizde 30 civarini kapsayan asih
pazari her gecen ekim dénemin-
de biyirken, VAT ve GENTA’nin
yiiksek kaliteli Grlinleri pazarin
yliz akini olusturuyor. Vilmorin’in
cesitli (llkelerdeki arastirma is-
tasyonlarinda yapilan calismala-
rin {riini olan FRUTY 260 F1 ve
SUPERPRO saglikh bir bitki geli-
simi ve yiiksek verim icin uyumlu
bir ikili olusturuyorlar.

Antalya’nin  merkezi, Fethiye,
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Kumluca - Demre ve Aksu - Se-
rik ile Alanya - Gazipasa gibi il-
celeri birer tarim cenneti olarak
paydaslara ok ve gesitli Griinler
vaat etmekle birlikte, toprak ya-
pisindaki yorgunluk ve biyolojik-
kimyasal kimi 6zellikler hastalik-
lara neden oluyor. Bolgede asili
fidenin yayginlagmasiyla birlikte,
tiretici ve bayilere tedarik sagla-
yan pek ¢ok geleneksel fide tesisi
asilama teknigini benimsemeye
basladi. Antalya Merkez ilgesine
bagli Fettahli bélgesinde 12 yil-
dir faaliyet yiriten Has Fide,
ilk olarak bundan 7 sene
6nce asili fide Uretimine
baslamis. Asilamaya yo6-
nelmedeki temel kay-
ginin hastalik toleransi
oldugunu sdyleyen Has
Fide isletme Midiri
Erdal Sarrtoprak, bitki-
nin saglam bir altyapiy-

la yetistigi slirece verim-
de de bariz bir Gstiinlik
saglandigini
yor. Saritoprak, asi
anaci kullaniminin
glinden giine art-
tigina dikkati ge-
kiyor. Saritoprak,

distni-

VAT ve GENTA’nin
ozellikle FRUTY 260 F1ve
JADELO F1 gesitleri, baharlik
doneme tekabiil eden ve
tireticinin en gok talep ettigi

Gesitler.

Ote yandan her bdlgenin anag
isteginin degisebilecegini hatirla-
tiyor: “Bu daha ¢ok bélgenin top-
rak yapisindan kaynaklaniyor. Or-
negin tek ekim bélgelerinde asili
miktari daha fazla. Bazi bolgele-
rimizde ise toprak yapisinin daha
kotl olmasindan dolayr baharlk
ekimlerde asiliya 6nem veriliyor.
Biz de Ureticinin ya da onu yon-
lendiren bayi ve kooperatiflerin
talepleri dogrultusunda asil fide-
mizi hazirlayip yolluyoruz.”
Sahada asili fideye olan egilimi
bdyle betimleyen Erdal Saritop-
rak, Ureticinin temel kaygi nokta-
larini da degerlendiriyor. “Uretici
acisindan birinci 6l¢it fiyat. Belki
onceki senelerde asili fidenin fi-
yatlarinin yiiksek olmasi Greticiyi
uzak tutuyordu. Ama teknigin
kendini ispatlamasi ve fiyatlarin
da yavas yavas minimuma duisi-
yor olmasindan dolay ireticinin
asillya egilimi fazlalagti. Ureti-
cinin tercihleri sezon sonunda
mahsuliiniin kar getirip getir-
memesi ile dogru orantili dogal
olarak. Bir sene sonraki
yatirmini  da

buna

gore yapiyor. Zaten olumlu so-
nucu gordiikten sonra fiyat ikinci
plana distyor.”
Antalya’dan Fethiye bdlgesine
dogru asilh fide ihtiyacinin yo-
gunlastigini sdyleyen Erdal Sari-
toprak, VAT ve GENTA qesitlerini
bu bélgelerin yapisina en uygun
cesitler arasinda gortiyor. “Top-
raklarin hastalanmasi dolayisi ile
asili domates fidesi artik olmaz-
sa olmaz bir konumda. VAT ve
GENTA’nIn 6zellikle FRUTY 260 F1
ve JADELO F1 gesitleri ok 6nem-
li bir noktada duruyor bu agidan.
Bunlar baharlik déneme tekabiil
eden ve dreticinin en ¢ok talep et-
tigi cesitler. Bilhassa FRUTY 260 F1
erken dénemde yiiksek basar
sagliyor. Kasim, aralik aylari ve
ocak ayinin ilk haftalarinda eki-
len ve iyi performans gosteren
cesitlerden. Ureticinin digerleri
arasinda FRUTY 260 Ft’i tercih et-
mesinin sebebi ise erkenci olma-
si, meyve kalitesi ve o ilk etapta
gelen soguklara karsi dayanimi”
diyen Sarrtoprak, ekliyor: “En
6nemli 6zelligi ise bolgemizde
bazi dénemlerde
cok yogun
olarak
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gorilen virlis problemine tole-
ransli bir ¢esit olmasidir.”

VAT ve GENTA’nin diger (riin
cesitleri ile de calisan ve goz-
lem yapan Erdal Saritoprak, asili
patlican Uretimine de deginiyor.
“Patlicanda hastalik riski daha
fazla. Domates gibi baharlik-giiz-
lik olmadigi igin, tek sezonluk
ekimde asilama orani da daha
fazla oluyor” diyen Saritoprak,
VAT ve GENTA’nin yine bu yil pi-
yasaya siirdligii patlican asi ana-
¢ HAWK icinse su yorumu yapli-
yor: “HAWK’In gectigimiz sene
denemesi yapildi. Bu sezon igin-
de de bilfiil kullanildi. Uretici ve
bayilerden de su ana kadar hic-
bir sikayet duymadik. Ureticinin
beklentisi sezon sonundaki ge-
tirisidir. Simdilik soguklara karsi
olan ilk sinavi gectigine gore se-
zon sonunda verimi de istenilen
dizeyde olacak demektir.”

Erdal Saritoprak, asi anaglari ko-
nusundaki birikimde ise heniiz
6grenme siirecinde olundugunu
diistiniiyor: “Uretici anaci yavas
yavas 6grenmeye basladi. Daha

12

yeterince deneme yapma fir-
satl bulamadi. Ama tahmi-
nimce bu birikim 3-4 sene
icinde saglanacaktir” diyen
Saritoprak, bilginin paza-
rin gelismesiyle baglantih
olarak biyiiyecegini disi-
niyor: “Asilamanin heniiz
5 - 6 yildir yapiimasindan
aklinda
mevcut gesitlerle kisith bir iz-

dolayi, (reticinin
lenim var. En dogru anaglar ve

en iyi uyum saglanirsa asili fide
orani da ytizde 100’l bulacaktir.
O zaman dretici de, nasil ge-
sit olarak FRUTY 260 F1’i ya da
JADELO F1’i istiyorum diyorsa,
artik anag olarak SUPERPRO is-
tiyorum seklinde secim yapma
sansi olacak.” Saritoprak, anag
secimi konusunda ise su yorum-
da bulunuyor: “Uretici icin fide-
nin seradaki performansi dnemli.
Bu ¢esidin kendi serasinda diger
cesitlere goére verim olarak (s-
tnlik saglamasini istiyor. Fideci
olarak bana gore ise bir anacin
glzelligi asiya gelme Kkalitesi,
ylizdesi ve ¢cimlenmesi ile 6l¢lir.

SUPERPRO asI anact

K

Bunun  ya-

ninda ilk planda
kullanilabilir asilama sa-
yist 6nemlidir. Sonrasinda ise tu-
tum ytizdesine bakilir.”

Teoride ve deneysel anlamda her
cesit her tiir anagla asi odasina
girebiliyor. Ama 6zelikle de hib-
rit olmayan gesitlerde ¢imlenme
sorunundan dolay asi istenildigi
sekilde tutmayabiliyor. Ama uy-
gulamada ortaya ¢ikan sonuglar,

cesi-

din ve

anacin  kalitesinin
yaninda uyumlulugun da 6&ne-
mini ispatliyor. Erdal Saritoprak,
fidelikte ylizde 70-80 oraninda
uyumlu sonuglar aldiklarini belir-
tiyor: “Uyum sorunu bazi cesit-
lerde maalesef olabiliyor. Ama
bu cesitler dogrudan diskalifi-
ye olduklari igin biz de mevcut
uyumlu gesitlerle devam ediyo-

PAYDAS [ Mart 2012



"\‘ __\."‘.‘ =

Gokhan Mert
Uretici - Topgular / Antalya

ruz. Zaten asitya gelemeyen ge-
sit kendisini hemen gdosteriyor.”
Asili
avantaji da ¢oklu gévde ydnte-
miyle zaman ve alandan tasar-

fide uygulamasinin  bir

ruf edebilmek. Ayni ana¢ mikta-
riyla daha fazla triin elde etmek
isteyen Uretici, araziyi genislet-
meye gerek duymadan mahsu-
lind  artirabiliyor.
teknigi soyle acikliyor: “Anaglar
cok giicli olduklarr icin iki gov-
deyi birden besleme imkani var.

Saritoprak,

Hatta bazi anaglar 3-4 govdeyi
birden besleyebilir ayni dal tize-
rinde. Dolayisiyla Ureticinin ter-
cihi cift gdvde, fiyati distlrebil-
mek i¢in. Bdylece dekara diktigi
bitki sayisi yari yariya azalmig
oluyor.”

Antalya bdlgesinin en eski se-
ralarinin  bulundugu Topgular
mevkiinde lretimde agirligi ma-
rul, biber, domates gibi triinler
olusturuyor. Verimli oldugu ol-
clide emektar da olan bu top-
raklarda tretimin 6niindeki en
blyiik engeli hastalik ve zarar-
Topgular’da
retici asih fideyle yeni tanisi-
yor. Bolgede 1993 yilindan beri
tarimla ugrasan Gékhan Mert,

Iilar olusturuyor.

PAYDAS | Mart 2012

I

u-n-.1-"

‘,,

DTS
\%‘I "4§1§

W=y AT N

bugiin 8 dekarlik kapall bir
alanda domates (retiyor. Daha
Once biber, marul, salatalik ve
patlican da ektigini sdyleyen
Mert, 2 yil 6nce FRUTY 260 F1ile
tanistiktan  sonra
tamamini bu ¢eside ayirmis.
FRUTY 260 Ft'i gectigimiz yil
asisiz olarak diktigini sdyleyen
Mert, bu yil da asili fide kullan-
may! denemis. “Gecen seneden

serasinin

zaten tecriibemiz var. Bitkinin
hem renginin,
daha iyi gérdiik. Ama bizim top-
raklarimiz eski ve zayif. Kok
daha giigli olsun, bitkiyi daha
iyi beslesin diye bu sefer asili
fide diktik” diyen Mert, cesidin
kendisini ekonomik olarak da

hem tonajini

mutlu ettigini soyliyor: “Asili-
nin maliyeti biraz yliksek oldugu
icin herkes taraftar degil ama
kendi masrafini fazlasiyla ¢ikar-
tiyor. En énemlisi hal’e gittikten
sonra problem olmuyor. ihra-
catta, i¢ piyasada da her yere
gidebiliyor. Gkhan Mert, asiliyi
geleneksel domatesle karsilas-
tirdiginda su sonuca variyor:
“Asihda fide maliyeti yiiksek
gibi goziikse de, cift gévdede
dikilen bitki sayisi azaldigindan

maliyet daha cazip seviyeye
cekilmis oluyor. Normal fide 50
kurus iken asili fide 1,5 lira. Ama
cift gévde oldugu igin 75 kurusa
gelmis oluyor. Kalan 25 kurus
da hastalik dayanimi sayesinde
¢ikartihyor zaten.”

Asili bitkinin nematod gibi za-
rarhlara dayanimi
icin zirai ila¢ sikintisini bertaraf

da (dretici

etmek demek: “Artik nematod
Ka-
linti riski de ortadan kalkiyor.
Fusarium’a da dayanikh. Asil
fide glibrelemede de avantaj
sagliyor. Hal’e gittiginizde sag-
lam, temiz bir mal vermis olu-

ilact kullanmiyorum ben.

yorsunuz.”
Topgular’da kazancini doma-
testen ¢ikaran bir diger Uretici
olan Osman Kemaneler de 4 do-
niimlik serasini bahar ekiminde
FRUTY 260 Ft’e ayirmayi tercih
ediyor.
sonucu tanistigi VAT ve
GENTA ile yaklasik 4 yil-
dir
sdyleyen
asili fideyi bu yililk kez
denemis. O da sonug-

Kendi arastirmalari

birlikte ¢ahstigmi
Kemaneler

tan memnun goriini-
yor: “Eskiden yalniz-
ca nematod ilacina 2
bin lira veriyordum.
Kok ¢lrikligl de baya-
g1 bir masraf oluyordu.
Simdi ilag kullanmiyoruz.
Micadele yaparken bayagi
bir para gikiyor cebimizden,
ama asihida bir kere para
Maliyet de
asagl yukari ayni olu-
yor.” Gubre kulla-
nimi hakkinda ise,
daha
kullaniyo-

veriyoruz.

“Azotunu
dasik
ruz. Clinkdi azman
bir kéken oluyor, o
ylzden azot ihtiyaci
cok olmuyor” diyen
Kemaneler’in tecriibe-
li bir Gretici olarak di-

siinceleri sozlerine soyle

yansiyor: “Bazen bagka Uriinler
de ekmek lazim diyoruz. Ama
domates ata meslegi, o ylizden
aligkanliktan tekrar geri doni-
yoruz. Hem giiniin sartlarina
gore kazancimiz da iyi. VAT ve
GENTA’dan memnunuz ki baska
arayislara girmemize gerek kal-
mamis bu kadar yil.”

Tarimsal dretim profiline uygun
olarak bugiin i¢in domates, pat-
lican ve biberde asi ¢calismasi ya-
pan VAT ve GENTA, asiI anaci ko-
nusunda baska gesitler tizerinde
de calismalarini siirdiirmeyi he-
defliyor. Ureticiler asili fidenin
kazandirdiklarini gérdiikge VAT
ve GENTA da tarimsal ve yagam-
sal kaliteyi yiikseltme yolunda
adimlarini hizlandiracak.

Asih fide
uygulamasinin bir
avantaji da ¢oklu

govde yontemiyle zaman

ve alandan tasarruf
edebilmek. Ayni anag

miktariyla daha fazla trln
elde etmek isteyen uretici,

araziyi genisletmeye
gerek duymadan
mahsulinu
artirabiliyor.



BAYINiN SESi

Amasya’da Tarimin Rengi
VAT ve GENTA

Vilmorin Anadolu Tohumculuk ve GENTA'yl Amasya’da sebzeciligin gelismesinin bas aktori
olarak géren Ova Tarim'in sahibi Kamil Cort, “Sirik domatesten yer domatesine, patlicandan

fasulyeye, kabaktan misira kadar VAT'in her tirlG GrinUnU sattik. Tabiri caizse firmanin

bayragini tasidik” diyor.

ahildan tarla bitkilerine,

sebzeden meyveye ka-

dar ¢ok cesitli Griin grup-
larina ev sahipligi yapan Amas-
ya, sahip oldugu potansiyeliyle
Tark tariminin kazilmamis altin
cevheri olarak gériliyor. Hat-
ta pek ¢ok tarim insani, heniz
yeterince kesfedilmemis olan
bu potansiyel olumlu deger-
lendirildigi siirece, Amasya’nin
Tarkiye’nin 2. Antalya’si olacagi
gorusinde hemfikir.
Sarp tepelerin ortasindan ge-
cen Yesilirmak’in Gizerine kurul-
mus olan Amasya il merkezin-
den cevreye dogru yol aldik¢a
bélgenin kendine 6zgii iklimsel
yapisinin ve olusturdugu mik-
roklimatik ortamin sehre zirai
bir avantaj olarak geri déndiigi
agikca belli oluyor. Bir zamanlar
“misket” de denilen elmasiyla
pazarin ve tiketicinin zihninde
yer eden sehir, bugiin basta ki-
raz olmak Uzere meyveciligin
giderek yogunlastigi bir cograf-
ya haline gelmis. Bélgede son
20 yildir seralarin sayisi artarak
sebzeciligi de costururken, tahil
ve diger agik tarla bitkileri ise
kapladiklarr alan ile Amasya’nin
Uriin paletindeki renklere yeni-
lerini ekliyor. Amasya’da yaygin
olarak ekilen sebzelerin basinda
domates gelirken, sehir hiyar ve
patlicanda da séz sahibi haline
gelmeye bashyor.
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Sektérde 30 yili askin bir tec-
riibesi cort,
Amasya’da bulunan firmasi Ova
Tarim’1 tohumdan giibreye ka-

bulunan Kamil

dar cgesitli driinlerin tedarigini
saglayan bir ‘tarim marketi’ gibi
isletiyor. Bolgede seraciligin ilk
olarak 1990 yilinda amatérce
basladigini aktaran Cért, ilkin
ufak alanlarda kapali ortamlar
olusturmaya baslayan dreticile-
re basta ‘macerac’ diyerek bu-
run kivrildigmni, alinan sonuglar
gorildigiinde ise herkesin sera
Grretimine dogru kaymaya basla-
digini anlatiyor.

1993 yilinda kendi isletmesini
kuran Cért, Vilmorin Anado-
lu Tohumculuk (VAT) ve GEN-
TA ile ¢ok eski donemlerden
beri gahsiyor. VAT ve GENTA’y
Amasya’da sebzeciligin gelis-
mesinin bas aktori olarak go-
ren Cort, “Sirk domatesten yer
domatesine, patlicandan fa-
sulyeye, kabaktan misira kadar
VAT’ In her tirld Griniind sattik.
Tabiri caizse firmanin bayragini
tasidik diyebiliriz” seklinde ko-
nusuyor. Cort’tin ilk sattigi VAT
Urdind ise bir patlican tohumu
olan TEOREM F1 olmus: “Patli-
can ekimi o zamanlar fazla bir
alana yayilmiyordu. ilk getirdi-
gim patlican fidesini 3 Ureticiye
tek tek sayarak dagitmistim.
Bu sayede tohum 3 farkli kdye
yayllmis oldu. Mahsul alindik-

Kamil Cort
Bayi - Ova Tarim

tan sonra ertesi yil 3 kdyden de
reticiler ‘o patlicandan bize de
ver’ diye geldiler.”

Amasya’nin domateste yiikseli-
sine de VAT ile birlikte tanik olan
Kamil Cort, kisith kosullarda eki-
len VAT driinlerinin yakaladig
performansi heyecanla anlati-
yor: “90’li yillarda Amasya’da
"alcak tiinel’ dedigimiz ilkel bir
sera sistemiyle retim yapilma-
ya ¢alisihyordu. O dénem VAT’In
JACKPOT F1 isimli domates to-
humu gikti. Ustii bu sekilde 6r-
tili olarak (retilmeye bagland
ve asagl yukari 7-8 yil rakipsiz
sattl. 1 donim eken 5 doniim, 5

déniim eken 10 déniim ekmeye
basladl.” Son yillarda iretimde
agirhgr Konya’ya kaptirsa da,
Amasya’da havucun gelisimi de
VAT sayesinde olmus. Uretici-
nin uzun bir siire meyve ekimini
ikameten kislik mahsul olarak
havug ektigini anlatan Cort,
“NANCO F1 havug tohumu ¢ik-
tiktan sonra muazzam bir artis
oldu ekimlerde. Diyebilirim ki
10 yil rakipsiz bu havug uretildi
Amasya’da’” diyen Cort, devam
“Sonra  TARENCO F1
diye bir havug ¢esidi geldi. Daha

ediyor:

6nce bu bélge havucu bilmez-
ken, VAT ile birlikte ipekkdy, Ka-
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I BAY IMPALA F1 domates ¢esidi

pikaya gibi yalnizca havug eken
koyler olustu.”

12 yil 6nce sehre ayak basma-
styla birlikte GENTA driinleri de
Amasya Ureticisinin tarim kal-
tiriine basamak atlatan driin-
ler olmus. ilk olarak BIOSOIL
ile tanisan
yillarda  gilibre  grubundan
SPRINTER +PLUS, FORTUNE,
TRANSPORTER, BRAVO-P,
BRAVO-K gibi driinlerle bit-
kilerinin glicline glic katmayi
6grenmis. Cort, Amasya Ureti-
cisinin GENTA’y1 benimsedigini
belirtiyor: “Uriin periyodu ge-

Uretici ilerleyen

nisledikge, (reticinin goziinde
bir 6nceki Grlintin yerini yeni
gtkan drin aliyor. Yabancilik
cekmeden onu benimseyebili-
yor. Hatta ¢cogu bdlgenin aksine
burada dretici artik marka ismi-
ni vererek giibresini ister. Ba-
yiye gelip ‘bana bir SPRINTER
ver’ der ya da temmuz sicaklari
gelip giceklerin dokiilmeye bas-
ladigl zaman ‘FORTUNE lazim’
der.”

dénemlerde
en yaygin olarak kullanilan Griin-
lerden tarla hiyart MURAT F1, ba-

Amasya’da son
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harlikvegiizliikekimde tireticinin
favorisi. Yer domatesi cesitleri
JOKER F1 ve BAY IMPALA Ft’in
yani sira kabak tohumu STAREX f1
de hacim olarak en ¢ok tercih edi-
len drtinlerden. Son yillarda gelis-
meye baslayan misir ekiminde
de VATIn gesitleri birer kaldirag
gorevi gérmis. Danelik misir-
da LG 37.10 yaygin olarak kul-
lanilirken, yeni acilan tesislerle
Amasya’da giderek biylmekte
olan besicilik sektériine tedarik
saglamak isteyen Ureticinin alis-
veris listesinin basinda LG 27.12

[ STAREX f1 kabak cesidi

silajlik misir tohumu bulunuyor.
VAT ve GENTA denildiginde
bolgeyle 6zdeslesmis baslica
Uriin nedir diye soruldugunda
ise Kamil Cort’in yaniti yer
domatesi cesidi JOKER F1 olu-
yor. Cort, domatesin Amasya
icin marka degeri tasiyan yeni
bir Griin olarak 6n plana ¢ik-
maya basladigini dile getiri-
yor: “Domateste bdlgenin bir
avantaji da Tirkiye’nin higbir
yerinde domates
20-25 ginlik bir zaman dili-
minde Urin vermesi. Bu dé-

¢tkmayan

nemde JOKER F1 domates
hal’e ya da pazara gittigi zaman
aldig driiniin istanbullu da, Er-
zincanll da Amasya domatesi
oldugunu biliyor. Hatta ben bu-
radan Antalya’ya dahi domates
gittigini gérdim.”

Kamil Cort’tin anlattiklar VAT ve
GENTA’nin ayaklarini Amasya’nin

verimli topraklarina ne kadar

saglam bastigini gosterir nite-
likte. VAT ve GENTA ile birlikte
hareket eden Uretici de sehrin ta-
rimsal gelecegine parlak rengini
vermeye devam ediyor.

SPRINTER
+PLUS




ZEVK BAHCECILIGI

Mesut Tektimur
Vilmorin Anadolu Tohumculuk / Zevk Bahgeciligi Blimii Satis Miidiri

Sevgili Paydas okuyuculari, bu
ilkbaharda
ekilen ve yaz boyu ¢iceklenen
bahar soganlanyla ilgili bilgileri
paylasacagim. Yazin ciceklenen

sayimizda sizlerle

yildiz, glaydl, zambak, begonya,
alev, giilhatmi, Manisa lalesi gibi
soganli gicekler genellikle Giiney
Afrika, Gliney Amerika gibi ast-
ropikal ko&kenlidirler. Sicak ve
nemli ortamlar severler ve bu
nedenle de kis sartlarina karsi
dayaniksizdirlar. Genel olarak
yaz soganlariin hassas sinifi-
na girdiklerini ve de kislari don
yapan soguk yerlerde birkag yil
pes pese gelisme gdstermekte
zorlandiklarint sdyleyebiliriz. Bu
6zen isteyen bahar soganlarinin
cicek agmalarini keyifle seyret-
mek icin asagidaki ©nerilerimi
okumanizi tavsiye ederim.

Ne zaman dikilmeli?

Yazin ¢igeklenen soganlarn ve
yumrulari ilkbaharda, don ris-
kinin sona erdigi zaman, Tirki-
ye sartlarinda genellikle nisan
ortasindan itibaren dikebiliriz.
Bu soganlarda erken dikim 6ne-
rilmemektedir ancak glayél ve
zambak gibi dona karsi ¢ok has-
sas olmayan bazi soganlar mart
ayinda da dikilebilirler. Dalyalar
(yildiz cicekleri) ve yumru kokli
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Yazin Ciceklenen
Bahar Soganlar

Yazin giceklenen yildiz, glayél, zambak, begonya, alev, glilhatmi, Manisa
lalesi gibi soganli gicekler hassas olmakla birlikte yaz boyunca cicek acan
son derece i¢ acici bitkilerdir. Bu gicek soganlarinin saghkl biyaytp gicek
acabilmeleri iginse birka¢ puf noktasini gézden kagirmamak gerekir.

begonyalar dona karsi hassas
olduklarindan nisan sonu veya
mayis basinda dikilmeleri en
dogrusudur.

Toprak yapisi nasil olmalr?
Topragin iyi direne edilmis olma-
st kaydiyla yaz soganlari her tiir-
|G topraga dikilebilirler. Dikmeye
baslamadan 6nce topragin iyice
gevsetilmis, inceltilmis oldugun-
dan emin olunuz ve bunu taki-
ben muntazam sekilde diizelti-
niz. Asirtislak toprak problemler
yasatabilir. Eger yogun Kkilli bir
topraga sahipseniz, topragin iist
katmanina torf, kum ve organik
giibre (GENTASOL) karistirarak
islah etmeniz &nerilir. Soganla-
rinizi buyitk saksilara dikecekse-
niz torf kullanabilirsiniz.

Tiim toprak tiirleri gicek sogan-
lar icin uygundur ancak gigek-
lerin “bol ve canli olmasi” ve
clirimeden birkag yil st Uste
kullanilmasi isteniyorsa, besin
degeri yiiksek, fiziksel 6zellikleri
ideal olan hazir torflarda yetis-
tirilmelidirler ve bu baglamda
GENTA genel kullanim torflari
beklentilerinize fazlasiyla cevap
verebilecek niteliktedir.

Giibreleme gereksinimleri ne-
dir?

Genel olarak yazin ¢igeklenen
soganlarin fazladan bir gibrele-
meye gereksinimleri yoktur, zira
soganl bitkiler ve yumru koékler
kendi gida rezervlerine sahiptir-
ler. Eger soganlariniz ertesi yil
tekrar kullanmak (izere korun-
muslarsa ve o6zellikle iyi beslen-
meyen kumlu bir toprak yapisi
varsa VILMORIN ya da GENTA
marka ¢icekli bitkiler icin sivi
ve kati bitki besini kullanilmasi
6nemlidir.

Yazin ciceklenen bahar soganla-
rini nereye dikmeli?

Yazlik soganlarinizi daima giines-
li yerlere dikiniz. Bu soganlar bir
miktar golgeyi tolere edebilseler
de, ne kadar ¢ok giines alirlarsa
o kadar ¢ok cicekleneceklerdir.
Yaz soganlari bahge sinirlari olus-
turmak icin idealdirler. Tek yillik
ve cok yillik bitkilerin aralarina
dikilebilirler. Degisik renklerde
ve boylarda soganlari kullanarak
harikulade bir bahge yaratabi-
lirsiniz. Glayoller, dalyalar, zam-
baklar &zellikle kesme gigek igin
cok uygundurlar. Bunlari 6zel bir
koseye (kesme cicekler kosesi)
dikmenizi 6neririz.

Dikim derinlikleri ne kadar ol-
mali?

Genel kural her ne kadar sogan-
lartve yumru kokleri kendi ¢apla-
rinin 2 (iki) kati derinlige dikilme-
leri gerekliyse de bu kural bahar
soganlari icin her zaman gecerli
degildir. Dalyalar (yildiz ¢igekle-
ri) ve begonyalar bu anlamda is-
tisnaidirler; bunlariince bir taba-
ka toprakla kapatmak, baska bir
deyisle toprak yiizeyinin hemen
altina dikmek gerekiyor. Tiim so-
gan paketlerimizde séz konusu
olan ¢esidin dikim derinligi mut-
laka belirtilmektedir.

Dikim araliklar1 ne kadar olmali?
Kiigiik bitkileri 10 cm, glayélleri
12-13 cm, begonyalarl 25-26 cm,
zambaklart 30 cm ve dalyalari
40 cm arahlarla dikebilirsiniz.
Ancak soganlarinizi daha da ya-
kin, hatta birbirlerine neredeyse
degecek kadar yakin dikerek ¢ok
daha renkli ve etkili bir goriinti
elde edebilirsiniz.

Nasil dikmeli?

Soganlarinizi dikmeye baslama-
dan 6nce birbirlerine uygun ara-
liklarla yere dizmenizi 6neririz.
Bir mala veya sogan dikim aleti
yardimiyla toprakta uygun de-
rinlikte cukur agtiktan sonra, bi-
ylime taraflari yukari gelecek se-
kilde yerlestirilmelidirler. Daha
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sonra delikler toprakla dolduru-
lup hafif¢e bastirilmalidirlar.
Eger cok miktarda sogan diki-
lecekse, tiim dikim alanini 6n-
ceden kazarak dikime hazirla-
mak ¢ok daha pratik olacaktir.
Sonra, dikeceginiz sogan veya
yumrulart uygun derinliklere,
birbirlerine uygun araliklarla
topraktaki yerlerine yerlestiri-
lebilir ve daha sonra da delikleri
acarken g¢ikarttiginiz toprakla
lizerlerini drtebilirisiniz.

Su ihtiyaglari nedir?

Soganlari dikimi takiben hemen
sulayin. Yaz soganlarinin susuz
birakilmamalari gerekir. Sulama
her zaman azar azar ama sik sik
yapilmalidir. Baharda bahgeniz-
deki veya saksinizdaki topragin
nemli tutulmasina 6zen goste-
riniz.

Yaz soganlarinin gelisme ge-
reksinimleri nelerdir?

* Yaz soganlar igin yeterli su
ve nem kosullarinin saglanmasi
6nemlidir.

¢ Bu soganlar genellikle toprak
isisinin daha fazla oldugu top-
rak ylizeyine daha yakin dikilir-
ler (3-5 cm derinlige).

* Eger kis sartlari gok zorlu geg-
miyorsa soganlariniz toprakta
yerlerinde birakarak ve lzer-
lerini samanla kapatarak dona
karsi koruyabilir ve soganlari-
nizi ¢ok yillik yetistirebilirsiniz.
Boylelikle bu soganlar bir son-
raki sene ¢ok daha giizel ¢icek-
leneceklerdir.

¢ Begonyalarin ve dalyalarin ilk
cikislarinda bahar yagmurlariile
birlikte ¢ogalan salyangoz ve
simikli bdceklerden koruna-
bilmeleri icin mutlaka ilagh mi-
cadele yapilmahdir.
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HABER

Fethiye'de 20 yildir zirai ilag bayiligi, yaklasik 5 yildir
da Karagulha hali'nde komisyonculuk yapan Can Ak-
deniz Tarim ve Ihracat firmasinin sahibi Ziraat Miih-
endisi Arif Bozyel, domates basta olmak Uzere sebze
pazarinda artik belirleyici unsurun ihracat oldugunu
soyluyor.

omisyonculukla birlik-

te piyasaya ¢ok daha

farkl gozle bakmaya
basladigini ifade eden Arif Boz-
yel, sadece bayi olarak ¢alist-
g1 dénemde, piyasayr detaylh
gozlemleyemedigini ancak iki
isi ayni anda yrttiyor olmasi-
nin piyasay anlamak acisindan
biiylik bir sans oldugunu dile
getiriyor. “Bayi iken, cesitlerin
hastalik dayanimlari, hasada
gelis stireleri ve fiyatlar gibi et-
kenlerle ilgilenirken, simdi bu &zelliklerin yani sira ihracata uygunluk
kosullarinin da 6nemli oldugunu ve tim bu etkenlerin bir arada de-
gerlendirilmesi gerektiginin farkina vardim” diyen Bozyel, bu tespiti
ile Ureticilere de tiiyo vermis oluyor.
Yilda yaklasik olarak 3 bin ton domates ihracati yapan Can Akdeniz
Tarim, bu miktarin tamamina yakinini Rusya ve Romanya’ya génde-
riyor. Bu rakamin yarisina yakin kismina subat ayindan sonra ulastik-
larini séyleyen Bozyel, 6zellikle nisan ayinin baslamasiyla, Vilmorin
Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA’nin cesidi olan JADELO F1’in
ihracatin degismez cesidi olarak 6n plana giktigindan bahsediyor.
JADELO Ft'i en ¢ok isleyen komisyonculardan biri olan Bozyel;
JADELO Fr’in herhangi bir hastalik dayanimi olmamasina ragmen, da-
yanimlari olan bir¢ok cesitten daha giicli
oldugunu sdyliiyor. Bozyel ekliyor,
“En &nemlisi de meyve sekli,

rengi ve hiziyla 6niimiizdeki
yillar igerisinde JADELO F1’in
bu 6zelliklerine sahip bir
baska gesidin piyasaya ¢I-
kabilecegini dlstnmiyo-
rum.” FRUTY 260 F1’in de
verim, renk ve virlis daya-
nimi ile ihracat igin 6nemli
bir ¢esit oldugundan ifade
eden Bozyel, ihracat basarisi

BFRUTY 260 F1 domates cesidi icin Ureticilere bu cesitleri tavsi-

ye ediyor.

ATOM'A
ATOM GiBi CESIT

Fethiye'nin en eski komisyoncularindan olan
Atom Komisyon Evi'nin kurucusu Muhammet
Akyuz, 30 yili askindir bu meslegi yapiyor.
Akyulz, mayis ayinda domates piyasasinda en
ragbet goren ¢esidin JADELO F1 oldugunu
soyluyor.

emleketi Trabzon’da

40 yl once, pazar-

alik yaparak ise
baslayan Muhammet Akyiiz,
30 yil 6nce heniiz 25 yasinday-
ken Fethiye’ye gelmis. Burada
1990 yilina kadar dlkenin farkl
illeri icin sebze ve meyve alim-
lari yapan Akytiz, ihracata ise
1990 yilindan sonra baslamis.
Bircok Trabzon firmasi ile qa-
lisan Atom Komisyon Evi, son
7-8 yildir Kalyoncu firmasi ile
birlikte Rusya’ya ihracat yapiyor. Merkezi Fethiye Camkdy’de
olan Atom Komisyon Evi’nin Fethiye’de 5 farkl halde de ardiye-
leri bulunuyor.
Muhammet Akyiiz’( taniyanlar ona Atom lakabiyla sesleniyor.
Yillar 6nce televizyonlarda yayinlanan Atom Karinca gizgi filmin-
den esinlenerek firma adini koyan Akylz, ¢aliskanligl ile de nam
saldigr icin artik kendi ismi ile degil Atom lakabi ile taniniyor.
Fethiye’de bahar aylarinda en ¢ok isledikleri ¢cesidin JADELO F1
oldugunu sdyleyen Akyliz, JADELO F1’in meyve sekli, rengi, yesil
- pembe - kirmizi toplamaya uygunlugu, raf émri ve en 6nemli-
si kizarma hizi ile biitlin ihracatgilarin talep ettigi bir cesit oldu-
gunu aktariyor. Akytiz, ekliyor, “ JADELO F1 diger ¢esitlere gore
fiyat olarak da fazlasiyla aldigini
hak ediyor. FRUTY 260 F1,
BORNEO F1 ve KATYA F1 de
ihracata uygun 6zellikler-

de ve farkini ortaya ko-
yan gesitler. Ancak be-
nim i¢in JADELO Ft’in
yeri bagkadir.”

ihracat icin en
uygun cesitlerden biri
olan KATYA F1’ de VAT ve
GENTA’nin diger domates
cesitleri gibi farkini
ortaya koyuyor.

JKATYA F1 domates cesidi
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Ureticiler Serasini
NOUMA F1 ile Kapatiyor

- i
Adegn Aksu
ddgetici - Kumluca [ Antalya

3

ntalya’nin Kumluca ilge-

si, Tirkiye’nin tarimsal

iretimde s6z sahibi olan
tarim merkezlerinden biri. Yurt
ici ve yurt disi pazar igin Gretim
yapilan Kumluca’da agirliklh ola-
rak tarla bitkileri, sebze, meyve,
sls bitkileri ve zeytin tarimi ya-
piliyor. Sebze lretiminde 0zel-
likle 6rtd alti Gretimi ile 6n plana
gtkan Kumluca’da Antalya’nin
diger ilcelerinde oldugu gibi bas-
ta domates olmak (zere, biber,
patlican, kabak, hiyar, fasulye ve
kavun dretimi yapiliyor. Tarimsal
Gretim Kumluca’da bu denli yay-
gin, seracilik da gelismis olunca
Kumlucali treticiler 6nce birbirle-
ri ile rekabet etmek durumunda
kaliyor. Ureticiler zaman zaman
girdi maliyetlerinin yilksekligin-
den yakinsalar da ancak Kkaliteli
Gretimle, kazancini artirabile-
ceklerini biliyor. Bu sebeple de
tohumdan giibreye, zirai ilagtan
sulama sistemlerine kadar (re-

tim  metodlarini  gelistirmeye
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cahsiyorlar. Son
yillarda dreticinin
pazarda fark ya-
ratmak, bitkisini
hastalik ve viris-
lere karsi glglu
kilmak
basvurdugu yon-
temlerden biri de
asih fide kullani-
mi. Basta karpuz

adina

olmak (zere, do-
mates ve patlican gibi pazarin ta-
lep ettigi Griinlerde kullanilan agi-
lifide Ureticisinin hal’de 1- 0 6nde
baslamasina olanak veriyor. Kum-
luca - Karsiyaka’da trretim yapan
Adem Aksu da asili fide ile pat-
lican retenlerden. Gegtigimiz
yil serasina bir sira Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk’un patlican
cesidi NOUMA Ft'i eken Aksu,
NOUMA Fr’den o kadar memnun
kalmis kibu sezon 5 déniimliik se-
rasinin tamamini patlicana ayir-
mis. Kimi Ureticilere gére pat-
lican dretimi zor bir is olarak
tanimlaniyor. Patlicanin hasat
sirasinda tozlanmasi Ureticile-
ri ve isgilerin solunum yollari-
ni rahatsiz edebiliyor, alerjik
reaksiyonlar neden olabiliyor.
Ancak Aksu, patlican tarimin-
dan hayli memnun. “Benim
icin patlican dretimi kolay. Se-
viyorum patlican tarimimni. Her-
kes tozundan sikayet ediyor
ama beni etkilemiyor agikgasi.
GENTA’nin bitki besleme Griin-

leri DRIPSET ve DRIPGROW’u
kullantyorum, sikintilart kdkten
¢6zmis oluyorum. Damla su-
lama ile alttan bitkiye uygulu-
yorum bu Griinleri. Bu sebeple
iscilik maliyetim ve su tiketi-
mim de azahlyor ” diyen Aksu,
patlicanin kazancindan da hay-
li memnun. 2, 3 liradan hal’e
patlicanini sattigini ifade eden
Aksu, bu fiyatin beklentilerini
karsiladigin séyliyor.

Neden NOUMA F1’i tercih ettigini
ise Aksu su sozlerle dile getiriyor;
“NOUMA Ft'in kis déneminde
dokiimi, kalitesi ve rengi ¢ok
glizel. Ben de bu ozelliklerini
begendim. O yiizden komple se-
rami NOUMA Ft’le kapattim. Kig
déneminde rengini de hi¢ agmi-
yor. Gesit kendisinden iste-
nen rengi tam veriyor.
Bu ylizden satimi da
kolay oluyor. Hal’e
Griinima gotdr-
digim zaman
sikinti yasami-
yorum.” Aksu
patlicanda asi
anac olarak
da VAT’In pat-
lican asi anaci
HAWK’
kullaniyor.

Asili fide kullani-
minin diz fideye

olan

goére daha pahali ol-
gorislere
katilmayan Aksu, uzun vadeli

duguna dair

URETICININ SESI

Kumluca’'da tretim yapan Adem Aksu, 5 donimluk
serasinin tamaminda patlican Uretiyor. Tohumda
NOUMA F1, asi anacinda ise HAWK'1 kullanan Aksu,
serasini Vilmorin Anadolu Tohumculuk ve GENTA'ya
kapatmis durumda.

disundldiginde asili  fidenin
maliyet agisinda da avantajh
olduguna dikkat cekiyor. “Asi-
Il fide fiyatina degiyor. Gecen
sene benim tarlamda bir takim
hastaliklar oldu. Ama bu sene
asih fide kullandigim icin hig-
bir sorun yasamadim. HAWK
ile patlican (retiminde sorun
yasamadim. Bu ylizden de
rreticilere tavsiye ediyorum.
NOUMA F1 ve HAWK ile verim-
liligim de glzel oldu. Agikgasi
Onlimizdeki sene de yine 5 do-

niimde patlican lretecegim ve
yine NOUMA F1 ile kapatacagim
seram.”

il

n
INOUMA F1 patlican cesidi
~
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BAYINiN SESi

Aycicek Tarlalarina
Guven Verecek Cesit

“Ureticiler yeni bir cesidi tercih ederken bize de danisiyor. Cesitlerin performansi hakkinda
bilgi aliyorlar. Biz de yeni ¢esit deneme alanlarini geziyoruz, oralarda incelemelerde bulunu-
yoruz” diyen Arda Tarim’in sahibi Egemen Arda, bu goézlemlerinden tam not alan SUNITA'nin
ureticiden beklenen ilgiyi gérecegini sdyluyor.

dirne’nin Ergene nehri
Eklylsmda kurulu olan il-

cesi Uzunkdpri, tarim
ve tarimsal sanayiye dayal
ekonomisi sayesinde Trakya
bolgesinde sivrilen ilceler ara-
sinda yer aliyor. Her ne kadar
bugiin Ergene nehrinin sanayi
atiklari nedeni ile kirlenip kul-
lanilamaz hale gelmesi tarim-
sal Gretimi olumsuz etkilemis
olsa da Ergene ovasinin zengin
topragi hala celtik, aycicegi,
bugday, seker pancari ve kano-
la gibi tarla bitkilerinin kaliteli

irlin vermesine olanak taniyor.

o

H SUNITA
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Yillardir Trakya bélgesinin bu
karakteristik tarim drdnlerine
sadakatini koruyan Uzunké&p-
rili dreticiler deneyimleri ile
perginledikleri {retim azimle-
rini Turkiye’nin tarimsal Greti-
minde aldiklari yer ile de belli
ediyorlar.

Babadan, atadan tarimci olan
Uzunkd&prili dreticiler topraga
gosterdikleri sadakati tarimsal
Gretimin her ayaginda yasat-
may! biliyorlar. Ekip bigtikle-
ri tohumdan tarlayr sirdiGgi
ekipmana; tohum, gibre, ilag
aldig1 bayisinden Griinliind sat-

Egemen Arda
Arda Tarim
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tig1 yere kadar inceleyip sik do-
kuyan Ureticiler, bu zor ama bir
o kadar da vazgecilmez olan
tarim isinde 6mir gecirmek-
ten gocunmuyorlar. Uzunkdp-
ri Greticisinin, Gretim isinde
son derece bilingli oldugunu
ifade eden Arda Tarim’in sahi-
bi Egemen Arda 2004 yilinda
kurdugu firmasinda bu isin piri
treticiler ile her daim bir arada.
Uzunkdpri’de 10 tane zirai bayi
oldugunu ifade eden Arda, bu
nedenle yoérede rekabetin de
fazla oldugunu dile getiriyor.
Ureticiler bilingli, bayi sayisi
ise fazla olunca Arda Tarim gibi
firmalara ¢ok is distiyor. Her
firmanin kendine has misteri
kitlesi olmasina ragmen fiyat,
kalite ve ilginin en iyisini bek-
leyen Ureticilerin bayi tercihleri
de zaman zaman degisebiliyor.
Arda, Uzunkopri’de ozellikle
celtik dreticisinin ¢ok bilingli
tanim yaptigina dikkat gekiyor.
Tarimsal Uretimde hassasiyet
gerektiren basin-
da gelen ilag ve giibre kulla-
niminda {reticilerin epey yol

konularin

kat ettigini s6yleyen Egemen
Arda, son yillarda aygigek lre-
ticisinin de celtik Greticisi gibi
Uretim sireglerine titizlik gos-
termeye basladigini, yéredeki
toprak tahlil
acilmasi ile birlikte dreticilerin

laboratuvarinin

toprak tahlillerini de dizenli
yaptirdigini anlatiyor. Aygicek
Ureticisinin genel yaklagimini
degerlendiren Arda, “Bu yodre-
de aygicek tohumunda birkag
marka var. Bunlar genel an-
lamda (reticinin tercih ettigi
cesitler. Ancak tohum cesitleri
de giderek cogaliyor. Cesitler
arasindaki farklar ise azaliyor.
Ureticiler yeni bir cesidi tercih
ederken bize de danisiyor. Ce-
sitlerin performansi hakkinda
bilgi aliyorlar. Biz de yeni ge-
sit deneme alanlarini geziyo-
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ruz, oralarda incelemelerde
bulunuyoruz, c¢esitlerin farkl
bolgelerde ekilis sonuglarini
kiyasliyoruz. Bu goézlemimizi
lireticiye sunuyoruz. Ureticiye
boylece daha fazla tercih hakki
doguyor” diyor.

Bayiler Uzunkdéprii’de de dreti-
cinin hem dert ortagi hem da-
nismani. Uriiniin ilag ve giibre
dénemleri, hastalik ve zarar-
lilar konusunda bilgisini Ureti-
ci ile paylastiklarini sdyleyen
Arda, bu konuda distriblto6r-
lGgtinG yaptiklar firmalardan
aldiklari teknik destegi tretici-
ye yansitmaya calisiyor. Arda
kurdugu giinden bu
yana Vilmorin Anadolu Tohum-
culuk (VAT) ve GENTA ile ticari
faaliyetinin devam ettigini dile
getiren Arda, gordigi teknik

destek, bilgi paylasimindan da

Tarim’i

hayli memnun. “VAT ve GEN-
TA teknik anlamda da bize
destek veriyor. Cesitler
hakkinda yeterli bilgi

alabiliyoruz. Cesitleri-

nin her zaman arkasin-
dalar. Biz de bu giiveni
Giftgiye
Denemelerde bizi de yan-

larina aliyorlar. Cesidin
gelisimini, performansini
gosteriyorlar.  Gordigu-
miz bir Griin satmak bizim

yansitiyoruz.

icin daha giizel. Sattigimiz
Uriine o6nce bizim inanma-
liyiz ki dreticilere tavsiye
edelim.”

VAT ve GENTA’nin bu se-
zon ticari anlamda satisina
baslayacagi SUNITA aygi-
¢ek tohumunun deneme-
lerini birebir takip ettigini
dile getiren Egemen Arda,

bu c¢esidin {reticilerden
beklenen ilgiyi goérecegini
distindyor. “SUNITA’nIn

denemeleri bitti. Ticari an-
lamda satisina basglanacak.
Deneme sonuglari itiba-

ri ile s6yleyebilirim ki bu gesit
yapisi, gelisimi ve gorinimi
itibariyle kendini gosterebilen
bir ¢esit. Yag oranlari da yiik-
sek. Bilindigi gibi artik aycicek
fiyati son dénmede yag oran-
larina goére belirleniyor. Yag
orani hangi cesitte yiliksekse
retici o tohumu segiyor. Do-
gal olarak SUNITA’da dretici-
nin talep edebilecegi bir cesit”
diyen Arda, GENTA’nin bitki
besleme (riinlerinin de
bolgede talep gordi-
gini aktariyor. Hem
bugday hem de ay-
Gicegi icin lretici-
lerin bor, ¢inko ve

folikasit igerikli

TRANSPORTER’I

ettigi-

ni ifade ediyor.

tercih

Gegtigimiz sezon

lreticilerin aygicek

fiyatlarindan memnun oldu-
gunu, yagh tohumlu Grinlerin
devlet tarafindan da destek
gordlgi icin reticilerin bu
trinlerin ekimine ilgi duydu-
gunu aktaran Arda, bu sezon
da aygicek fiyatinin gegen yilla
asagi yukari ayni olmasini bek-
ledigini iletiyor.

Egemen Arda,

GENTA'nin bitki besleme

drtnlerinin de bolgede
talep gordiguna
aktariyor. Hem bugday
hem de aycicegi igin
ureticilerin bor, ¢inko
ve folikasit icerikli

TRANSPORTER' tercih

ettigini ifade ediyor.

Do 1712 Derwir [Fed - Mongon jin) - Ceiko i20)
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Icimizden Biri:
Cem Ince

Vilmorin Anadolu
Tohumculuk (VAT)
ve GENTA'nIn pay-
daslarina oldugu
kadar calisanlarinin
gelisimlerine de
sundugu katkinin
belki de en guzel
ornegi Ege Bolge
Sorumlusu Cem
Ince. 21 yillik ziraat
mesleginde bugin
Vilmorin SA.'nin
dinya ¢apinda
lider oldugu havug
arandndn sorum-

lulugunu almaya
hazirlanan ince,
“Aile icerisinde bize
saglanan tim des-
teklere layik olmaya
calistik” diyor.

o0
niversite sinavinda meslek

secimi konusunda pek ¢ok
tercihi olmasina ragmen
ziraat mihendisligini kazanan Cem
ince, o dénem babasinin “oglum
daha iyi bir yeri kazanamadin mi?”
diye serzeniste bile bulundugunu
soyleyerek soze basliyor. Bugiin
meslek hayatinda 21 yili tamamla-
yan Ince, geriye dogru baktigimda
kendisini ¢ok sansh hissettigini s6y-
liyor. ince, “Gegen bu siirec icinde
pek ¢ok tiirde bitkisel Gretimin ya-
pilabildigini gérdim. Yasadigim yer
olan Ege’nin bereketli topraklarin-
da, en 6nemlisi de tarimsal girdiler-
den olan tohumculuk ve devaminda
bitki besleme konusunda kendimi
gelistirme sansini yakalayabildim”
diyor.

Ege Universitesi Ziraat Fakdiltesi Ta-
rim Ekonomisi B&IUm{’nii 1990 yilin-
da bitiren ince, is hayatina da bun-
dan kisa bir siire sonra atiliyor. Bir
tohum firmasinda yaklasik 10 yil ¢a-
listyor. 2000 yilinda ise ince’nin yolu
VAT ve GENTA ile kesisiyor. O yilin

Ekim  ayinda,

VAT ve GENTA’nin kendi biinyesin-
de {riin gelistirme b&limini olus-
turdugunu &grenen ince, bu birlik-
telik hikayesini sdyle anlatiyor: “Eski
sirketimden hastalik bahanesiyle
bir giinliik mesai calip, istanbul’a
gittim. Bagdat caddesinde, Batur
apartmaninin éniindeydim o sabah.
Sirketimizde ¢alisan tiim mesai ar-
kadaslarim icin oldugu gibi benim
icinde adeta bir baba olarak kabul
ettigim Yavuz Bey ile yapmis ol-
dugum goriismenin ardindan yeni
gorevime baslamis oldum. Hatta o
giin Yavuz Bey’le birlikte bugiin sir-
ket merkezimizin bulundugu alani
da ziyaret etmistik -ki heniiz yapim
asamasindaydl.” VAT ve GENTA
ekibine katilan ince, o yillarda driin
gelistirme bdélimiinde ise baslayan
Gglincli  kisi oldugunu hatirlyor.
“Antalya bolgesinde Aytekin Turan
ve Marmara’da da Ergilin Dogangii-
zel benden kisa bir siire énce ayni
goéreve alinmislardi. Yaklasik bir
yil siiren teknik agirlikli ¢alismanin
ardindan, Ege bdlge dagitimcamiz
ile yollarimizin ayrilmasiyla birlikte
bolgede satis ve pazarlama
gorevini de tistlendim” diyen
ince, ekliyor: “Bugiine kadar
da artan cirolarimiz ve ¢alisan
sayimizla, aile icerisinde bize
saglanan tim desteklere layik
olmaya galistik.”

Aradan gegen yillar iginde VAT
ve GENTA’da kendisine taninan
firsatlara dikkat ceken ince, 6nii-
mizdeki Nisan ayinda Vilmorin
SA’nin havug sorumlusu olmaya

hazirlaniyor. ince, bu siireci ken-

di sozleri ile anlatiyor: “2007 yI-
linda, sirketimizin Vilmorin SA.’ya
bagh bir alt kurulus yapisina do-

nisimindn ileride bizlere neler

getirecegini o zamanlar tam olarak
bilemiyorduk. Tim mesai arkadas-
larim gibi ben de goérevlerimi en iyi
sekilde yerine getirmeye devam
ediyordum. Ta ki gegen yilin Agus-
tos ayina kadar. Genel Miidiirimiiz
Frederic Savin beni aradi ve Vilmorin
SA’nin planladigi yeni bir olusumda,
Turkiye merkezli ve MERCAT olarak
adlandirdiklar bélgede, Havug Uriin
Sorumlusu olarak galisma gérevini
teklif etti. Rusya, Ukrayna, Orta-
dogu, Merkez Asya’yr kapsayan;
6nemli havug Gretim alanlarinin
bulundugu bu bdlgede ve de ha-
vug tohumculugu konusunda dogal
cesitliligin zenginligi ile diinya lideri
olan Vilmorin SA’nin binyesinde
calisma sansini yakalamistim. Bu
gorev bir Tirk, ayni zamanda VAT
ve GENTA calisani olarak bana ayri
bir misyon daha yiiklemisti; basa-
rih olmak ve arkadan gelenlerin de
onlin agmak. Fransa’da yaptigim is
gorilismelerinin ardindan da géreve
kabul edildim. Nisan ayinin basindan
itibaren yeni gérevime baslamis ola-
cagim.”

ince, yeni gérevinin heyecanini ya-
sarken birlikte biytytip gelistigi VAT
ve GENTA’ya dair hislerini de soyle
ifade ediyor: “Aradan gegen yillar
icerisinde her ne kadar istenilen
hizda olmasa da, tarimda yasanan
gelismelerin bir parcasi olmak ve
buna katkida bulunan bir yapinin
icinde yani VAT ve GENTA sirketleri
ailesinin biinyesinde yer almak bana
hem gurur gurur verdi hem de mes-
leki gelisimimde bana pek ¢ok katki
sagladi. Bu konuda maddi, manevi
ve mesleki destegini bizlerden esir-
gemeyen basta Yavuz Bey olmak
lizere, tiim yoneticilerimize tesek-
krlerimi sunarim.”
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VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA
lletisim Bilgileri

) GUNEYDOGU - DOGU ANADOLU BOLGESI
Erkan Ergiin

B 0532 293 12 98 = eergun@anatoh.com

Sentirk Celik

0533 364 53 71 X senturkcelik@anatoh.com

Tahir Erisen

0532 351 38 73 X tahirerisen@anatoh.com
Mehmet Tolun

0530 402 12 73 = mtolun@anatoh.com

Mehmet Maraslioglu

0530 237 36 99 X mehmet.maraslioglu@anatoh.com

) EGE BOLGESI
Levent Ergiil

B 0530 825 19 95 X levent.ergul@anatoh.com

Hakan Kaya

8] 0533 727 45 19 X hakankaya@anatoh.com

) DOGU AKDENIZ BOLGESI

ilker Kog
B 0533 247 96 88 ilker.koc@anatoh.com
Yiksel Celik

B 0530 977 54 97 X yuksel.celik@anatoh.com

Aycan Altintas

B 053038654 17 aycan.altintas@anatoh.com

Kubilay Killi

0530 782 78 85 &= kubilay.killi@anatoh.com

) MARMARA BOLGESI
Ergiin Dogangiizel
0533 368 64 47 = ergund@anatoh.com

Fatih Karaca
B 0533 486 13 36 = fatih.karaca@anatoh.com

) BATI AKDENiZ BOLGESI
Yalgin Peksayin
B 0532 694 08 81 ypeksayin@anatoh.com
® FETHIYE - MUGLA BOLGESI
Sertan Sabri Geng
0530 497 89 35 Xisabri.genc@anatoh.com
© KUMLUCA - DEMRE BOLGESI
Levent Ipek
0530 497 83 85 X levent.ipek@anatoh.com
© GAZIPASA - ALANYA BOLGESI
Mehmet Akyol
0533 277 77 19 ® mehmet.akyol@anatoh.com
© ANTALYA MERKEZ - SERIK BOLGESI
Onur Kilh
0530 928 48 19 = onur.killi@anatoh.com
Eyylp Bozkurt

0533 327 99 80 = eyyup.bozkurt@anatoh.com

Nadir Okuducu

0530 645 40 20 = nadir.okuducu@anatoh.com

Ertugrul Cenik

0530 878 59 49 = ertugrul.cenik@anatoh.com

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK & GENTA

Giizelyali, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik ISTANBUL
Tel: +90 216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com www.anatoh.com
info@gentatarim.com www.gentatarim.com



ZEPLINf1

YER DOMATESI

= (Cift amacli (sanayi & sofra) tiiketime uygun
» Guclu bitki yapisi ve dengeli gelisim

» Meyveleri 6rten genis yaprak ayasi

» iri, cok sert ve koyu kirmizi mikkemmel meyve
» Yuksek brix (kuru madde) ve sanayi degerleri

ANADOLU dan

gelen bereket !

VILMORIN' ANADOLU TOHUMCULUK
Guzelyali, Bah Sahili, Giffik Sok. No:9 34903 Pendik ISTANBUL ~ Tel: +90216 392 36 04 pbx  Fax: +90216 493 51 81

anatoh@anatoh.com  www.anatoh.com




