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Degerli Paydas okuyucusu merhaba,

Paydas iki sene evvel dogdu. Mart 2011’den beri dergimiz yolu ile deneyimlerimizi ve uzmanhgimizi
sizlerle paylasiyoruz. Tirk taniminin gelisimi hakkinda size bilgi aktarmaya calisiyor, sektériin
taninmis Kisileri ile sOylesiler yaparak onlarin gériislerini sizlere aktarmaya calisiyoruz. Paydas
dergimizin icerigini ilgi ile karsiladiginizi gériiyoruz. Daha kapsamli bir icerik Giretmek icin dergimize
iliskin goris ve onerilerinizi bundan sonra da bizimle paylagmanizi istiyoruz. Zira sirket olarak,

dergimiz yoluyla da Tiirk tariminin gelisimine katki sunmayi amaclhyoruz.

Sirketimizin son dénemdeki atihmlari hakkinda sizleri bilgilendirmek isterim. Vilmorin Anadolu
Tohumculuk ve GENTA sirketlerimizin ¢ok yakinda kendi internet siteleri olacak. Yeni internet
sitelerimiz vasitasi ile bizimle ¢ok daha hizli iletisim kurabilecek, soru ve gorislerinizi rahatlkla
iletebileceksiniz. Bununla beraber her iki internet sitemizde de driinlerimiz hakkinda bilgiler
bulacak, Paydas dergimizin tiim sayilarini online olarak sitelerimizden takip edebileceksiniz. iletisim
ve bilgi paylasiminin énemini ¢ok iyi biliyor, bu iki yaklasimin giici ile ilerleme saglanabilecegini
dislintyoruz. Bundan hareketle sirket stratejilerimizi gelistiriyoruz.

Kiresel oOlcekte yakindan takip ettigimiz tarim sektériindeki gelismeler her zaman giindem
konularimiz arasinda yer aliyor. Diinya ¢apinda tarimsal driinlerin fiyatlari yiikseliyor, ancak bu
konuya iyimser yaklagmak gerektigine inaniyoruz. Bilindigi gibi diinya tariminin her gecen giin
daha fazla insani doyurmasi gerekiyor. Tirkiye 6zelinde bir degerlendirme yaptigimizda ise toprak,
iklim ve su gibi sahip oldugu dogal kaynaklarindan dolayi, Tiirkiye gelecekte de biiyiik bir tarim
llkesi olmayi siirdiirecek. Bundan hareketle; Tiirk tariminin, {ilke ekonomisi icin her gegen yil daha
stratejik bir sektor olacagindan siipheniz olmamal.

Frederic SAVIN

Vilmorin Anadolu Tohumculuk

Genel Miidiirii
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Fethiye Bagcilan VAT ve
GENTA ile Daha Bilingcli

B

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA, Fethiyeli bagcilarla bir araya geldi.
Fethiye'nin merkeze bagli Arsa kdylinde dizenlenen Uretici bulusmasinda VAT ve
GENTAnin Bati Akdeniz Bélge Sorumlusu Yalgin Peksayin, Fethiye-Ortaca Bélge Sorum-
lusu Sertan Sabri Gen¢ ve bdlge bayilerinden Fethi Karatas'in katihmi ile Ureticilere
bagcilik Gzerine 6zel bir sunum yapildi. Arsa kdylinde yaklasik 50 Uretici ile bir kahveha-
nede bir araya gelen VAT ve GENTA ekibi, bagcilikta goriilen en yaygin hastalik ve zarar-
lilar ve bunlarla miicadele konusunda bilgi aktariminda bulundu. Bagda bitki besleme
uygulamalari konusunda da bilgi verilen toplantida ayrica GENTA bitki besleme urlinle-
rinin kullanimi ile ulasilan basarili sonuglar da sunum esliginde ureticilere anlatildi. Su-
numlarin ardindan Ureticilerin birebir sorularini yanitlayan VAT ve GENTA ekibi, iki saat
slren ve son derece verimli gecen gorlismelere Ureticilerin baglarinda devam etti. Pek
¢ok Ureticinin, arazilerinin yerinde kontrol edilmesini talep etmesi Uzerine Ureticilerin
baglarini ziyaret eden Yalgin Peksayin burada da Ureticileri bilgilendirdi.

Misirin
Ustatlar
Denizli’de
Bulustu

Vilmorin Anadolu Tohumculuk ve GENTA'nin
Denizli’de dlzenledigi misir cesitleri ve bitki
besleme Urtnleri tanitim toplantisi, Denizli
ve cevresinin tarim esrafini bir araya getir-
di. Denizli North Point Hotel’de duzenlenen
ve Aydin, Denizli, Burdur il ve ilgelerinden
onde gelen ciftlik sahipleri, dnder Ureticiler,
st birlikleri ve kalkinma kooperatifleri yetki-
lilerini bulusturan toplantiya, VAT ve GENTA
bolge bayisi Tuana Tarim ekibinin yani sira;
VAT Uriin Gelistirme MUdirli Gokge Atalay,
Ege Bolge Muduri Levent Ergil, UR-GE eki-
binden Onur Pangal ve Hakan Kaya da ka-
tildi. VAT In misir tohumu cesitleri; LG 37.10,
ANTISS, PONCHO ve SAMURAY 34'(in ta-
nitildig) toplantida konuklara misir tarimi ve
misir tariminda dikkat edilmesi gereken hu-
suslar konusunda bilgi verildi. Bununla bir-
likte GREENWAY bitki besleme Urtnlerinden
PHOZIN, CRYPTO ve COMBIWAY'‘in misir
tariminda kullanimi ve saglayacag faydalar
da gelen misafirlere aktarildi. Sunumlarin
ardindan davetlilerle birlikte yenilen yemekte
ise bolge tarimi ve Uretim problemleri konu-
sunda detayli gorus alisverisinde bulunuldu.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA, Fethiye’de tarimin profesyonellerini bulus-
turan Agritech Fethiye Tarim, Hayvancilik, Seracilik ve ihtisas Fuar’nda gévde gosterisi
yaptl. 4-7 Nisan tarihlerinde Marmaris Fuarcilik ve Organizasyon (Marfo) tarafindan ger-
ceklestirilen ve bu yil 3.’sl duzenlenen fuar VAT ve GENTA'nin bolgedeki glicinu bir kez
daha gozler 6niline serdi.

VAT ve GENTA'nin katilimi ile destek verdigi ve bu destegini devam ettirecegi fuar, bolge
tariminda pazarin 6ncisu olan Urlnlerin Ureticilerle tekrar bulusturulmasi igin de dnem
tasiyor. Gerek yerli gerekse yabanci ¢ok sayida tarim firmasini bir araya getiren fuarda
VAT ve GENTA standi, bélgede yillardir hakimiyetini devam ettiren JADELO F1 cesidi sa-
yesinde yogun bir ziyaretci akinina ugrarken GENTA'nin 6zellikle SPRINTER cesidinin
nami da stant ziyaretcilerinin dilindeydi. Fuarda VAT ve GENTA'nin UrUnlerinin yani sira
teknik personelin glicu de standi ziyaret eden Ureticilerin en Ust seviyede bilgilenmeleri
icin bir kazanim oldu. Fuar dncesi ve sirasinda fuarin en iyi sekilde gegirilmesi icin VAT ve GENTA yonetiminden bélge sorumlularina ve teknik
ekibe kadar genis bir kadro organizasyona destek verdi. Fuar esnasinda ise Ureticilerle yakin temas kuran Uriin Gelistirme Mudri Gokce
Atalay, bolge bayilerinin sera tariminda yasadigi problemleri 6grendi, onlara tavsiyelerde bulundu. Bélge Sorumlusu Yalgin Peksayin ise zeytin,
nar, kiraz gibi UrGnlerdeki tecribelerini Ureticilerle paylasti. Standi ziyaret eden her Ureticinin sorusuna ve bilgi alma ihtiyacina cevap verildi.
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ORTA SAHADA BAYININ
GUCU KONUSUYOR

Turkiye'nin tahil Gretimi yaninda havug tarimi ile de 6n plana ¢ikan ili Konya, yiiksek retim potan-
siyeli ile Orta Anadolu Ureticisine ilham veriyor. VAT ve GENTA'nin basbayilerinden Miihendisler

Tarim ise bolge Ureticileri icin satistan teknik destege, sevkiyattan bilgilendirmeye kadar her sureci
guglu ekibi ile karsiliyor.

Anadolu’nun en eski yerlesim
yerlerinden biri olan Konya,
Hititlerden Perslere, Romallar-
dan Selguklu ve Osmanlilara
kadar pek ¢cok medeniyetin be-
sigi oldu. Tarihi ve kilturel zen-
ginliklerini verimli topraklari ile
besleyen Konya, tarimsal Ure-
tim konusunda da bir mabet sa-
yilabilir. TGrkiye'nin tahil ambari
olarak nitelendirilen il; bugday,
arpa, seker pancari ve aycicegi
gibi tarla bitkilerinin yaninda
elma, kiraz ve visne gibi mey-
ve cesitleri ile domates, havug,
kavun, karpuz, fasulye ve hiyar
tarimi konusunda da azimsan-
mayacak bir Uretim potansiye-
line sahip. Ylksel tarim potan-
siyeline bagli olarak Konya bu

alanda kooperatiflere, tarim
Urdnunu isleyen ve gida Grand
haline getiren fabrikalara da ev
sahipligi yapiyor. Konyall Ureti-
cilerin tohum, gubre, zirai ilag,
alet ve ekipman ihtiyaclarina
cevap vermek icin de ilde zirai
bayiler 6n planda hizmet go-
rayor. Konya’'nin merkez ilgesi
olan Selguk’ta zirai bayi olarak
hizmet veren Muhendisler Ta-
rim da Ureticilerle satistan tek-
nik destege kadar yakin iligki
icinde olan bayiler arasinda yer
aliyor. Vilmorin Anadolu Tohum-
culuk (VAT) ve GENTA'nin bolge-
deki bagbayisi olarak faaliyet
gosteren Muhendisler Tarim’in
temsilcisi Orhan Cagirgan 1975
yllindan beri tanmla ic¢ ice.

Daha 6nce Paydas’in 2. sayisi-
na konuk olan Gagirgan bu kez
VAT ve GENTA basbayisi olarak
bolgedeki etkinligini anlatiyor.

Cagirgan aslinda bir kimya
muihendisi. 1963 yilinda am-
casl tarafindan kurulan Mu-
hendisler Tarim’'in o dénemde
Konya’'da agcilan ilk bayi oldugu-
nu sdyleyen Cagirgan, yillar son-
ra amcasindan bu gorevi devra-
lip strdurmus. Simdi Konya'da
100’Un UGzerinde zirai bayi oldu-
gunu aktaran Gagirgan, ticaret
hayatinda Mihendisler Tarim’in
tarihsel donisimu hakkinda su
bilgileri veriyor: “Kuruldugumuz
yillarda tohum konusunda c¢a-
lismiyorduk. Tarim aletleri ve zi-
rai ilag satiyorduk. Ancak ureti-

ciler zirai ila¢ nasil kullanilir, ne
ise yarar bilmiyordu. Fakat yillar
icinde tarim ¢ok gelisti ve bir
sektor haline geldi. 1990’lar-
dan sonra tohuma yoneldik ve
calismalarimizin merkezini bu
ybne kaydirdik. 1993’ten beri
de VAT'in bayiligini yapiyoruz.”

VAT ile 20 yil 6ncesine dayanan
bir isbirligi oldugunu anlatan
Cagirgan, VAT'I ilk hibrit havug
tohumlar sayesinde tanidigini
soyluyor. “VAT'In hibrit havug to-
humlar Konya’da baska bir bayi
vasitasi ile satiliyordu. Ancak o
bayi devam ettiremedi bu isi.
Bunun Uzerine biz bu tohumlar
satmak icin talepte bulunduk.
ilk zamanlar havug tohumlarini
Beypazar’'nda VAT'In Bélge Ba-
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yiligini yapan Onder Tarim’dan
alip sattim. Daha sonra satis
kapasitemiz yiikseldi ve dogru-
dan VAT bizi bayisi yapti. Simdi
ise VAT'In basbayilerinden bi-
riyiz. O zamandan beri de ilis-
kimiz artarak devam ediyor”
diyen Cagirgan, Konya’nin tarla
bitkileri Uretimi disinda 6nemli
de bir sebze Uretim merkezi ol-
dugunu hatirlatiyor. Cagirgan,
bolge Uretimi hakkinda su bilgi-
leri veriyor: “Burada yaygin ola-
rak havuc ekilen bdlgeler Kara-
man yolu Uzerinde; Kasinhani,
Cariklar, Borukdolu, Cumra gibi
yorelerden olusuyor. Diger seb-
ze Urunlerinde Konya’nin gline-
yi; Alakova, Saracoglu, Cumra,
Borukdolu’nun  uzmanlastig
goruluyor. Bu bolgelerde yeralti
suyu oldugu igin pancar, misir
ve sebze Uretimi yapilabiliyor.
Son yillarda Konya’da meyve-
cilik azalirken sebzecilik artis
gosteriyor. Meyve agaclari so-
kulUp yerlerine sebze bahceleri
kuruluyor.”

Tirkiye'nin ~ baslica  havug
Ureticisi illeri arasinda gelen
Konya’'da VAT'In havu¢ tohum-
lari Ureticilerden kosulsuz talep
goruyor. Ancak bdlgede VAT'In
diger sebze tohum cesitleri de
Ureticilerin gbdzdeleri arasinda
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geliyor. VAT'In satisini yaptig
bolgeye uygun tim sebze to-
humlarinin satigini yaptiklarini
ifade eden Cagirgan; basta
domates olmak Uzere salata-
lik, biber, patlican ve Konya'da
ekimi yaygin olan siyah kabak
cesitlerine odaklandiklarini
soyluyor.

Konya pazarinda satilan havug
tohum cesitleri arasinda VAT'In
satis rakami yuzde 90’1 gegiyor.
MUihendisler Tarim ise yalnizca
Selcuk’a degil hem bolge bayi-
lerine hem de cevre ilgelere ha-
vu¢ tohumu tedarik ediyor. Ka-
raman, Eregli, Ermenek, Nigde,
Aksaray, Nevsehir dahil olmak
Uzere tum bu cevre il ve ilgeler
havu¢ tohumunu Muhendisler
Tanim’dan ahyor.

Havug¢ tarminda verimlilik ve
Uriin kalitesi anlaminda yutksek
bir potansiyele sahip olunma-
sina ragmen Ureticilerin pazar
sikintisi yasayabildigine dikkat
ceken Cagirgan, havug pazarini
ceken lokomotifin ihracat oldu-
gunu sodyluyor. Cagirgan, “Ha-
vug pazarinda eger yurtdisina
mal satilmazsa fiyatlar dustyor.
Ureticiler sadece i¢ piyasaya
satis yaparak para kazanami-
yorlar” diyor.

VAT ve GENTA ile uzun yillara

TARIM ICIN ZENGIN BIR BOLGE

ORHAN
CAGIRGAN

Vilmorin Anadolu Tohumculuk ve GENTA Bolge Basbayi

. "VAT'In hibrit havug tohumlari Konya'da baska bir bayi vasitasi ile satiliyordu. An-

cak o bayi devam ettiremedi bu isi. Bunun lzerine biz bu tohumlari satmak igin

talepte bulunduk. Ik zamanlar havug tohumlarini Beypazari'nda VAT'in Bélge Ba-

yiligini yapan Onder Tarim'dan alip sattim. Daha sonra satis kapasitemiz yiikseldi

ve dogrudan VAT bizi bayisi yapti. Simdi ise VAT'In basbayilerinden biriyiz. O za-

mandan beri de iliskimiz artarak devam ediyor. Burada yaygin olarak havug ekilen

bolgeler Karaman yolu lzerinde; Kasinhani, Cariklar, Borukdolu, Cumra gibi yore-

lerden olusuyor. Diger sebze uriinlerinde Konya'nin gtineyi; Alakova, Saragoglu,

Cumra, Borukdolu'nun uzmanlastigi goriliyor. Bu bolgelerde yeralti suyu oldugu

icin pancar, misir ve sebze Uretimi yapilabiliyor. Son yillarda Konya'da meyvecilik

azalirken sebzecilik artis gosteriyor. Meyve agaclar sokilup yerlerine sebze bah-

celeri kuruluyor.”

dayanan is birliginin sonunda
ozel bir iliski gelistirdiklerine
deginen Cagirgan, basbayi
olarak Ustlendikleri sorumlulu-
8u VAT ve GENTA'dan aldiklari
destekle sUrdurebildiklerini
ifade ediyor. Bolgelerinde sur-
durdukleri satis basarisini zi-
raat muhendislerinden olusan
donanimli teknik ekiple destek-
lediklerini sOyleyen Cagirgan,
Ureticilerin ekim sezonundan
hasat suresine kadar olan Ure-
tim sezonunda ilaclama, gib-
releme ve bakim gibi gerekli
takiplerini yaptiklarini belirtiyor.
Cagirgan’in  verdigi  bilgilere
gore Muhendisler Tarim’da 9
personel calisiyor. Satistan tek-
nik destege, sevkiyattan bilgi-
lendirmeye kadar her sure¢ bu
ekibin gucu ile yonetiliyor.
VAT'In sebze tohumlarinin

yani sira, Muhendis-
ler Tarim’in  GENTA
Urtnlerinin ~ satisi
konusunda da
bolgede ak-

tif bir gucu
bulunuyor.
GENTA’'nIn

cinko, potas-

yum, kalsiyum ve

fosfor icerikli 6zel gubre-
leri, bitki beslemenin

Bolero F1 Havug Cesidi

6nemini her gecen gun daha
iyi kavrayan Ureticilerce ragbet
gorayor. “Bitki besleme urlnle-
rinin gerekliligini artik Ureticiler
de kabul ediyor. CUnku kaliteli
sebze uretmek icin mutlaka bit-
Kiyi beslemek gerekiyor. Besle-
me Urunlerinde de kalite arayisi
6n plana cikiyor. GENTA Urin-
lerinin kalitesine ve etkisine
glvendigimiz icin rahatlikla bu
Urlnleri Ureticimize tavsiye edi-
yoruz. Zaten sUrekli galistigimiz,
zirai ilag veya tohum verdigimiz
Ureticilerimiz de butin ihtiya-
cini bizden glvenerek aliyor”
diyen Cagirgan, GENTA Urlnle-
rinin bdlgede guven kazandigi-

ni s6zlerine ekliyor.




VP1 F1 Pembe Domates Cesidi

VP1 F1’IN GELECEGINDE
ISIK VAR

Domates pazarinin en yeni oyuncularindan pembe domates i¢ ve dis pazarda talebini artirmayi
strdurdyor. Bu 6zel pazara deneme ekimleri ile giris yapan Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT)'In
VP1 F1 cesidi Uretici ve komisyonculardan begeni topluyor.

Tlrkiye'de sebze pazarinin agik
ara lideri olan Urin kuskusuz
domates. Ortii alti ve acik saha
Uretimi ile ic ve dis pazarin en

ragbet ettigi Urlnlerin basinda
gelen domates, islahgilarin da
lizerinde en ¢ok calisma yap-
g Urlnler arasinda yer aliyor.

Degisen pazar talepleri ve ge-
lisen 1slah calismalari ile boyu-
tu, sekli, rengi, aromasi ve raf
Omru ile farkli begenilere hitap

edecek pek ¢ok farkl tip ile her
daim hareketli olan domates
pazarinin son gozdesi ise pem-
be domates.
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bu cesitten baslica
beklentisidir. Ureticiler ise bélgede yaygin olarak gériilen
Fusarium'a dayanikli cesitler ekmeye 6zen gdsteriyor.

Hos rengi, farkli aromasi ile di-
ger domates cesitleri ile raflar-
da kendini 6ne ¢ikaran pembe
domates Turkiye'de pazarini
yeni olusturuyor. Yetenekleri-
nin sinirlarini zorlayan 1slah-
¢llarin, pazarda farkhhk yarat-
maya calisan komisyoncu ve
Ureticilerin ilgisini canli tutan
pembe domates, Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk’un (VAT) Grdn
deseni icinde de yerini aldi.
VP1 F1 pembe domates cesidi
ile Ureticiler tarafindan denen-
meye baslayan bu cesit, bayi,
komisyoncu ve dUreticilerin be-
genisini toplamaya baslad!.

VAT'In, VP1 F1 cesidini eken
Ureticiler ve pazara suren ko-
misyoncularla yaptigimiz go6-
rismeler  gesidin
saglam oldugunu gosteriyor.
Antalya’nin  Kumluca ilgesinin
koklu komisyoncularindan Ko-
cubaba Komisyon, 20 yildir
tarim sektérinun icinde. Fir-
manin sahibi Tahir Kocubaba
ise yas sebze pazarina farklilk
getiren, hatta pazara yon veren
isimlerden biri. Her daim yeni
Uriin gesitlerini yakindan takip
eden Tahir Kocubaba i¢in; pem-
be domatesi i¢ pazara tanitan,
degim yerinde ise ‘elini tasin
altina koyan’ kisidir
mumkun. Pembe domatesin
pazarla bulusma hikayesini 0g-

rotasinin

demek
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TAHIR
KOCUBABA
Kocgubaba
Komisyon
Vilmorin'in VP1 F1
pembe domates
cesidi istedigimiz
ozelliklerin birgogunu
karsiliyor. Kalibre

ve aroma pazarin

rendigimiz Kogubaba: “Pembe
domatesin mazisi en fazla 4-5
yildir. Biz herkesin alip sattig
standart Urlnlerden domates
ve biber alip satiyorduk. Sonra
pembe domates ilgimizi ¢ek-
ti. ik tohumu Bulgaristan’dan
getirtmistik. Bu Urline pazar
bulmak icin ¢cok emek sarf
ettik. Belli bir basarn da yaka-
ladik. Urlin her gegen yil ekim
alanini ve pazarini artirmayi ba-
sardi. Simdi i¢ pazarin yaninda
yurt disina da gonderiyoruz”
diyor. Buglin i¢c pazarda o6zel-
likle istanbul, izmir, Kiitahya ve
Eskisehir’den talep alan pembe
domates, Rusya, Ukrayna, Gur-
cistan, Bulgaristan’a da ihrag
ediliyor. Kogubaba’'nin verdigi
bilgilere gore sikisan domates
pazarini rahatlatan farkh tip-
ler hem dretici hem de tuccar
icin bir nefes boslugu yaratiyor.
“Bugln farkh renkte, boyutta
ve sekilde domatesler olmasa
pazar ¢ok sikisacakti. Tuketici
artik sadece kirmizi, standart
domates aramiyor. Kokteyl,
kokteyl, yumurta, beef,
pembe ve kahverengi domates
cesitleri ¢iktl. Bu cesitler de
pazarda bir tarafa yigilma-

y1 6nluyor. Domateste 8-9
farkli tip var, keza biber 15
ceside ulasti. Biz de paza-

rin bu ilgisini gérup pembe

oval

MUSA

GEZER

Uretici

Kumluca

VAT'In deneme
ekimlerini yapan ve
uzun yillardir ekiple
is birligi icinde olan
Gezer, rengi ve lezzeti
bakimindan da

VP1 F1'den memnun.

Gezer, cesitlerin performansini yiikseltmek icin treticiye
de is dustuglni soyliyor.

domates konusunda calisiyo-
ruz” diyen Kogubaba, Kumluca
Ureticisinin genel anlamda yeni
cesitleri denemeye acik oldugu-
nu ifade ediyor.

Pembe domatesi yakindan ta-
niyan, yetistiriime isteklerini
gozlemleyen Kocgubaba, kimi
tohum cesitlerinde glbreleme
konusunda sikintilar yasadik-
larini, pembe domates tarimi
sirasinda bu noktaya dikkat
etmek gerektigine isaret ediyor.
Ozellikle bahar aylarinda talebi
artan pembe domates, stan-
dart domates cesitlerine gore
daha yUksek fiyattan alici bu-
labiliyor. Bu cesitte kalibre de
on plana cikiyor. 400-500 gram
gelen pembe domatesler paza-
rin beklentisini karsilarken bu
cesidin kendine has lezzetini
korumasi da pazarin Kkriterleri
arasinda yer aliyor.
Kogubaba’nin VAT ve

pembe domates cesidi
VP1 F1 ile tanismasi geg-
tigimiz sezon olmus.

Vilmorin Anadolu
Tohumculuk'un drin
deseni icinde de yerini
alan VP1 F1 pembe
domates cesidi Uretici-
ler tarafindan denen-
meye basladi. VP1 F1
pembe domates cesidi,
bayi, komisyoncu ve
ureticilerin begenisini
toplamaya basladi.

“Vilmorin’in VP1 F1 pembe
domates cesidi istedigimiz
Ozelliklerin bircogunu karsihyor.
Kalibre ve aroma pazarin bu ce-
sitten baslica beklentisidir. Ure-
ticiler ise bolgede yaygin olarak
gorllen virls ve Fusarium’a to-
leransh gesitleri dikmeye 6zen
gosteriyor. Fusarium’a dayanikh
olan asih fide kullanimi Uretici-
ler icin maliyetleri yUkseltiyor.
Bu nedenle standart uretimde
de bu hastaliga karsi dayanik-
Il cesitlerin artmasi bizler igin
avantaj olacak. VAT'In pembe
domatesi pazarda gelecek va-
dediyor. Oniimiizdeki dénem-
lerde hastaliklara dayanikl,
farkli segmentlerin ihtiyaclarina
cevap verecek pembe domates
yelpazesi ile VAT'In pazarin tim
ihtiyaclarini karsilayacagina

inaniyorum” diyor.

VP1 F1 Pembe Domates Cesidi
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HUSEYIN
KUSTUR

Yenice

Tarim Market
Pembe domates
erken dikilmeli.
Ocagin ilk haftasi

ya da araligin son
haftasinda dikim isi
bitmeli. Uretici ancak
erkencilikle Urintnu

ihracata verip iyi kazanabilir. Bunun disinda treticilerin

asih fide kullanmasini tavsiye ederim.

VPI F1 Pémbe Domates Cesidi

OSMAN

ERTEN

Uretici

Kumluca

14 donUm arazimin
4 donimiunu pembe
domatese ayirdim.
Renk tonunun diiz-
guin olmasi, meyvenin
iri olmasi gerekiyor.
Sert ve dolgun mey-

veler daha ¢ok ilgi ¢ekiyor. VAT'In VP1 F1 cesidini goniil
rahathigi ile gelecek sezon da ekecegim.

Yeteneklerinin sinirla-
rini zorlayan islahgi-
larin, pazarda farklilik
yaratmaya calisan
komisyoncu ve Ure-
ticilerin ilgisini canl
tutan pembe doma-
tes, Vilmorin Anadolu
Tohumculuk'un (VAT)
Urlin deseni icinde de
yerini aldi.

Kumlucal Ureticilerden Musa
Gezer, son yillarda pembe do-
mates tarimi yapmaya baslayan
Ureticilerden biri. 5 bin metre-
kare serasinin 3 bin metreka-
resini pembe domatese ayiran
Gezer, yeni Urlin arayisina gir-
dikleri ddbnemde pembe doma-
tesi kesfetmis. Standart tohum
ekerek pembe domates tarimi-
na baslayan Gezer, sonra Tahir
Kogubaba’nin Bulgaristan’dan
getirdigi tohumlari ekmis, son
donemde ise Gezer, VAT'In
VP1 F1 cesidini ekiyor. 10 kasa
ile baslayan pembe domates
satisini farkll pazarlara yayma-
yI basardigini sdyleyen Gezer,
baslarda dilini ¢c6zene kadar si-
kinti gektigini sdyledigi bu cesit-
ten para kazanabildigini ifade
ediyor. VAT'In deneme ekimleri-
ni yapan ve uzun yillardir ekip-
le is birligi icinde olan Gezer,
VP1 F1'i ilk ektiginde cesidin
beklediginden daha kicuk bir
kalibreye sahip olacagini du-
sunmuis. Ancak domatesler
teraziye konunca bekledigi gra-
majl vermis. Rengi ve lezzeti
bakimindan da VP1 F1'den
memnun olan Gezer, gesitle-
rin performansini ylkseltmek
icin Ureticiye de is distiguni
soyluyor. “Pembe domatese
sans verdigimiz icin pisman
degiliz. Glzel paralar kazan-
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dik bu Urtnden. Her UrGnan
kazandirdigl ya da zarar ettir-
digi doénemleri oluyor. Gegen
yil Mayis 14’inde Urandmuzi
cok ylksek fiyatlara sattik, bu
sezon ayni tarihlerde o fiyatla-
r goremedik. Ancak kaliteli ve
Ozel Urunler Ureticisine her za-
man kazandiriyor” diyen Gezer,
farkl Grlin ve gesitlere diinyada
da bir egilim olduguna dikkat
cekerek: “Eger biz, bu Urinleri
Turkiye’de uretmezsek, emek
vermezsek Rusya veya Bulga-
ristan bu urlinleri kendileri ek-
meye baslayacak. Bu durumda
var olan bir pazar kaybetmis
oluruz. O sebeple {Ureticilerin
yeniliklere acik olmasi ve yeni
Uranler icin emek sarf etmesi
gerektigini dustnlyorum. To-
hum firmalarinin AR-GE bolum-
lerine de ¢ok is dusuyor” diyor.
Kumluca’nin  Mavikent sem-

tinde zirai bayi olarak faaliyet
gosteren Yenice Tarim Market
firmasinin yeni kusak temsilcisi
Huseyin Kistur, biber tarimi ile
on plana ¢ikan bolgede son yil-
larda pembe domates ekiminin
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de arttigini séyliyor. Girdi ma-
liyetleri yuksek olan biber tari-
minda alternatif kazanc¢ yollari
arayan dUreticilerin, guzlik ve
baharlik olmak Uzere ¢ift dikim
yaparak gelirlerini artirmaya
calistigini ifade eden Kustir,
bu yaklasimla birlikte Ureticile-
rin pembe domatesle tanisti-
gin1 soyllyor. Bununla birlikte
hal’de de dukkanlar oldugunu
ifade eden Kustir: “Halde gesit
azaldigl igin kisir dongtye girili-
yor. Gelen musteri sayisi, alinan
ve satilan mal belli. Bu donguyu
fark edince yeni urin arayisina
girdik. O dénemde VAT'In pem-
be domatesini gordik. Bu Uru-
nln tonaj ve erkencilik avantajl
bizi ikna etti. VP1 F1'i duz fide
olarak dikmemize ragmen virls
ya da Fusarium problemleriyle
karsilasmadik. Fakat Ureticile-
re asili fide dikmelerini ve asi
anaci olarak SUPERPRO F1
kullanmalarini  tavsiye ediyo-
rum. Cesidin rengi, albenisi gu-
zeldi. Daha da oGtesi ¢esidin raf
omru cok iyi. Bizhem i¢c hem de
dis pazara Urlin gonderdigimiz

icin bu aradigimiz bir 6zellikti”
diyor.

isin ticaretinin yaninda dreti-
mini de yaptiklarini sdyleyen
Kustir, pembe domatesin satis
fiyati ile de tatmin edici oldugu-
nu dusunuyor. Pembe domates
Ureticisinin dikkat etmesi gere-
kenler konusunda deneyimle-
rini paylasan Kustir: “Pembe
domates erken dikilmeli. Oca-
gin ilk haftasi ya da araligin son
haftasinda dikim isi bitmeli.
Uretici ancak erkencilikle Urii-
ninu ihracata verip iyi kazana-
bilir. Bunun disinda Ureticilerin
asil fide kullanmasini tavsiye
ederim. Pembe domatesin glb-
relemesi de hassasiyet gerek-
tiriyor. Tohum olarak VP1 F1’i
de Ureticilere tavsiye ederim”
diyor.

Pembe domates tarimi yapip
deneyimlerini paylasan Ureti-
cilerden biri de Osman Erten.
30 yildir Kumluca’da tarimla
ugrasan Erten, bu sezon 14
dénim arazisinin 4 dénumu-
ni pembe domatese ayirmis.
Diger Urlnlere gore rekoltesi

LEVENT
IPEK

ve piyasa talebi ylksek olan
pembe domates yetistiricili-
ginin zor olmamakla birlikte
dikkat isteyen bir is oldugunu
soyluyor. Daha o6nce yetistir-
medigi bir Grin olan pembe
domatesi ekme kararini nasil
aldigini anlatan Erten: “Insan-
larin deger yargilari farkhlasti.
Tat konusunda insanlar biraz
daha dogala yakin, aromasi
yuksek olan Urlnlere ybnel-
meye basladi. Surekli klasik
Urinler ekmek artik Ureticiye
kazandirmiyor. Farkl Grunlere
pazarin ilgisi daha yUksek olu-
yor. Ben de bu amacla pembe
domates ektim. Standart do-
matese gore yluzde 50 daha
fazla para kazandim” diyor.
iyi bir pembe domates nasil
olmasi sorusunun cevabini da
veren Erten sunlari sdyllyor:
“Renk tonunun duzgun olmasi,
meyvenin iri olmasi gerekiyor.
Sert ve dolgun meyveler daha
cok ilgi cekiyor.” VAT'In VP1 F1
cesidini diken Erten, gonul ra-
hatligl ile gelecek sezon da bu
cesidi ekebilecegini soyllyor.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk-Kumluca/Demre

Pembe domates genellikle Haskdy, Kumluca, Finike, Sahilkent boélgelerinde ekili-
yor. Bu Urtin hem i¢ hem de dis pazar igin uygun bir cesit oldugundan pembe do-
matesin geleceginin acik oldugunu distinlyoruz. Pembe domateste belli dzellikler
isteniyor. Tuketici icin lezzet 6n plana ¢ikarken ihracatgilar Griintin raf éGmrintn
uzun olmasini, Ureticiler ise ylksek tonaj ve hastaliklara dayanim istiyor. VP1 F1
art1 6zellikleri olan bir cesit. Ureticinin renk ve tonajda ihtiyaclarini karsiliyor. ihra-
catcilarin raf dmri kriterlerini yakaliyor. Deneme ekimlerimizde de cesit bekledigi-
miz 15191 bize verdi. “"Cesidimizin Fusarium radici ve Nematod dayanimi olmadigi
icin Ureticilere asili dikimleri dneriyorum. Cesidimizde kullanilacak asi anaci olarak
da farkl blinyedeki topraklarda denemelerini yaptigimiz ve gayet iyi sonuglar al-
digimiz agi anacimiz SUPERPRO F1'i tavsiye ediyorum. Oniimiizdeki yil bu cesitte
asih tretimin artacagini distintyoruz. VP1 F1 ile pembe domates pazarina ilk adi-
mimizi atmis olduk. Vilmorin pembe tip domates igin 6zel bir islah butcesi ayirdi.
Gelecek yil 5 tane daha farkli pembe domates cesidimiz girecek pazara. Biz talep-
lerimizi 1slahgilara bildiriyoruz, onlar da islah calismalarini bu dogrultuda yirita-
yorlar. Yeni cesitlerde pazar ve Ureticinin istedigi kriterleri yakalarsak daha genis
alanlarda cesitlerin denemelerini yapip, ticari isimle Griinlerimizi pazara sunacagiz.
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ALMEIDA F1 Domates Cesidi

YAZIN ALMEIDA F1
KISIN BELLAFIESTA

Bilecik'in ilceleri arasinda S6gut ve beldesi Calti sera yatinnmlari ile markalasma
yolunda ilerliyor. Bélge komisyoncularindan Gékgeler Tarim'in sahibi Abdullah
Gokge, yenilikgi Ureticiler icin yazin domates tariminda ALMEIDA F1'i kisin kivir-
cik tariminda ise BELLAFIESTA'yi tavsiye ettigini soylUyor.

Turkiye'de ipekbocekgili-
g8i deyince akla Bursa ve
Balikesir'den sonra Bilecik ge-
liyor. ilin tarihi boyunca énemli
bir gecim kaynagi olan ipekbo-
cekgiligi geleneksel uretim ka-
lemlerinden biri olsa da Bilecik
ve ilcelerinde en 6nemli eko-
nomik girdiyi tarim ve hayvan-
cilik olusturuyor. Turkiye'nin
en dnemli gida tuketim pazar
olan istanbul’a yakinliklarinin
avantajini kullanan Bilecik-
li Ureticiler, son yillarda acik
saha Uretiminden sera Uureti-
mine kayarak iklim 6zelliklerini
de en iyi sekilde degerlendir-
meyi basariyor. Bugday, bakla-
giller, arpa, misir gibi tarla bit-
kilerinin yani sira acik sahadan
Ortu altina dogru kayan doma-
tes, sivri biber, kivircik, salata
gibi sebze Uretiminin yapildigi
Bilecik ve ilgeleri bu Urlnlerle
satis kanallarini genisletmeyi
basariyor.

Bilecik’in tarim merkezlerin-
den olan Sogut ilgesi lezzeti
ile 6n plana ¢ikan sera urun-
leri ile Akdeniz bélgesinin se-
racilar ile rekabete tutusan
merkezlerden biri. iigenin ire-
tim potansiyeli ve yetistirilen
UrlGnlerin kalitesi tarima yati-
rim yapan komisyonculari da
cesaretlendirecek nitelikte.
S6gut ilgesinin Calti beldesi
komisyoncularindan Gokgeler
Tarim’in sahibi Abdullah Gékce
de gerek kendi yetistirdikleri
gerekse baglantida olduklar
Ureticilerin yetistirdikleri Grun-
leri i¢ ve dis pazara satan tuc-
carlardan.

Yaz ve kis, yihn 12 ayi, mar-
ketlere, hale daha da otesi
ihracat pazarina Urun goénde-
rebildiklerini sOyleyen Gokge,
agirhikh domates ve salatalik
konusunda calistiklarini ifade
ediyor. Yaz aylarinda ortalama
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80-100 ton arasinda satis ka-
pasitesine sahip olan Gokgeler
Tarim, kisin mevsim UrUnleri
olan Kivircik marul ve taze so-
gan sevkiyati yapiyor. Firmanin
en 6nemli pazari istanbul mar-
ketleri olmakla birlikte Arap
Ulkelerine yaptigl ihracat da
hatiri sayilir nitelikte.

Calt’'da domatesin diger sera
Uretimlerine gore 6n plana ¢ik-
masini boélgenin iklim o&zellik-
lerine baglayan Gokge: “Calti
domates icin verimli bir yer.
Bununla birlikte bizim lezzeti-
miz ¢ok farkli. Domatesimizin
bu kadar tutulmasinin nedeni
de bu lezzet farki” diyor.

Diger sera drlnlerine gore
kendi bélgelerinde yetisen
domatesin lezzette fark yarat-
masinin sirrini: “Fark topragi-
mizdan ve hava sartlarindan
kaynaklaniyor. Burada karasal
iklimle Akdeniz iklimi karisimi
bir hava var. Kislarimiz cok
sert, yazlarimiz ¢cok sicak geg-
miyor. Bu da Urlnidn lezzetini
etkiliyor” sozleri ile acgikhyor.

PAYDAS - Temmuz 2013

Gokee’'nin verdigi bilgilere gore
bdélgede seracilik 20 yildir ya-
piliyor ancak 2004 yilindan
sonra bodlgede sera yatirmla-
rinda ¢ok ciddi artiglar olmus.
Ureticiler kazandig) paray! yine
tarima aktarmis. Ve bu yakla-
sim bdlge Ureticisinin genel tu-
tumu olarak bu gun de devam
ediyor. “Ureticimiz eskisi gibi
degil, bilingleniyor. Buna bagh
olarak kalitemiz giinden gune
artiyor. Onceki yillarla bugiini
kiyaslayinca gercekten cok bi-
yUk degisim var. Kalite, Uretim
miktari ve g¢esit zenginligi ba-
kimindan Calti her gecen yil
kendini gelistiriyor. Agik soyle-
mek gerekirse biz bu bdlgenin
bir numarasiyiz” diyen Gokee,
Calt’'da sera Uretiminde mar-
kalasmaya dogru gidildigini
soyluyor.

Bilinglenen ve pazarin istekle-
rini yakindan takip eden ure-
ticilerin yeni cesit arayisinda
oldugunu ifade eden Gokge,
eskiden tek c¢esit domates eki-
len beldede simdi cesit sayisI-

ABDULLAH
GOKCE
Gokgeler
Tarim

Diger sera Urlnlerine gore bizim
bolgede yetisen domatesin lezzette
fark yaratmasinin nedeni topragimiz-
dan ve hava sartlarindan kaynakla-
niyor. Burada karasal iklimle Akdeniz
iklimi karisimi bir hava var. Kiglarimiz
cok sert, yazlarimiz ¢ok sicak
gecmiyor. Bu da trlintin lezzetini
etkiliyor. Bolgede seracilik 20 yildir
yapiliyor ancak 2004 yilindan sonra
boélgede sera yatirmlarinda ¢ok ciddi
artislar oldu. Onceki yillarla bugiini
kiyaslayinca gergekten gok buiytik
degisim var. Kalite, tretim miktari ve
cesit zenginligi bakimindan Calti her
gecen yil kendini gelistiriyor. Agik
sOylemek gerekirse bu bélgenin bir

numaraslyiz.
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nin 5’e ¢iktigini; standart do-
mates uretimine beef, pembe
domates, salkim, cherry gibi
farkl tiplerin de katildigini soy-
ldyor. Farkli UrGnlere olan ilgi
hiyar Uretiminde de cesitlen-
meyi destekliyor.

Sera Uretiminin blyUk agabe-
yi sayllacak Antalya bolgesine
alternatif bir Uretim periyodu
yakalayan bolgede, kaliteyi ar-
tirmayi ve fark yaratmayi amac-
layan uretici ve komisyoncula-
rin tohum tercihleri de Uretim
potansiyelini belirleyen unsur-
lardan biri. Bu nedenle yeni
cesitlerin bolgeye girmesinde
onculik eden Gokgeler Tarim,
Vilmorin Anadolu Tohumculuk
(VAT) ile de yakin iliski icin-
de. Bolgede gectigimiz sezon
dikilmeye baslayan VAT'In
ALMEIDA F1 cesidini deneyen
ve bolgeye bu cesidi dagitan
Gokee, cesidin performansin-
dan son derece memnun kal-
mis.

ALMEIDA F1 iri bir cesit. Ren-
gini guzel aliyor, erkenci ve
parlak. Bizim istedigimiz 6zel-
likler de bunlar” diyen Gokge,
bolgede standart olarak urin-
lerde yuksek kaliteyi yaka-
layabildiklerini ifade ediyor.
ALMEIDA F1 cesidine iliskin
Ureticilere tiyo da veren GoOk-
ce: “Cesit zaten iri. O sebeple
meyveyi asiri sisirmemek ge-
rekiyor. Ureticiler buna dikkat
ederlerse ALMEIDA F1'de
hicbir sorun yasamazlar” diyor.
Galt'nin kis donemi lokomotif
Urlnlerinden biri olan kivircik
marul Uretiminde de VAT'In
BELLAFIESTA cesidi 6n plana
cikiyor. “BELLAFIESTA ¢ok gu-
zel bir cesit. iki dénemdir de-
neniyor, gercekten kalitesine
gliveniyoruz. Onimizdeki kis
bu cesitte de ciddi miktarda
siparis alacagimizi  disinu-

yorum” diyen Gokge, ¢esidin
Ozellikleri hakkinda su bilgileri
veriyor: “Bizim pazarimiz artik
kivircikta acik rengi tutuyor.
BELLAFIESTA da bizim pa-
zarin beklentilerini karsiliyor.
Bununla beraber, kivircikta
blyUkIUk, erkencilik, sogu-
ga ve killemeye dayaniklilik
baslica aranan kriterler.
BELLAFIESTA da bu 6zellikleri
tasidigl igin tercihimiz ondan
yana.”

Calt'da ortl alti tarimi ile ug-
rasan ayni zamanda komis-
yonculuk yapan Ali Ozmek ise
eskiden acik tarla tariminin
yaygin oldugu bdlgede 6rtu alti
tarimina dogru gegisin neden-
lerini su sozlerle ifade ediyor:
“Acik tarlada Urin kiragidan,
doludan, samyelinden etkile-
niyordu. Mecburen Ortu alti
tarima gectik. Bizim bélgemiz-
de mikroklima iklim hakim.
Domateslerimizin lezzeti hicbir
yerde yoktur.”

isin ticaretinde 6zellikle istan-
bul- Bayrampasa ve Kadikoy'e
Uriin génderen Ozmek, gecti-
gimiz yil ihracata da mal gon-
dermis. Rusya’ya gonderdikleri
Uranlerde higbir sikinti yasan-
madigini ve Urlnlerin ¢ok be-
genildigini soyleyen Ozmek,
glbreleme ve zirai ila¢ kulla-
nimi konusunda da bélge Ure-
ticisinin son derece bilingli bir
tutum sergiledigini vurguluyor.
Serasinda VAT'In domateste
ALMEIDA F1, kivircik marul-
da ise BELLAFIESTA cesidi-
ni eken Ozmek: “Bu cesitler
bizim bdlgemiz ve toprak
yapimiz i¢in  ¢ok uygun.
ALMEIDA F1’in homojenligi, iri
boy olmasi, kirpiklerinin canh
durmasi, rengi ve aromasi bizi
cezbediyor. BELLAFIESTA'nin
da ilk denemesini ben yaptim
burada. Normalde diger ma-

ALI
OZMEK

Komisyoncu

Bu cesitler bizim bolgemiz ve toprak
yapimiz i¢in cok uygun. ALMEIDA
F1'in homojenligi, orta boy olmasi,
kirpiklerinin canli durmasi, rengi ve
aromasi bizi cezbediyor.
BELLAFIESTA'nin de ilk denemesini
ben yaptim burada. Normalde diger
marul gesitleri igini doldurmadan
giderken, bu gesit icini dolduruyor.
Salatalarda lezzet olarak da kendini
hissettiriyor.

rul cesitleri icini doldurmadan
giderken, bu cesit icini doldu-
ruyor. Salatalarda lezzet ola-
rak da kendini hissettiriyor. O
nedenle biz VAT'In cesitlerini
tercih ediyoruz. Seralarimizda
da bu cesitlerin agirhg hisse-
diliyor” diyor.

Uretim siireclerinde VAT eki-
binden goérdikleri destege de
deginmeden gecmeyen Oz-
mek, sezon boyunca urunleri-
nin takip edildigini, sorduklar
sorulara yanit alabildiklerini bu
anlamda aldiklar hizmetten
memnun oldugunu ekliyor.
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URETICILER GUCUNU
VILMORIN ASI
ANACLARINDAN ALIYOR

Vilmorin'in yaptig
arastirmalar sonucunda
piyasaya sundugu asl
anaglari, son yillarda
gerek performansi
gerekse hastalik-
zararli dayanimlar

ile Ureticilerin tercihi
durumunda.

Onur KILLI
Urlin Gelistirme
Mudura Yardimcisi

Ulkemizde 6zellikle sebzeciligin yapildig tarimsal alanlar-
da yogun olarak karsilasilan toprak hastalik ve zararli-
lari Ureticileri zor durumda birakiyor. Cogu zaman ilagla
miucadele ile basarili olamayan Ureticiler, Urlnlerini risk
etmemek icin en dogru ve etkili sonug aldiklari asili fide
kullanimina yoénelerek care buluyor. Toprak hastalikla-
rindan Fusarium (irklari), Verticillium ve zararli Nematod
yetistiricilik suresince bitkiye etki yaparak ¢ok ciddi turin
kayiplarina neden oluyor. Buna karsi asi anaclari bu has-
talik ve zararhlara karsi genetik dayanimi sayesinde, etki-
lenmeden uUrunlerin yetistiricilik stresini tamamlamasini
sagliyor ve herhangi bir Griin kaybl olmadan sezonu ta-
mamliyor.

Turkiye'de oldugu gibi diinyanin bircok tarim yapilan ul-
kesinde toprak koékenli hastalik ve zararlilar trln kaybi-
na yol aciyor. Bu iilkelerden; Japonya, Cin, Fas, ispanya,
italya ve Amerika kitasi asili fide Uretimini yogun olarak
yapiyor ve Urun kayiplarini énltuyor. Buna karsin gelismek-
te olan ulkelerden birgogunda henliz asili fide ile tani-
silmadi. Ozellikle iran, Misir, Suudi Arabistan ve Rusya
pazarinda fidelik alt yapisi olusmadigl i¢in heniz asih
fide yapmak mumkin degildir. Asi anaci kullanimi nasil
Ulkemizde hizla yayllmis ve vazgecilmez olmussa, bu ul-
kelerde de yakin gelecekte yayginlasmasini bekliyoruz.
Dlnyanin bir¢ok Ulkesinde faaliyet gdsteren Vilmorin son
ylllarda pazara sundugu asi anagclari ile pazardan pay
aliyor ve anaclarin géstermis oldugu performans ile lre- HAWK Asi Anaci
ticilerin begenisini topluyor. Vilmorin, Turkiye'de tescili
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DOYRANLI URETICILER HAWK iLE TANISTI

Vilmorin Anadolu Tohum (VAT), 15 Mart tarihinde Antalya’nin Doyran bolgesinde
gerceklestirdigi patlican anaci tanitiminda asi anact HAWK'1 tanitti. Yaklasik 70 ki-
sinin katildigi ve ureticilerin yogun ilgisiyle karsilanan etkinlik basariyla gergekles-
tirildi. Bu tanitim ile birlikte, HAWK anacinin Gstln basarisi Ureticilerin erkencilik,
verim, hastalik dayanimi, kék gelisimi, anag-kalem uyumu gibi sorunlara ¢6zim
olacagini da kanitlamis oldu.

Doyran bélgesi Ureticilerinden Hamit Kaya'nin oglu olan Durmusg Kaya'nin serasin-
da gergeklestirilen tanitimda, sera ve iklim sartlari gézetmeyen HAWK reticilerin
ilgi odagi oldu. Miikemmel kok yapisi, toprak kaynakli hastaliklara dayanimi ve
soguk iklim sartlarinda dahi durmayan yapisi ile HAWK, glcin kokte oldugunu
kanitlad.

Etkinlik, yemek molasindan sonra Ureticilerin yeni gézde patlican cesidi NOUMA
F1'nin tanitimi ile devam etti. Bolge Ureticilerinden Hiseyin Aktas'in serasinda
dizenlenen bu tanitim ile birlikte ise Ureticiler NOUMA F1'i yakindan gérme ve
tanima firsati buldu.

alinan ilk asl anaci olan domates anaci ENERGY F1, VITA F1 ve
FORZA F1 karpuz anaglarina Ug¢ yil 6nce eklemis oldugu patl-
can asl anaci HAWK, biber asi anaci TECHNICO F1 ve domates
anaclari SUPERPRO F1 ve INTERPRO F1'i ekleyerek bu alanda-
ki basarisini kanitladi.

Akdeniz kiyi seridinde seralarda kislik olarak yapilan patlican
Uretiminin neredeyse tamami asi anaci kullanilarak yapiliyor.
Ureticilerin ilk olarak Verticilium’a karsi kullanmaya basladi-
g patlican asi anaclari daha sonra Fusarium ve gectigimiz yil
yogun gorilen nematod ile asi anaci kullanimini artirmistir.
Vilmorin’in ¢ yil 6nce piyasaya sundugu HAWK, piyasada 6zel-
likle Nematod dayanimi olan tek asl anaci olmasinin, yani sira
toprak hastaliklari Fusarium ve Verticillium dayanimlarinin tam
olmasi ve de glicli kok sistemi sayesinde kis doneminde sogu-
ga kars! bitkiyi ayakta tutmakta ve verim artisi saghyor. Perfor-
mansi ile géz dolduran HAWK JUreticiler ve bayiler tarafindan
yogun olarak talep ediliyor.

Asi anaclarinin kalem c¢esit ile uyumunun 6nemli olmasi nede-
niyle Vilmorin kendi cesitlerinin anac-kalem uyumunu kontrol
ederek Ureticilere 6nerilerini yapiyor. Gegtigimiz ¢ yildir pazar-
da olan NOUMA F1 patlican cesidi HAWK ile muhtesem iKiliyi
olusturuyor.

Ote yandan domates yetistiriciliginde kullanimi giderek ya-
yilan asi anaglari 6zellikle Demre, Kumluca Kinik-Kumluova
bdlgesinde kislik, Fethiye ve Antalya bolgesinde baharlik Ure-
tim ile Yayla bolgelerinde yazlik Uretimde Ureticilerin tek ¢o-
zumu oldu.

Vilmorin’in yine Uc¢ yil 6nce piyasaya sundugu SUPERPRO F1
gosterdigi performans ile g6z dolduruyor ve hastalik dayanim-
lari ile 6zellikle kishk Uretim ve yayla bolgelerinde Ureticilerin
tercihi oluyor. Buna ilave olarak piyasaya slrilen INTERPRO F1
orta gugli anag sinifinda ve tim sezonlarda yapilan Uretimler-
de cok iyi performans gosteriyor.
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SUPERPRO F1 Asi Anaci

Ayrica henuz denemede olan RS 03 F1 domates asi anaci
guclt anag sinifinda olup 6zellikle tuzlu topraklarda iyi perfor-
mans gostererek daha spesifik topraklarda da Uretimin daha
etkili olmasini sagliyor.

Calismalarinin meyvesini géren Vilmorin Anadolu Tohumcu-
luk, ayni hizla arastirmalarina devam ederek ureticilerimizin
ihtiyaci oldugu diizeyde anaclari kisa zamanda piyasaya su-
nacak.

Vilmorin, Turkiye'de tescili alinan ilk asi anaci
olan domates anaci ENERGY F1, VITA F1

ve FORZA F1 karpuz anaglarina Ug yil dnce
eklemis oldugu patlican asi anact HAWK,
biber asi anact TECHNICO F1 ve domates
anaclari SUPERPRO F1 ve INTERPRO F1'i
ekleyerek bu alandaki basarisini kanitladi.
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IHRACAT KAPISINI
ESPINA f1 ARALIYOR

Antalya’nin orti alti tarimi ile adini duyuran ilgesi Gazipasa, meshur dikenli
hiyarlari ile Turkiye hudutlarini asiyor. Dikenli hiyar pazarina iki yil énce giris
yapan GENTA'nin ESPINA f1 cesidi ise kisa zamanda Ureticilerin serasinda ken-
dini kabul ettirmeyi basardi. Gazipasali treticiler ve komisyoncular ESPINA f1'in
farkini ve giictinli anlatiyor.

Antalya’nin en dogu ilgesi olan
Gazipasa i¢in orta alti tanmi-
nin merkez duraklarindan biri
demek hi¢ de yanlis olmaz. Her
ne kadar ilcede tarla tariminin
yani sira turuncgiller ve muz
gibi meyveler de Uretiliyor olsa
da Gazipasa buyuk 6lgtde 6rtl
alti sebzeciliginin 6nde gelen
merkezlerinden biri sayihyor.
Domates, taze fasulye, patli-
can ve biber tarimi ile yurdun
dort bir yanini besleyen ilce-
de son yillarda seralan kendi
egemenligi altina alan baslica
uriinse dikenli hiyar. i¢c pazarda
pek tercih edilmese de ihracat
pazarinin vazgecilmesi olan di-
kenli hiyar yenilikleri takip eden
Gazipasall Ureticiler icin vazge-
¢ilmez Urunler arasina ¢oktan
girdi. Gazipasa’'da dikenli hiyar
Uretimi ve pazar talebi hakkin-
da Uretici, bayi ve komisyoncu-
larin goéruslerini alan Paydas
dergisi, iyi tohumundan beklen-
tileri de 6grendi.

Gazipasall Ureticilere uzun yil-
lardir Urlin, bilgi ve teknik des-
tek konusunda katki sunan
bayilerden Bilgi¢c Tarim 15 yildir
bolgede ureticilerin ihtiyaglari-
na cevap veriyor. Firma sahibi
Hidayet Bilgic Ureticilerin ihti-
yac ve taleplerini ¢cok yakindan
gozlemleyebiliyor ¢linki kendisi
de 15 dénimde ortu alti tarimi
yapiyor.

Ortii alti tariminda énder bolge-
lerden Gazipasa’'da son yillarda
on plana ¢ikan Urdnlerin basin-
da dikenli hiyar geliyor. Yurt ici
pazardan ziyade yurt digi paza-
rin yogun ilgi gésterdigi bu Urtin
Bilgi¢’in serasinda da kendine
yer buluyor. “Son 3 yildir dikenli
hiyar ekimi 6zellikle guz sezo-
nunda revacta. ikinci Uriinde
seker veya ¢ali fasulye ekiliyor.
Ayrica ufak gapta da patlican ve
domates Uretimimiz var. Ama
Gazipasa agirlikl hiyar bolgesi-
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dir. Bunun disinda Gazipasa’'da
aclk ve kapall alanda muz ve
cilek yetistiriciligi yapiliyor. Bu
bolgede neredeyse Anamur
kadar muz Uretimi yapiliyor. GU-
ney, Muzkent, Zeytinada koyleri
muz bahceleri ile kapl” sozleri
ile Bilgi¢ yorenin tarimsal Grin
cesitliligini ortaya koyuyor.

Bu denli yogun tarim yapilan
bolgede kimi zaman Ureticiler
hastalik ve zararlilar nedeni
ile sorun yasayabiliyor. Yorede
en yaygin gorulen ¢ zararlinin
trips, kirmizi 6rimcek ve be-
yazsinek oldugunu ifade eden
Bilgi¢, eskiye nazaran, bu zarar-
lilara karsi uygulanan mucade-
le yontemlerinde daha bilingli
davranildigina dikkat ¢ekiyor.
iyi tarm uygulamalarinin ve
biyolojik mucadelenin yoérede
giderek vyayginlastiginin altini
cizen Bilgic, buna bagh olarak
kalinti sorununun da az karsl-
lastiklari bir problem oldugunu
ifade ediyor.

Dikenli hiyarin ihracat pazari
icin gbézde Urln olmasi bolge
Ureticilerinin  tohumdan bek-
lentilerini de blyUk olgtide be-
lirliyor. “Gazipasa’da 0Ozellikle
gluz donemi Rus pazarina yo-
nelik dikenli hiyar ihracati ar-

yen Bilgic, bayi olarak ureticileri
ihracata uygun urlnlere dogru
yonlendirdiklerini sylUyor.
Bolgede  Vilmorin  Anadolu
Tohumculuk’un (VAT) uzun yil-
lardir KYBELE F1, VEGA f1,
JOCKEY F1 hiyar cesitleri ile
Gazipasa Ureticileri ile bulus-
tugunu sodyleyen Bilgic, sim-
dilerde Ureticilerin  GENTA'nin
dikenli hiyar pazarina sundugu
ESPINA f1 cesidi ile de yeni
beklentilerine
vap bulabildigini soéyluyor. Bil-
gic: “Bolgede dikenli hiyarda
GENTA'nin ESPINA f1 cesidi
ekiliyor. Kendi seralarimda da
10 bin adet bu cesitten ektim.
ESPINA f1 gayet giizel sonuc
veriyor. Cesit soguga dayanikli.
Bitki yapisi glclu, rengi glzel,
raf dmrl uzun. Hastaliklara da
dayanikli. Ozetle tam anlamiyla
ihracatin istedigi bir Grin. Bu
nedenle ESPINA f1'in seneye
daha da fazla ekilecegini diisU-
ndyorum. Ben de Ureticilere bu
cesidi daha fazla tavsiye edece-
gim” diyor.

VAT ve GENTA'nin iki yildir bayi-
ligini yapan Hidayet Bilgic, VAT
ve GENTA'nin kurumsal gucune
eklenen g¢esitlerinin gucu ve
bolgede gorevli teknik ekipten

rahatlikla ce-

gun cesitler sunabilen firmala-
rin bélgede geleceginin parlak
oldugunu dusiinen Bilgi¢, bu
anlamda VAT ve GENTAnin
pazar ihtiyaclarini  yakindan
gozlemleme yeteneginin  ol-
dugunu ifade ediyor. Bilgic:
“Dikenli hiyarda ESPINA f1'in
yanina ikinci ekim domateste
JADELO F1 de yakinda gire-
cek. Bizim goziimiizde ESPiNA
f1 kalitesi ve hastaliklara karsi
dayanimi ile 6n plana ¢ikan bir
cesit. Kisisel olarak da bu cesi-
di begenerek ekiyorum” diyor.

Gazipasa'nin zirai ila¢ bayi ve
komisyoncularindan Gazi Tun-
cerler Tarim, bolge Urin dese-
nine uygun bir ticaret yapiyor.
Ortii alti tariminin yani sira muz
mustahsili de olan firma bu Gru-
nlU ayni zamanda paketleyip ih-
rac¢ ediyor. Firmanin yeni kusak
temsilcisi Hlseyin Tuncer baba
meslegi olan isi ¢cok geng yas-
ta olmasina ragmen severek
surdiirlyor. isin ticaret yani bir
yana dursun ayni zamanda 6rtl
alti tarimi yapiyor olmalari dola-
yisi ile bdlgenin Urin desenini
ve yeni egilimlerini yakindan
takip ettiklerini sdyleyen Tun-
cer, seralarinda yaklasik 6 yildir
dikenli hiyar ektiklerini soyllyor

iyi tohum var koétlu tohum var”
diyor. Ureticiye kazandiracak
“ideal” tohumun hangi nitelik-
lerde UrGn vermesi gerektigini
siralayan Tuncer: “Dikenli hiyar
Uretiminde bizim i¢in 6nemli
olan kisin Urtniin geldigi nokta-
dir. Yaz déneminde Urun zaten
kolay yetisir. Ama kisin hastali-
ga dayanimi yuksek olan, daha
fazla verim verecek cesitlere ih-
tiyacimiz oluyor. Bununla birlik-
te ihracata giden bu Grinun bo-
yutunun da ¢ok uzun olmamasi
gerekiyor. Uc¢ yapraklarindaki
renginin kapali olmasi, raf 6m-
rinlin uzun olmasi énemli. Bu
kriterleri saglayan tohum ideal
tohumdur. Bunun icin de tohum
kalitesi 6n plana ¢ikiyor” diyor.

Tuncer, Uretici olmanin yaninda
komisyoncu gomlegini giydikle-
rinde de dikenli hiyardan bek-
lentilerinin degismedigini ifade
ediyor. Verimi ylksek, hastaliga
karsi dayanikli, rengi iyi cesitler
komisyoncularin ilk tercihi olu-
yor.

GENTAnin dikenli hiyar pazari-
na sundugu ESPINA f1 cesidi
Gazipasa'da (Ureticiler tarafin-
dan deneniyor ve urunudn ka-
litesi her gecen yil Ureticileri
daha fazla ESPINA f1 ekimine

tiyor. Bu hiyar cesitleri agirikli - aldigi  destek ile Ureticilerin  ve ekliyor: “Gazipasa’nin ylizde  ydnlendiriyor. VAT ve GENTA'nin
Rusya, Romanya, Moldovya ve  karsisina daha glvenli ¢ikabil-  85’i bu Griinl ekiyor ve ge¢imini  tohum kalitesini ve gliclinl
Ukrayna'ya gidiyor. Bahar sezo-  digini soylliyor. Gazipasa’'nin  dikenli hiyardan sagliyor. Gecen  daha evvel pek c¢ok sebze
nunda ise erkenci domates gce-  degisen Uretim bicimine ayak  yil dikenli hiyar gizel kazandir-  tohumundan taniyan Ureti-
sitleri ihracata gonderiliyor” di-  uydurmay bilen, bu pazara uy-  misti. Tabii bu kazanci etkileyen  ciler, GENTA'nin yeni cesidi

HIDAYET HUSEYIN ISMET

BILGIC TUNCER GURGEN

Bilgig Gazi Tuncerler Uretici

Tarim Tarim Aydincik/Gazipasa

Dikenli hiyar kimi Bizim bolgede
KYBELE F1, VEGA f1,
JOCKEY F1 hiyar cesit-

leri ile Gazipasa Ureti-

hastaliklara karsi
hassas bir bitkidir.
Tohumun hastaliklara

dikenli hiyarda has-
taliklar olusabiliyor.
ESPINA f1 ektigim
baska bir tohum cesi-

cileri ile bulusan VAT, karsi dayanikliligr ve-

Uzun yillardir |

simdilerde Ureticilerin
GENTA'nin dikenli hiyar

rim oranini dogrudan dine gore mantari
hastaliklara daha da-

yanikl. Cesidin verimi de glizel. Bu sebeple 6nimuzdeki

etkiler. Diger tohum
cesitleri ile kiyasladigimda ESPINA f1'in hastaliklara
karsi daginikligini net bir sekilde gérebiliyorsunuz.

pazarina sundugu ESPINA f1 cesidi ile de yeni beklentile- |

rine rahatlikla cevap veriyor. sene serama komple ESPINA f1 ekmeyi diistiyorum



GENTA'nin dikenli hiyar pazarina sundugu ESPINA f1 cesidi Gazipasa’da iireticiler
tarafindan deneniyor ve iiriiniin kalitesi her gecen yil iireticileri daha fazla ESPINA
f1 ekimine yonlendiriyor. VAT ve GENTA'nin tohum kalitesini ve giiciinii daha evvel
pek ¢ok sebze tohumundan taniyan iireticiler, GENTA'nin yeni cesidi ESPINA f1'i de
kisa zamanda benimsemeye baslad..




MUSTAFA
ERDOGAN

Gazipasa

Komisyoncu

Thracatci da retici

de bu urtinden ¢ok |
memnun. Dikenli 3
hiyarin hasat zamaninin |
geg¢memesi ok dnemli.
Guintinde toplanmis bir

Urlnln ebatlari istenen

olcllerde olur. Meyvenin kendine has yesil rengini kaybet-

memesi gerekiyor.

ESPINA f1'i de kisa zamanda
benimsemeye basladi. Tuncer
de ESPINA f1'in bolgede ver-
digi glzel sonuclarn yakindan
takip edenlerden biri. “Dikenli
kimi hastaliklara karsi
hassas bir bitkidir. Tohumun
hastaliklara karsl dayanikliligini
verim oranini dogrudan etkiler.
ESPINA f1 bizim bdlgemizde
deneme ekimleri yapilan bir
Urtn. Diger tohum cesitleri ile
kiyasladigimda ESPINA f1’in
hastaliklara karsi daginikhgini
net bir sekilde gérebiliyorsunuz.
Kendi seramizda baska tohum
cesitleri ekiliyken kimi sorunlar
yasadik ancak ESPINA f1 eki-
li seralarda bitkinin sar leke,
kurt ve burma gibi hastalik ve
zararlilardan  etkilenmedigini
gozlemledim” diyen Hiseyin
Tuncer yasadigl bir deneyimi
de aktariyor. VAT ve GENTA'nIn
bélge sorumlusu Mehmet Akyol
vasitasi ile ESPINA f1'i tani-
yan, cesidin deneme ekimleri-
ni yerinde goézlemleyen Tuncer,
sunlar aktariyor: “Mehmet Bey
ESPINA fl'den hasat edilmis
birka¢ poset dikenli hiyari test
etmemiz icin firmamiza getir-
di. Ben de arindn raf édmrinu
gormek igin bir kdseye koyup
beklettim. Bu
ta gittigi icin raf omrd bizim
icin cok 6nemli. 12 gin gegti
aradan, poseti  actigmda
ESPINA f1 tohumu ile hasat
edilmis hiyarlarda ne burusma

hiyar

Uran ihraca-
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MUSTAFA

YENI

gazipa§a

Uretici

Gz sezonunda yarim
doéniime ESPINA F1,
1,5 dontime ise farkl
bir firmanin dikenli
hiyar tohumunu
ektim. ESPINA f1
ektigimiz yarim do-

nim yer, 1,5 dénimden aldigimiz verime yaklasti. Cok

memnunuz ¢esidin veriminden.

vardi, ne renginde degisme...
Hala ¢rtir ¢itirdi. Hiyarin ilk giin-
ki gibi diriligini korumasi ihra-
cat icin cok 6nemli.”

Tuncer, ¢esidin gictnin yanin-
da firmanin tohumlarinin arka-
sinda durmasi, teknik ekibinin
arin gelisimini takibi ve Ure-
ticiye verdigi bilgilerin de son
derece 6nemli olduguna dikkat
cekiyor. VAT ve GENTA bolge so-
rumlusu Mehmet Akyol’'un da
katkilarini her daim hissettigini
su sozlerle dile getiriyor: “Meh-
met Bey'in seralari dizenli ola-
rak gezmesi, bize tavsiyelerde
bulunmasi ¢ok dnemli. Bu ilgi
hem bizi hem de Ureticilerimizi
memnun ediyor. Ureticilerimiz
kaliteli Uretim yaparken biz de
kaliteli Grtin almis oluyoruz. Za-
ten bu bélgede kalite, 6zgliven,
durastlik ve basari deyince ali-
miza VAT ve GENTA geliyor.”

ESPINA f1 farkim

ortaya koyuyor

Gazipasa’'nin Aydincik kdylinde
tarim yapan ismet Girgen 7
dénim serasinin 3 dénuminde
dikenli hiyar, 4 donimunde ise
domates ekiyor. Deneme amac-
Il serasina ESPINA f1 eken
Gurgen, sonugtan hayli mem-
nun. “Bizim bodlgede dikenli
hiyarda hastaliklar olusabiliyor.
ESPINA f1 ektigim baska bir
tohum cesidine goére mantari
daha dayanikl.
Cesidin verimi de guzel. Bu se-

hastaliklara

beple 6nimizdeki sene sera-
ma komple ESPINA f1 ekmeyi
dustyorum” diyen Gurgen,
gecen yil ilke kez denedigi
ESPINA f1in diger ozellikleri
hakkinda da su bilgileri veri-
yor: “Uriniin hastaliklara karsi
dayaniklihginin yaninda kok
yapisinin gucli olmasi nedeni
ile verimi de iyi. ESPINA f1'in
renginde agcma yok. Dolayisi
ile ihracatin aradig| bir cesit.”
Kendini yenilige acgik bir Ureti-
ci olarak tanimlayan Gurgen,
ESPINA f1'i de bu yaklasim ile
taniyip, aldigl sonugtan mem-
nun kalmis.

Gazipasali komisyonculardan
Mustafa Erdogan da 15 yildir
tanim sektérinin icinde yer
aliyor ve ozellikle dikenli hiyar
calisiyor.  “ihracatcl
da Uretici de bu urinden ¢ok
memnun” diyen Erdogan, di-
kenli hiyarda aranan 6zelliklere
deginiyor: “Dikenli hiyarin ha-
sat zamaninin gegmemesi ¢ok
6nemli. Gununde toplanmis bir
Urinun ebatlan istenen 0lgu-
lerde olur. Meyvenin kendine
has yesil rengini kaybetmemesi
gerekiyor. Bunu yakalamak icin
de dureticilerin iyi bir bakimla
gereki-

Uzerine

Uranlini  yetistirmesi
yor.
VAT ve GENTA ile Ug yildir is
birligi icinde olan Erdogan,
ESPINA flin pazarda
gordigu ilginin her gecen
yil artugini séyluyor ve ek-

”

liyor: “ESPINA f1 toplamda 15
milyon ekiliyor. Cesit pazara gi-
reli iki yil oldu. Pazarda dikenli
hiyar konusunda birkac
tohum cesidi daha var ancak
ESPINA f1'in yola dayanimi,
raf slresinin uzunlugu dikkat
cekici bir fark ortaya koyuyor.
ihracat icin son derece dnem-
li bir 6zelliktir bu.” Dikenli hi-
yar ve cali fasulye Uretiminde
Gazipasa'nin pazar lideri oldu-
gunu sOyleyen Erdogan, Ure-
ticilerin tarimi bilin¢li yapmak
konusunda c¢ok yol kat ettigini
dusutnyor.

Her ne kadar asil isi hayvanci-
ik olsa da bitkisel Uretim de
yapan Gazipasall Mustafa Yeni
iyi kazandirdigini  dusindugu
dikenli hiyar konusunda calisi-
yor. GUz sezonunda yarim do-
niime ESPINA F1, 1,5 déniime
ise farkli bir firmanin dikenli
hiyar tohumunu eken Yeni,
ESPINA f1 konusundaki deger-
lendirmelerini su sozlerle ifade
ediyor: “ESPINA f1 ektigimiz
yarim dénim yer, 1,5 dénim-
den aldigimiz verime yaklasti.
Cok memnunuz cesidin veri-
minden. Hatta komsularimiz
da cesidin farkini gelip gorda.
Daha onceki tohumlardan
10 sandik topluyorsak,
ESPINA f1 ile 15 sandik top-
luyoruz.” Cesidin kisin soguga
karsi dayanikliiginin da ayirici
bir 6zellik oldugunu ifade eden
Yeni, kisin para kazandiran
Urindn renginde degisiklik ol-
mamasli da Uretici igin bir arti
olarak 6n plana ¢ikiyor.
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AMATOR EKIBINDEN
ISLAHIN MERKEZINE
YOLCULUK

Bitki 1slahi konusunda gelistirdigi cesitler ve bu alanda yaptigi teknolojik yati-
nmlar ile 270 yildir gliclt temeller insa eden Vilmorin, bu gliciini dizenledigi
organizasyonla kendi paydaslarina tanitti. Turkiye'den Vilmorin Garden ekibinin
katildigi organizasyona dair dnemli dipnotlarini Vilmorin Garden Genel Muduiri

Nejat Toreci aktardi.

Profesyonel ve amator Ureti-
cilere yonelik Urunleri, 1slah
glcl ve bu alanda yaptig
yatinmlarla her daim ipi go-
glsleyen Vilmorin, bu gucunu
diizenledigi organizasyonla bir
kez daha gozler 6nune serdi.
Dinyanin pek ¢ok ulkesinde
organizasyonu ve distributoru
bulunan Vilmorin profesyonel
ve amatdr grubuna yobnelik
Uretiminin can damar sayila-
bilecek AR-GE bolumunu, su-
regelen islah calismalarini ve
Uretim sahasini paydaslarina
acti. 24-26 Haziran tarihleri
arasinda dizenlenen ve din-
yanin doért bir yanindan ge-
len yaklasik 300 kisilik grubu
Fransa’da agirlayan Vilmorin’in
bu etkinligine Turkiye'den Vil-
morin Garden Turkiye Genel
Muadira Nejat Toreci, Bolge
Sorumlusu Fatih Topgu ve Sa-
tis Sorumlusu Necatin Behcet
katildi. Bu 6nemli organizasyo-
nun Vilmorin’in adeta mutfag
sayllacak AR-GE yapilanmasini
yakindan gormek ve islah si-
recleri hakkinda detayli bilgi
edinmek acisindan 6nem ta-
sidigini soyleyen Toreci, etkin-
ligin ikinci glninin Vilmorin
Jarden’in tanitimina ayrilmis
olmasinin da amatoér gurubuna

yonelik calismalari yakindan
takip etmek acisindan faydal
oldugunu ifade ediyor.

“Her ne kadar Vilmorin’in du-
zenledigi organizasyon agirlik-
I profesyonel grubuna hitap
ediyor olsa da organizasyon
icerisinde bir gun tamami ile
amatér boélime yani Vilmorin
Jarden’e ayrilmisti. Bizim de
yakindan izledigimiz bu etkinli-
ge yaklasik 60 kisilik bir grup
katildi. Sirketin cesit zenginligi
ve i1slah glicinin tanitildigl or-
ganizasyonda islah konusunda
yapilan calismalar, AR-GE yapi-
lanmasi ve sirketin teknolojik
alt yapisinin yakindan goérme
ve bu alt yapinin dayandig
glcu yakindan tanima imkani
bulduk. Diger yandan ekibi-
mizle Vilmorin’in profesyonel
grubuna yonelik yatirimlarini
ve gelecek donemlere iliskin
islah calismalarini da bu et-
kinlik kapsaminda gérme san-
sini yakaladik” diyen Toreci,
Vilmorin’den tohum alip bu to-
humlarin pazarlamasini da ya-
pan Vilmorin Jarden firmasinin
en buyuk sansinin da bu guglu
temelden beslenmesi oldugu-
na dikkat cekti.

Gerek Vilmorin profesyonel ge-
rekse amator gruba yonelik fa-

aliyet yuruten Vilmorin Jarden
firmalarini kendi merkezinde
ziyaret etmenin, Turkiye ekibi
icin son derece faydal oldugu-
nu ifade eden Toreci, organi-
zasyon kapsaminda arastirma
istasyonunun gezip deneme
seralarinda pazarla bulusmayi
bekleyen yeni cesitlerin per-
formansini yakindan inceleme
sans| yakaladiklarini da akta-
riyor.

Vilmorin Garden ekibi olarak
organizasyonda Vilmorin Jar-
den sirketinin faaliyet yuratto-
gl diger Ulkelerdeki yetkililerle
de tanisip, o Ulke pazarlarina
iliskin de sohbet etme firsat
bulduklarini ifade eden Toéreci:
“Her Ulke kendi iklim, cografya
ve pazarina uygun cesitlere
agirhk veriyor. Bizim Ulkemizde
¢ok talep goérmeyen bir Urin
baska bir ulkeye uygun olabi-
liyor. Biz de diger ulkelerden
gelen konuklarla sohbet edip
kendimize uygun cesitler ya-
kalayabilir miyiz diye de gorus-
meler yaptik. Bu bakimdan da
toplanti yeni iliskiler kurmamiz
acisindan olumlu gecti” diyor.
Toreci’'nin aktardigl bilgilere
gore dlzenlenen etkinligin
Vilmorin Garden ekibi tara-
findan keyifle anilmasinin bir
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diger nedeni de Fransa'ya ge-
len ekibe Vilmorin Jarden’in iki
gunlik bir Paris gezisi hediye
etmesi olmus. Hem Vilmorin
Garden’in  kurulusunu kutla-
mak hem de sezon sonunun
yorgunlugunu atmak icin plan-
lanan bu surpriz Vilmorin Gar-
den ekibi igin iyi bir motivasyon
olarak degerlendiriliyor.

Paydas dergisinin 8. sayisin-
da kurulusunu duyurdugumuz
Vilmorin Garden’in bu zaman
zarfinda kat ettigi yol ve yeni
yapilanma ile birlikte sirket
icindeki gelismeler hakkinda
da bilgi veren Toreci: “Profes-
yonel ile amator grubu pazari
arasinda c¢ok buyuk farklar
var. Profesyonel Ureticiler bu
tohumlari gecimini saglamak
icin alirken amatér grubu Ure-
ticileri ise kendi bahcesinde,
balkonunda sadece zevki ve
hobisi i¢in tohumlarimizi aliyor.
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Dolayisi ile iki Uretici profilinin
de beklentileri birbirinden fark-
Ii. Vilmorin Garden da bu 6zel-
lesen pazarda artik kendi olu-
sumu ile Turkiye'de yer aliyor.
Artik Vilmorin Jarden’in uzun
yillara dayanan tecriibe ve bi-
rikiminden daha fazla faydala-
nacagiz, yaptigl organizasyon
ve yeniliklerinden daha hizl
haberdar olacagiz. Dolayisi ile
de amatdr grubu sirketimiz-
le birlikte cok daha glgli bir
temel Uzerine oturdu. Gerek
merkezimizle gerekse diger
Ulkelerdeki sirketlerimizle cok
siki temas halindeyiz. Tum bu
sureclerin olumlu yansimala-
rnni da Turkiye pazarinda ya-
kin zamanda gorecegiz. Daha
once bahsettigim gibi kisa va-
dede yurt disina da aciimayi
dusinldyoruz. Bu dogrultuda
pazar calismalarimizi strdlrU-
yoruz” dedi.

Nejat Toreci:
“Her ulke kendi iklim, cografya ve pazarina
uygun gesitlere agirlik veriyor. Bizim tlkemizde
cok talep gérmeyen bir Grtin baska bir tlkeye
uygun olabiliyor. Biz de diger ulkelerden gelen
konuklarla sohbet edip kendimize uygun cesitler
yakalayabilir miyiz diye de gorismeler yaptik.
Bu bakimdan da toplanti yeni iligkiler kurmamiz
agisindan olumlu gecti”
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KIRAZ YETISTIRICILIGINDE
KARSILASILAN GUNCEL

ONERILERI

sert dokulu, gevrek ve suludur.

Dollenme sorununun ana

nedenleri
Gokge ATALAY . N
Urtin Gelistirme 1. Kiraz bitkisi, agac¢ olarak
Muidari genelde -26 / -28 °C gibi dU-

suk 1silara dayanabilmesine
ragmen, Ureme organlari, 6zellikle pembe tomurcuk doéne-
minde -1,5 / -3 °C ve gicek doneminde -2 °C seviyesindeki
isllarda ciddi oranda zarar gorur.
2. Ciceklenme yeterince bol olsa dahi, bu evrenin yagisli bir
doéneme denk gelmesi durumunda déllenmede basari ora-
ni gok azalir. Ayrica ge¢ yagmurlar meyvelerde ¢atlamayi da
tesvik ederler.
3. Soguklanma isteginin yeterince karsilanmamasi duru-
munda ise 0zellikle Bing, Lambert ve Napolyon gibi cesit-
lerde tozlayicilar ile zamanlama konusunda uyusmazliklar
yasanir ve verim diiser (Ornek vermek gerekirse, Karabodur
cesidinde soguklanma ihtiyaci O ila 7 °C sicaklik arasinda
1700, Bing cesidinde 1742, ve Napolyon ¢esidinde 1434
saattir).
4, Tozlayicilarn yetersiz kalmasi ve zamanlama aksakliklari
da verimleri olumsuz etkiler.
5. Verimin disinda kalite sorunlari yaratan fizyolojik etkenle-
re kisaca deginirsek; istenmeyen ikiz meyve olusumlarinin
yuksek sicakliklardan, gévde ve dal yaniklarindan ve / veya
isik ile glines etkisinden kaynaklandigini sdyleyebiliriz.

A. Yetistiricilikle ilgili yapilmasi gerekenler:
1. Soguk donemde ciceklenme basladiginda ortam isisini
ylUkseltmek icin agaclar arasinda hava akimi yaratacak dev
vantilatorler kullanilabilir (Adana boélgesinde narenciye bah-

SORUNLAR VE cOozZUM

Turkiye'de 6zellikle dis satim amach kiraz tretiminin gdzde cesidi olan
“Ziraat 0900*" (diger ismi “Salihli”) agaglarinda meyve tutumunda
buyuk dizensizlikler gézleniyor ve sonugta verim dasukltgu reticile-
rimizi magdur ediyor. Makalemizde bu sorunun nedenlerini aciklamaya
calisacak ve ¢6zim Onerilerimizi sunacagiz.

*Ziraat 0900 (Salihli) gesidinin meyveleri kalp seklinde, iri yani 8-18 gr agirliginda, parlak koyu kirmizi renkli, gok

celerinde bu yontemle cok iyi sonuclar alinmaktadir).
2. Ozellikle Salihli cesidinin gec cicek agmasindan dolayi
ortaya ¢lkabilecek gicek - tozlanma 6rtismemesine karsi,
giceklenmeden 50 ila 60 gun 6nce ylzde 3 ila 5 yogunlu-
gunda “hidrojen siyanamid” uygulanarak, giceklenme za-
mani 1 ila 2 hafta dncesine ¢ekilip etkin ve yeterli tozlanma
saglanabilir.
3. Tozlayicilarin yetersiz kaldigl durumlarda, tozlayicilar dal-
lara asilanabilir.
Diger yandan kiraz bitkisine uygun olmayan topraklarda titiz
anag secimi ile olumsuzluklar azaltilabilir. Bu baglamda:
« “Kumlu - killi” topraklarda idris anaci,
* “Tinli - hafif nemli” topraklarda Kas kirazi anacl,
* Agir topraklarda ise visne anaci kullaniimahdir.
Agir ve yeterli havalanmayan topraklarda zayif gelisim ve
zamklasma ortaya ¢ikacagindan drenaj cok dnemlidir.
Toprak islemesinde dort degisik uygulama ¢ok dnemlidir ve
dikkatli bir sekilde gerceklestiriimelidir. Bunlar:
1. Sonbahar suriminde yeterli yagisin depolanabilmesi
icin toprak kesekli birakilir,
2. ilkbaharda diskaro ve tirmik cekilerek topragin ylzeyi
dazlenir,
3. Ayni dénemde agac dipleri ise bel ve ¢apa ile islenir,
4. Yaz doneminde ot bicme seklinde surim yapilir (Anag ya-
pilarindan dolayi derinlik 10 - 12 cm tutulmahdir).

B. Tiim saydigimiz yetistiricilikle ilgili onlemler yaninda ge-
rek bitki besinleri gerekse bitki gelisim diizenleyicilerinin
etkin ve akilli kullanimi ile de birgcok olumsuzluklar asgari
seviyelere cekilebilir.
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Ulkemizin belli bash kiraz yetistiriciligi yapilan bélgelerinin in-
celenmesi sonucunda;
* Konya bolgesinde Fe, Zn, Cu noksan bulunurken,
* Ege ve Kuzey Akdeniz'de P ve K yetersiz,
* Isparta, Burdur, Afyon’da ise N, Fe, Zn, Mn, Mg eksik bu-
lunmustur.
Her bolgede gerceklestirilen yaprak analizlerinde ortalama
ylizde 60 N, ylizde 20 P ve ylzde 62 oraninda Zn eksikligi
olgulmustur. Bu gerceklerden hareketle GENTA Griin yel-
pazesi icerisinde bulunan bazi Grinleri hangi asamalarda,
hangi amag icin kullanabileceginiz ile ilgili ALTIN oneriler
sunlardir:
* Yukarida agikladigimiz gibi kiraz bitkisinin énemli oranda
Azot (N) elementine gereksinimi vardir ve kullanim en yo-
gun ciceklenme ve meyve tutumu déneminde gergeklesir.
Bu nedenle toplam Azotun 1/3’UnU gigeklenme baslama-
dan bir ay 6nce ve Amonyum siilfat seklinde, 1/3’UnU dol-
lenmeden hemen sonra ve de sonuncu 1/3’0 ise Nitrat sek-
linde ve hasat bitiminden sonra kullaniimasi gerekmektedir.
* Oksin salgisi, polen d6mrU ve disicik gelisimi Gzerine etkin
olan Cinko (Zn) ve Bor (B) elementlerini gozler kabarirken,
ciceklenmeden sonra vermek gerekir. Ozellikle N kullani-
mi basarili ise Bor verim Uzerine cok etkilidir. Bu amacla
TRANSPORTER + ELFER ZnP isimli ¢ift selatli Grlinlerimizi
gozler kabarirken ve giceklenmeden hemen sonra kullan-
malisiniz.
* Yapraktan kullanilacak Magnezyum (Mg) meyve gelisimi,
yaprak canliliginin devami, bir yil sonra ki gozlerin gelisimi
ve dal uzunluklari igin ¢ok etkilidir. Bu olumlu etkiyi saglaya-
bilmek icin yosun takviyeli Mg iceren SEATON isimli prepa-
ratimizi kullanmanizi éneririz.
* Meyvelerin aromatik degerlerini yukseltmek, catlamalar
ve kalibre diisUklUglnl engellemek igin ise aminoasid ice-
ren ve kalsiyum - potasyum - bor Uglusu ile zenginlestirilmis
REAL ve MONTE urUnlerimizi kullanmaniz ¢ok faydali ola-
caktir.
e Hasattan sonra uygulayacaginiz MEGAMINERAL ve
MONTE isimli Grtnlerimiz ile bir son- mistir,
raki Uretim doneminde karsilasa-
bileceginiz ikiz meyve olusumlari

ve govde yanikliklarini engelleye- Topraktan kaldirdig besin maddesi miktarlan
bilirsiniz. (saf madde ve 1.000 m?'den kg olarak)
N P K
Yuksek verimlerde 14 7,5 20
* Son olarak NAA ve NAD Orta verimlerde 7 4 11
iceren BIOFORTUNE isim- (Yani 1 ton meyve eldesi igin topraktan 14 kg azot,
li Grintimizi, ciceklenme 3 kg fosfor ve 10 kg potasyum kaldirilacaktir.)
ylzde 70 gerceklestigin- Yukarida saydigimiz birgok degisik etken
de prematire meyve do- verimi olumsuz etkileyebilmektedir. Bu
kiimUnd engellemek igin olumsuzluklar azaltmak i¢in birtakim yon-
kullanmanizi éneririz. temler ve destekleyiciler kullanabiliriz.
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ICIMIZDEN BIRI:
HAYRETTIN EYGI

Tarim sektorinin herhangi bir kolunda calismak
hi¢ aklinda yokken Vilmorin Anadolu Tohumculuk
(VAT) ve GENTA'da calismaya baslayan ve bu ku-
rumda 14 yili geride birakan Hayrettin Eygi, Mu-
hasebe Muduri olarak deyim yerinde ise ‘takimin’
muhasebe islerini organize ediyor.

Hayrettin Eygi'nin hikayesi 1977 yilinda Pendik’te, Yugoslavya goc-
meni bir ailenin cocugu olarak diinyaya gelmesi ile baslyor. ilk, orta
ve lise egitimini Pendik’'te alan Eygi, yuksek6grenimini Marmara
Universitesi isletme Bolimi’'nde yapiyor. Ancak Eygi icin bu aka-
demik formasyon yeterli olmasa gerek; 2002 yilinda istanbul Uni-
versitesi Muhasebe Denetim alaninda ylksek lisans yapmasinin
da ardindan 2006 yilinda Mali MUsavirlik belgesini alarak isinde
adim adim uzmanlasiyor. Eygi’'nin is yasamina atilmasi ise univer-
site 68rencisi iken kisa dénemli islerle oluyor, ancak Universiteden
ayrildiktan sonra neredeyse tim hayatini gegirdigi VAT ve GENTA
ile baglar bir gazete ilani ile kuruluyor. Bu bag 1999'dan bu yana
glclenerek surlyor.

“O ana kadar tanmla iliskili bir sirkette calisacagimi hi¢ tahmin
etmiyordum” diyen Eygi, askerligini ve yuksek lisans egitimini VAT
ve GENTA'da calisirken tamamliyor, hayatini birlestirdigi esi Ayse-
gul Eygi ile VAT ve GENTA'da tanisarak evleniyor ve Elif Azra adini
verdikleri, su anda 3 yasinda olan biricik kizlari diinyaya geliyor.
Yani Eygi’'nin hayatina yon veren en dnemli gelismeler VAT ve GEN-
TA buUnyesinde gergeklesiyor. Biz bu réportaji yaparken, sirkette
yasanmis birgok anisi gozlerinin 6niinden gegiyor ve masa tenisi
magclarinin bunlardan biri oldugunu bizimle paylasiyor. Depo ve ofis
calisani arkadaslarinin yani sira ézellikle Yénetim Kurulu Uyesi -
Mali isler Midirii Mustafa Kemal Lermi ile sirket bahcesinde is
cikisl baslayip gece yarilarina kadar siren, kiyasiya rekabet ettikleri
cekismeli maglari unutamadigini dile getiriyor.

“Daha once kisa sureli is deneyimlerim olmustu. Bu nedenle ora-
daki ortamla burayi kiyaslama sansina sahibim. VAT ve GENTA'da
kesinlikle bir aile ortami var. Genel mudirden en alt kademedeki
calisana kadar herkes ayni masada bulusabiliyor, konusup dert-
lerini paylasabiliyorlar. Yani bu kurumda sirket kultlirine adapte
edilmis bir aile kulturiinden s6z edebiliriz. Bu durum calisanlarin
sirkete bagliligini artirici faktorlerin basinda gelir. Sirket yonetimi,
personelin gelisimine katkida bulunurken onlar igin her turli ola-
nagl da sagliyor” diyen Eygi, para kazanma ihtiyaci ile gecici olarak
basladigl muhasebe mesleginde kariyer plani yapma kararini da
VAT ve GENTA'da verdigini s6yllyor.

“Esas amacim muhasebeci olmak degildi. Fakat bu ise baslayinca
sevdim ve devam ettim. Muhasebecilik aslinda disaridan bakildigi
gibi tek diize bir is degil. Surekli okuma, takip ve kontrol gerektiri-
yor” diyen Eygi, VAT ve GENTA'da 4 ayri sirketin muhasebesini ekibi
ile birlikte tutuyor. “Muhasebecilik zor bir meslek; mevzuatlar sik
degisebiliyor. Bu da bizim zamanla yaris icine girmemize neden olu-
yor. Sorumluluklari da ¢ok yuksek bir bolim oldugu igin yillik izin-
lerimizi bile vergi donemlerine gore ayarliyoruz. Departmanimizda
4 Kisi cahsiyoruz. Uyumlu bir ekibimiz var” sozleri ile departman
uyumuna dikkat ¢ceken Eygi, kendi departmaninda da sirket kultu-
rinun geleneklerini devam ettirdiklerini sdyltyor.

Eygi, “Calismaya yeni baslayanlara burada bir aile ortaminin ol-
dugunu, herkesin Ozverili ¢alistigini, kaliplasmis kurallara bagl
olmadigimizi, sirket calisanlarinin uzun yillardir bu kurumda bulun-
dugunu sodyleriz ve yeni ekip arkadasimizin da artik bu ailenin bir
bireyi oldugunu ona hissettiririz. Ben dncelikle muhasebe depart-
manimizda elimden geldigince ekibimi anlamaya, onlarin fikirlerini
almaya ve kendilerini ifade edebilmeleri icin firsat tanimaya 6zen
gosteriyorum. Bu yaklasim da sirket kiltlrinin bana asilamis ol-
dugu bir yansimadir” diyor.

VAT ve GENTA'da calismaya basladig yillar iginde gerek hacim ge-
rek pazar payl gerekse teknolojik yatirimlarla blyuyen ve gelecek
hedeflerini ilerleme yoniinde atan sirketinin bu ylUkselisine taniklik
eden Eygi, bu blyimede imzasi olan her ¢alisanin ve vizyon sahibi
yoneticilerin ayni ¢ati altinda huzurla ¢alisabildigini, bu takimin bir
parcasi olmaktan mutluluk duydugunu sozlerine ekliyor.



VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA
lletisim Bilgileri

) GUNEYDOGU - DOGU ANADOLU BOLGESI
Erkan Ergin

B 0532 293 12 98 = eergun@anatoh.com

Senturk Celik

0533 364 53 71X senturkcelik@anatoh.com

Tahir Erisen

0532 351 38 73 X tahirerisen@anatoh.com
Mehmet Tolun

0530 402 12 73 = mtolun@anatoh.com

Serdal Kutlu

0530 498 73 07 = serdal.kutlu@anatoh.com

Ertugrulgazi Kurt

530 237 36 99 X ertugrulgazi.kurt@anatoh.com

Mehmet Marashoglu

533 166 96 29 X mehmet.maraslioglu@anatoh.com

) EGE BOLGESI
Levent Ergiil

0530 825 19 95 = levent.ergul@anatoh.com

Hakan Kaya

0533 727 45 19 X hakankaya@anatoh.com

Onur Pangal

0530 954 67 75 = onur.pangal@anatoh.com

) DOGU AKDENIZ BOLGESI

ilker Kog

5] 0533 247 96 88 Milkerkoc@anatoh.com

Aycan Altintas

8] 0530 386 54 17 ™ aycan.altintas@anatoh.com

Kubilay Killi

0530 782 78 85 = kubilay.killi@anatoh.com
Serkan Karakece

B 0530 977 54 97 X serkan.karakece@anatoh.com

Sadik Gécerdir

B 0530 173 38 05 X sadik.gocerdir@anatoh.com

) MARMARA BOLGESI
Ergiin Doganglizel
B 0533 368 64 47 mergund@anatoh.com

Fatih Karaca
0533 486 13 36 X fatih.karaca@anatoh.com

) BATI AKDENiZ BOLGESI

Yalgin Peksayin

B 0532 694 08 81 ypeksayin@anatoh.com

© FETHIYE - MUGLA BOLGESI
Sertan Sabri Geng
0530 497 89 35 X sabri.genc@anatoh.com

© KUMLUCA - DEMRE BOLGESI
Levent Ipek

0530 497 83 85 = levent.ipek@anatoh.com

Musa Arikan

0533 166 96 28 = musa.arikan@anatoh.com

Omer Caliskan
0534 889 90 21 omer.caliskan@anatoh.com
© GAZIPASA - ALANYA BOLGESI

Mehmet Akyol

0533 277 77 19 ™ mehmet.akyol@anatoh.com
© ANTALYA MERKEZ - SERIK BOLGESI

Onur Killi

0530 928 48 19 = onur.killi@anatoh.com

Eyyup Bozkurt

0533 327 99 80 = eyyup.bozkurt@anatoh.com

Nadir Okuducu

0530 645 40 20 X nadir.okuducu@anatoh.com

Ertugrul Cenik

0530 878 59 49 = ertugrul.cenik@anatoh.com

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK & GENTA

Giizelyal, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik iISTANBUL

Tel: +90 216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com www.anatoh.com
info@gentatarim.com www.gentatarim.com



BOMANTI F1
Aradiginiz Hersey y

® www.vilmorin.com
VILMORIN ANADOLU TOHUMCULLIK Ay S A d
Guzelyali, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:g 5|ZINLE, SIZIN IQIN ILERLIYORUZ
34903, Pendik - Istanbul

www.anatoh.com
tel : 0216 - 362 36 04 faks : 0216 - 393 51 81
e-posta : anatohi@anatoh.com



