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SUNUS

Degerli Paydas’im Merhaba,

PAYDAS, dreticilere iretim kalitesi ve verimliligini arttiracak yeni Griinler
sunarak Tirk tarimmin gelismesine katkida bulunmak isteyen, birbirini
tamamlayan uzmanliklari ve gegmisten gelen kuvvetli baglari olan iki sirketin;
Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA sirketlerinin is birligi sayesinde ‘
dogmustur. Tiirk tariminin gerek yurt icinde giderek artan niifusun taleplerini @;
karsilamak, gerekse de yurt disi pazarlarda etkinliginin arttirilabilmesi
icin, modernizasyonu biiylik 5nem tasimaktadir. Tiirk tarimi yurt disina
iyice acildigi taktirde éniinde ¢ok daha biyik firsatlar olacaktir.

VAT’ta Genel Midirlik gérevini yerine getirmek icin sadece 4 sene
6nce esim ve kizimla Tirkiye’ye yerlesmis olsam da, 25 yili askin
suredir yapmis oldugum diizenli is ziyaretleri sayesinde Tiirkiye’de
tarimin gelismesinin ¢ok yakin tamiglyim. Ziraat miihendisligi
fakiltesinden mezun olduktan sonra kariyerime 1987 yilinda
VILMORIN biinyesinde ‘lriin sorumlusu’ olarak basladim. 20

yll boyunca diinyanin bir¢ok yerinde sebze ve meyve iretimi
yapan lilkeler gezdim; bu sayede hangi tilkede olursa olsun,

tim dreticilerin islerine nasil tutku ile bagh, 6grenmeye
hevesli, gelisime agik, islerini severek yapan insanlar olduklarini gézlemledim. Bu bakimdan
kendimi ¢ok sansh addediyorum. Tecriibelerim sayesinde Tiirkiye’nin sebze ve meyve lretiminde
cok dnemli bir gelecege sahip oldugunu rahatlikla ifade edebilirim.

VILMORIN firmasi Tirkiye’de 1989 yilinda Yavuz BATUR ile olan is birligi sayesinde Tiirkiye pazari
ve Tirk dreticilerinin ihtiyaclan dogrultusunda arastirma calismalarina basladi. Oncelikle domates
ve patlican tiirlerinde baslayan arastirma galismalari, sonrasinda havug, hiyar ve en son olarak
da karnabahar tiirlerinin eklenmesi ile genis bir yelpazede siirdiiriiimekte. Son olarak bu sene
VILMORIN, salata tirleri (bas salata ve iceberg) tzerinde calismaya bagladi. Gordigilintz gibi
VILMORIN, Tirk tariminin gelisimi ve biliyiimesine katkida bulunmak igin ciddi bir istek ve ¢aba
icerisindedir.

Antalya’da bulunan arastirma istasyonumuz, arastirma programlariicinde stratejik bir yere sahiptir.
istasyonumuz bir Tiirk ziraat miihendisi tarafindan yénetilmekte ve arastirma programlarimiz
VILMORIN arastirmacilariyla is birligi icerisinde calisan geng Tiirk islahgilarina emanet edilmis
durumdadir.

Bir yandan uzun vadeli islah programlari ile Tirk yetistiricilerinin ¢esit beklentilerini karsilamaya
calisirken diger yandan giinlik kalite sorunlarini da ¢6zmek icin dikkatle piyasayi izlemekteyiz.
Bu dogrultuda yiiksek ¢imlenme giicli ve safiyeti, saglkli tohum arzi konularinda ¢alisan kalite
kontrol laboratuarlarimiz ve Fransa’da bulunan tohum teknolojisi bélimimiiz sayesinde sirekli
tohumlarimizin kalitesini ylikseltmeye galismaktayiz. Bu baglamda belirli bélgelerde lider olan
cesidimiz JADELO F1igin bu sene basindan beri isteyen fide tesislerine “harekete gegirilmis” tohum
vermege basladik.

1980’liyillarda Tiirkiye’de satilmaya baslayanilk VILMORIN tohumlarindan beri sirketimiz ¢ok acik bir
sekilde tarima olan tutkusunu ve arzusunu goézler éniine sermektedir. Ortagimiz GENTA ile birlikte,
bugiin Tirkiye pazarinda lider sirketler arasindayiz. Teknik ve satis ekibimiz ise uzmanliklari ve
Ureticiye yakinliklariile taninmakta; ben de bu takimin bir par¢asi olmanin gururunu yagamaktayim.
2. sayisintyayinladigimiz PAYDAS dergimiz de ekibimizin bu engin teknik bilgisinin ve Ureticilerimizle
olan yakinhgimizin géstergesidir.

Keyifli okumalar...

Frederic SAVIN
VAT Genel Miidiiri
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Yeni Takim Arkadaslarmiz ile
Blyumeye Devam

Miisterilerine ve is ortaklarina daima en iyi hizmeti vermeye, so-
runlarina hizli ¢éziimler lretmeye, siirekli yeni gelistirdigi Griinler
sayesinde zenginlestirdigi triin yelpazesi ile bitkisel iretime katki-
da bulunmaya ¢alisan Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GEN-
TA sirketleri, hizmet kalitelerini gelistirmek amaciyla nitelikli ¢ali-
san sayisini siirekli arttirryor. Bu baglamda 2011 yilinin ilk 3 ayinda,
sirketlerimizin belkemigi sayilabilecek AR-GE (Arastirma Gelistir-
me) ve UR-GE (Uriin Gelistirme) bélimlerinde ¢alismaya baslayan
asagida isimleri ve gorev yerleri belirtilen arkadaslarimiza VAT ve
GENTA ailesi adina basarilar dileriz.

Meslek  lsim Bslim Bolge
Zir. Mih.  Yilmaz Ugar UR-GE Antakya - Orta Dogu
Zir. Mih.  Yiksel Celik UR-GE Gukurova
Zir. Tek. Hatice Sert AR-GE Antalya
Zir. MUh.  Zuhal Erdem AR-GE Antalya
Zir. Miih.  Ertugrul Cenik  UR-GE Antalya
Zir. Mith.  Ahmet Duru UR-GE Antalya

LG 37.10 Igin Bly(k Bulusma

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA tarafindan
Hatay - Antep - Maras Bolgeleri’nde diizenlenen iki 6nemli
toplanti, yérenin tarim sektérii temsilcilerini bir araya ge-
tirdi. 2011’e hizli baslayan VAT ve GENTA ekibi diizenlenen
toplantilarda misir tarimi, Antep fistig ve zeytin yetistiri-
ciligi ile bitki besleme paket programi konusunda konukla-
rini bilgilendirdi.

Kahramanmaras’ta 24 Ocak tarihinde gergeklestirilen ilk
toplantida davetliler Saffron Hotel’de agirlandi. Kahra-
manmaras Tarim Kredi Kooperatifi calisanlari, ziraat odasi,
sulama birligi personelleri, Onder Cift¢i Dernegi’nin bélge
temsilcileri ile VAT ve GENTA’nin bdlge bayilerinden olu-
san 140 kisilik davetli grubuna LG 37.10 misir ¢esidi ve mi-
sir tarimi hakkinda ayrintili bilgiler verildi. Toplantida ha-
zir bulunan Gokge Atalay, Sitki Vursavas, Tahir Erisen, Sen-
tirk Celik, Levent Ergiil, Kubilay Killi, Mehmet Marashog-
lu ve Erkan Ergiin’den olusan VAT temsilcileri; misir tarimi
konusunda konuklardan gelen sorulari yanitladi.

VAT ve GENTA’nin 26 Mart cumartesi giinii diizenlenen
ikinci toplantisi ise Gaziantep’in Nizip ilgesinde diizenlen-
di. Yaklasik 140 kisinin katildigi bu toplanti Nizip Ticaret
Odasr’'nda gerceklestirildi. Yérenin énemli tarim driinle-
ri arasinda yer alan Antep fistigi ve zeytin yetistiriciliginin
yani sira bitki besleme programi konusunda da konukla-
ra bilgiler verildi. Toplantiya Fistik Ureticileri Birligi, Onder
Giftgi Dernegi’nin bolge temsilcileri ile VAT ve GENTA’nin
bolge bayileri katildr.
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Zeytin Ureticileri ile Bulusma

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA ekibi treticiler-
le istisare toplantilari yaparak bilgi alisverisini strdiriyor. 18
Ocak tarihinde Ayvalik’ta diizenlenen toplantida zeytin Ureti-
cileri ile gecen senenin bir degerlendirmesi yapilarak, yeni se-
zonda neler yapilabilecegi konusunda énemli bilgiler veril-
di. Kérfez bolgesinin 6nde gelen 40 zeytin ureticisini bir ara-
ya getiren “Zeytin Yetistiriciligi”’ konulu toplanti Ayvalik — Cun-
da Adasr’nda gergeklestirildi. Toplantida Teknik Ekibimiz davet-
lilere zeytin hastalik ve zararlilari, zeytinde giibreleme ve yil-
lik bakim konularinda en son edindikleri bilgileri verip, tretici-
lerin g6zlem ve deneyimlerini dinlediler. Toplantinin en ilgi ce-
ken boélimd, VAT ve GENTA ekibinin, tlkemiz zeytinciliginin en
o6nemli bolgelerinden biri olan Korfez bélgesinde yaklasik 9 yil-
lik yogun pratik ¢alisma sonucunda olusturup stirekli yeniledik-
leri “zeytin bakimi paket programi”’nin verime ve kaliteye olan
etkisini katihmcilar ile paylagmasi oldu.

GENTA Uriin Stantlar Yenilendi

Her gecen giin biraz daha 6nem kazanan zevk bahgecili-
gi ugrasi ile birlikte GENTA driinlerine olan ilgi de artiyor.
Bu ilgi ve talebi yakindan takip eden GENTA, yeni marka
stratejisi dogrultusunda zevk bahgeciligine yonelik driinle-
rinin ambalajlarini ve etiketlerini tamamen yeni-
liyor. 1994’ten bu yana zevk bahgecilerine su-
nulan bu drinlerin yeni ytizleri artik ¢ok daha

;" > a dikkat ¢ekici ve albenili oldu. GENTA marka-
- ?l & > sindaki yenilikler yalniz Griin ambalajlari ile
= an al sinirli kalmayip, yapi ve gida marketlerinin
& & :‘E g bahge béliimlerinde yer alan GENTA marka-

Ii Grin stantlari da tamamen yenilendi. 2011
‘" B A
l"_ i i bahar sezonundan itibaren géreceginiz gibi

GENTA’nin sivi bitki besinlerinin sergilendigi
stantlar artik cok daha dikkat ¢ekici, modern

ve estetik bir gériinime sahip. Uriinlerimizi

daha albenili kilan bu yeni stantlar sayesinde

GENTA ¢ok daha fazla iriinlini tiiketicilerle
bulusturacagina inaniyor.



GUNCEL

MARKALASMA
YOLUNDA GENTA'YA

“YENI YUZ"

GENTA firmasinin kurulusu sek-
toriimiz icerisinde ve Ullkemiz
kosullarinda epeyce eski dahi
olsa (1989) ilk isimiz olan to-
hum isinin yaninda ister istemez
2002 yilina kadar gélgede kaldi.
Bu tarihten sonra 6zellikle Uriin
Gelistirme (UR-GE) bélimiimii-
ziin gliglenmesi ve tiim (ke sat-

hina yayillmas siireci ile birlik-
te GENTA oncelikle Bitki Besin
Uriin kiimesinde reticilerin ih-
tiyaglarina cevap veren &zgin
Uritinler gelistirmeye, daha son-
ra ise 2005 yilindan itibaren To-
hum BolGm{’nd kurarak, gene
ayni sekilde tlkemiz kosullarina
uygun gesitleri arastirarak ve te-

darik ederek piyasaya sunmaya
basladi.

2007 senesinde Anadolu To-
hum’un tamamen VILMORIN
kontroliine geg¢mesi ve tim
GENTA drinlerinin Tirkiye tek
dagiticisi olmasi GENTA igin yeni
bir dénem baslatti. Bir yandan
isimizi blyltmek icin bir¢ok ko-

nuda VILMORIN ile stratejik is-
birligi yaparken, diger yandan
onlarin kati ama gerekli kalite
yonetimi, tedarik zinciri yoneti-
mi, lojistik yonetimi, finans yo-
netimi, biitceleme, AR-GE yatI-
rimlar yénetimi, pazarlama yo6-
netimi, insan kaynaklari yone-
timi gibi konularda arzuladikla-
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rn degisimleri gerceklestirme-
ye calisarak isimizin mutfaginda
cok 6nemli gelismeler yasadik
ve yasamaya devam ediyoruz.

GENTA olarak (lkemizde ¢ok
az firmada 6rnegi olan “Tohum
+ Bitki Besini” konularinda uz-
manlasma hedefimiz dogrultu-
sunda calismakta ve her iki faali-
yetin olumlu sinerjisinden fayda-
lanmaktayiz. Diger yandan lilke
icinde basariyla gerceklestirdi-
gimiz benzer calismalari son iki
yildir komsu tlkelere de yayma-
ya basladik ve bdylece dis satim
konusunda da atilim yapmak ar-
zusundayiz.
Tim bu

degisimler yaninda
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£C FERTILIZES

GENTA’nIn  hizla blyimesi ve
cok degisik Urlin yelpazesine sa-
hip olmasi sonucu gelinen nok-
tada, GENTA drinleri icin yeni
bir “marka stratejisi”’ olusturul-
mas! elzem oldu. Bu baglam-
da tercihimizi “semsiye marka
stratejisi’nden yana, yani triin-
lerimizi sirket ismimiz olan GEN-
TA ile markalamak yéniinde kul-
landik. Bu tercihte en 6nemli et-
ken GENTA’ya ve calisanlarina
karsi piyasada var olan yiiksek
glvenilirlik algisi oldu. Burada
tek istisna GREENWAY markasi-
ni devam ettirmemiz ve orta va-
dede belirli bir hedef trin ye-
tistiriciligine uygun drinleri bu

POTASYUM

s TR (ARl SRR
HARMANLANHE

a 1-/

marka altinda toplamak olacak-
tir.

iste bu dogrultuda 2011 yilimin ilk
yarisinda tiim Bitki Besin Griin
kiimemizi yeni ylizleri ve bazila-
rintise hem yeni ylizhem de yeni
ambalajlari ile piyasada bulacak-
siniz. Devaminda yilin ikinci ya-
risinda tim Tohum Grin kime-
miz, 2012 basinda ise tiim zevk
bahg¢eciligi Girtinlerimiz yeni ylz-
lerine kavusmus olacak.

Sayfada &rneklerini géreceginiz
“GENTA yeni yiiz”lerin yalinhg-
ni, gekiciligini, albenili renkleri-
ni, farkliigini seveceginizi umar,
bu tasarimlarin ve iclerinde yer
alacak kaliteli Griinlerin GENTA

E
i

’;EH:}HHAFT
’l

markamizin gelisiminde kisa za-
manda ¢ok 6nemli rol oynaya-
caklarina olan inancimi sizlerle

paylagirm.

GENTA ve VAT i¢in hep beraber,
el ele, blyiik basarilar icin calis-
maktayiz. Hepinize kolayliklar ve
basarilar dilerim.

GENTA’nin hizla biiytimesi ve ¢ok
degisik (iriin yelpazesine sahip
olmasi sonucu gelinen noktada,
GENTA drtinleri igin yeni bir “mar-
ka stratejisi” olusturulmasi elzem
oldu. Bu baglamda tercihimizi
“semsiye marka stratejisi”’nden
yana, yani lriinlerimizi sirket is-
mimiz olan GENTA ile markala-
mak yéniinde kullandik.



URETICINiN SESI

Bu Domatesler

Yuz Kizartmiyor

Antalya'nin Kumluca ilcesinde reticilik yapan Mehmet llter, agirlikl domates
yetistiriciligi yaptigi seralarini bu yil FRUTY 260 F1 domates cesidine ayirmis.
FRUTY 260 F1 erkenciligi ve verimliligi ile én plana ¢ikarak Mehmet lter'in

guvenini kazanmis.

zellikle ortu alti tari-
mi ile 6n plana ¢ikan
Antalya’nin

ilcesi, elverisli iklimi ve girisim-

Kumluca

ci Ureticileri sayesinde bugiin
Tirkiye’nin tarimsal {retimde
ihracata agilan kapisi sayihyor.
Domates, biber, patlican, ka-
bak ve daha pek cok sebze dort
mevsim boyunca Kumluca sera-
larindan yerli ve yabanci pazar-
lara goénderiliyor. Kumluca’da
100 donim arazisinde orti alti
yetistiriciligi yapan Mehmet il-
ter de seralarinda &zellikle ih-
racat pazan igin Gretim yapi-
yor. Baba meslegi olan tarimsal
Uretimi yaklasik 30 yildir stirdi-
ren ilter, “Cekirdekten dretici-
yiz” diyor.

Seralarinin  ¢oguna genellikle
domates eken ilter; biber, pat-
lican ve kavun da Uretiyor. Gilz-
Itk ve gulzlik altinda daha ba-
sarili olduklarini, bu yiizden tek
sezonluk Uretime nadiren gir-
diklerini ifade eden ilter, kendi-
sini daha ok domates (ireticisi
olarak goériiyor. Ancak hayalin-
deki domates gesidine st Uste
ekim yapilan topraklarin yorul-
masi nedeni ile ulasmanin pek
mimkiin olmadigini séyleyen il-
ter, “Liksin siirt yoktur, bilir-
siniz; aroma, renk, lezzet, ve-
rimlilik, erkencilik gibi bircok
6zellik bir arada olsun ister in-
san. Ama bu devirde Ureticiler
tiim bu kriterleri bir arada pek

yakalayamiyor. Sera toprakla-
rinda Fusarium gibi cesitli has-
taliklar ve bitkilerde virisler
bas gésterdiginden lezzet krite-
ri biraz ikinci plana disti. Diyor-
lar ki; ‘Adi domates olsun, hal’e
gotilireyim de gerisi 6nemli de-
gil.” Domates cesitlerinin 6zel-
liklerini biraz da toprak yapisi
zorlamaya basladi. Clinkd Greti-
cinin topragi cok ekim yapmak-
tan yorulmus durumda. Toprak-
lar hastalik yuvasi oldu. Ben de
yazin yetistirilen pembe doma-
tesleri yemek isterim. Aromasi,
kokusu, agizdaki biraktigi tadi
ile belki daha ¢ok tercih edebi-
lirim bu domatesleri, ancak lez-
zetin yerini simdi hastaliklara
karsi dayanikhhk aldi. Kosullar
bunu gerektirdi” diyor.

Bu yil serasinda ilk kez doma-
tes cesidi olarak FRUTY 260 F1
eken, Vilmorin Anadolu Tohum-
culuk (VAT) ve GENTA ile de bu
cesit vasitasi ile tanisan Meh-
met ilter, FRUTY 260 Ft’i biin-
yelerinde ziraat teknikeri ola-
rak calisan ibrahim Kandemir’in
tavsiyesi lzerine ektiklerini
séyliiyor. “ibrahim arkadasimiz
bu ¢esidi bize dnerdi, ¢ok giizel
bir ¢esit oldugunu soyledi.
Ben de ona gilvendigim icin
FRUTY 260 F1’i ekmeyi kabul et-
tim. Bu ¢esidi salataliklarin alti-
na yaptik. Ben FRUTY 260 F1’in
veriminden, meyve yapisindan,

erkenciliginden ~ memnunum.

Mehmet ilter
Uretici - Kumluca/ARie

Diger cesitlerle kiyasladiginiz-
da erkenciligi 6n plana cikiyor.
Biz cesitleri alirken kosullari-
miza uygun olani tercih ediyo-
ruz. FRUTY 260 F1 de bizim ih-
tiyaglarimiza cevap veren bir
Gesit” sozleri ile FRUTY 260 F1
ile tanismasini anlatiyor. llter,
FRUTY 260 F1 verimlili§ine de
dikkat cekiyor: “Biz guzlik ve
glzlik alti calisiyoruz. Bu doé-

nemlerde bitki basina giizliikte
5 kilo, giizliik altinda da 5 kilo
domates aldigimiz vakit bu iyi
bir tonaj demektir. Su anki go-
riintl ise FRUTY 260 F1’den yak-
lasik 8 kilo alacagimizi gosteri-
yor.
Bir tohum ¢esidinin pazarda tu-

”

tulabilmesi icin arkasindaki fir-
manin Uretici ile temasinin glic-
Ii olmasi gerektigine dikkat ge-
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ken ilter, “Diyelim ki bitkiden ge-
len bir hastalik tespit ettim. Eger
bu sizin ¢esidinizden kaynakl
bir sorun dedigim zaman firma-
lar bunu kabullenmiyorsa bir so-
run var demektir. Tohum firma-
larinin glinahiyla sevabiyla cesi-
dinin arkasinda durmasi, Uretici-
nin yaninda oldugunu hissettir-
mesi gerekir. Sorunu telafi etme
yoluna giderlerse Uretici ile bag-
lari gliclenir. Ben VAT’In tohumu-

nu ilk kez bu yil ektim. Ama goér-
diim ki cesitlerinin arkasinda du-
ruyorlar. Uriinlerinin takibini gi-

zel yapiyorlar. Ben de bundan
memnun oluyor, goniil ferahhg:
duyuyorum.”

Kemer’de Ureticilik yapan Meh-
met ilter’e FRUTY 260 F1 ekme-
sini tavsiye eden ziraat teknis-
yeni ibrahim Kandemir, memle-
keti Manisa’dan Kumluca’ya ge-
leli 15 yil olmus. Ailesi de sera-
clik yapan Kandemir, Aydin’da
ziraat teknikerliginde fidan ve
fide Uzerine egitim almis ama
baba meslegi seracilik oldu-
gu icin bu alanda calismaya de-
vam etmis. Mehmet ilter’e su-
lama sistemleri ve giibrele-
me konusunda teknik des-
tek veren Kandemir, “Biz ¢e-
sitleri arastiriyoruz, patronla-
rimiza oneri getiriyoruz. Uygun

aat Teknikeri
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gorirlerse yeni cesitleri deni-
yoruz. FRUTY 260 F1’i 6ner-
mistim bu yil. Sag olsun
FRUTY 260 F1 de beni
utandirmadi.  Sene-
ye yine dikmeyi di-
stindyoruz” dedi-

gi FRUTY 260 F1’in
ihracat pazariigin

de uygun bir ce-

sit oldugunu dile
getiriyor.  Clin-

ki Kumluca’dan

s

Rusya’ya ihrag

edilen doma-

teslerde ozellik-

le renk kalitesi

ve yol dayanimi

belirleyici oluyor. -_

Ancak Kandemir,

FRUTY 260 F?’in er-

kenciligi ve verimlili-

gine 6zellikle vurgu ya-

ptyor ve bu domates ge-

sidini neden patronuna

tavsiye ettigini su sozlerle

anlatiyor: “Gegen yil ben bas-

ka bir Ureticiye danismanlik ya-

ptyordum. Onun da ¢ok mo-

dern bir serasi vardir. O sera-

da FRUTY 260 F1’i piyasanin en

bilinen domates cesidi ile birlik-

te ektik. Ekim ve bakim kosullar

ayni olmasina ragmen 1.300 met-

rekare serada FRUTY 260 F1 diger
ceside tam 2 bin 300 kilo
fark atti. Ayrica hasat
suresi diger cesitte 120
gln siirmesine ragmen
FRUTY 260 Fi'de tam
104 giinde sona erdi. Hiz-
I bir sekilde dénemi bi-
tirdiginiz igin piyasayi ya-

kalayip daha giizel para
kazanabiliyorsunuz. Ben
bu ¢esidi civardaki treti-
cilere tavsiye ediyorum,
en azindan bir deneme
ekimi yapmalarini 6éne-
riyorum.”

Ailesi de seracilik yapan ibra-

him Kandemir, Aydin’da zira-

at teknikerliginde fidan ve fide
lizerine egitim almis.

Mehmet Ilter: “Ziraat teknikeri Ibrahim Kandemir
FRUTY 260 F1 cesidini bize 6nerdi, cok guizel bir
cesit oldugunu soyledi. Bu ¢esidi salataliklarin
altina yaptik. Ben FRUTY 260 F1'in veriminden,
meyve yapisindan, erkenciliginden memnunum.
Diger cesitlerle kiyasladiginizda erkenciligi 6n
plana cikiyor. Biz gesitleri alirken kosullarimiza uy-
gun olani tercih ediyoruz. FRUTY 260 F1 de bizim
ihtiyaclarimiza cevap veren bir cesit. Biz guzlik ve
guzlik alti calisiyoruz. Bu dénemlerde bitki basina
guzlukte 5 kilo, guzluk altinda da 5 kilo domates
aldigimiz vakit bu iyi bir tonaj demektir. Su anki
gorintu ise FRUTY 260 F1'den yaklasik bitki
basina 8 kilo alacagimizi gosteriyor.”




.

SoHazirlaniyor oy gt

Turkiye'nin karpuz Gretim merkezi olan Adana, yurt ici ve yurt disina yonelik tretimi ile diger illeri sol-
luyor. Adana'nin lider karpuz Ureticileri ise tarlalarina Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA'nIn

yakisiklisi KARINA f1'i ekiyor.

az mevsiminin en sevilen meyve-

lerinden olan karpuz; sicak giin-

lerde serinletici etkisi, tatl lezze-
ti ve hos kokusu ile diger meyveler arasin-
da acik farkla sofralarimizdaki yerini ali-
yor. Her yas grubundan insanin zevkle ti-
kettigi karpuz, icinde barindirdig1 yiiksek
su orani ile yaz diyet listelerinin de goz-
deleri arasinda. Lezzeti kadar llkemizde-
ki ekim alanti ile de hatiri sayilir bir yere sa-
hip olan karpuz ayni zamanda ihrag ettigi-
miz dnemli bir tarim Griindi. Lezzetinin yani
sira vitamin ve minerallerce zengin olusu
da karpuzu tercih sebebi yapiyor; 100 gr.
dilimlenmis karpuz sadece 26 kalori icer-
mesine karsin protein, fosfor, kalsiyum,
potasyum, A ve C vitaminleri bakimindan
cok zengin.
Ana vatani Afrika olan ve kabakgiller (Cu-
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curbitaceae) familyasina ait olan karpuzun
tarimi bugtin diinyada ¢ok genis bir alan-
da yapiliyor. Ozellikle sicak ve iliman bir ik-
lim seven karpuz, soguktan, yliksek nem-
den ve dondan ¢ok ¢abuk etkileniyor. Ul-
kemizde Diyarbakir ve son dénemde de
Antalya’da genis ekim alanlarina sahip
olan karpuzun en yogun ekildigi ilimiz ise
Adana. Bugiin Adana’nin yurt ici ve yurt
disi taleplere de cevap veren 6nemli bir
karpuz Uretim merkezi oldugunu soyle-
mek mimkin. Bolgede 6zellikle hastalik-
lara direng ve erkencilik kazanma agisin-
dan anag tzerine asili karpuz fidesi kullani-
mi tercih ediliyor. ilk dénemlerde baz tek-
nik zorluklarla kargilagiimasina karsin {re-
ticilerin her yil kendilerini gelistirmeleri so-
nucu asil cesitlerin kullanimi strekli arta-
rak beraberinde y6rede verim ve kalite ar-
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® Kok yapisi giiclij

® Coklu yan sr.
sahip

® Antraknoz dayanim| (IR)

® Meyveleri rten tevek yapili

® Yiiksek erkenci veriml;

® Toplu hasada uygun

tislarini da getiriyor. Bu baglam-
da VAT ve GENTA’nin 3 senedir
dagitimina basladigi KARINA f1
ve TADIM f1 karpuz cesitleri ise
Adanali Ureticiler tarafindan bas
taca ediliyor.

KARINA f1

ortalamay yiikseltiyor
Adana’nin Tuzla ilgesi Kumhoy-
gl koyiunde baba meslegi olan
tarimla ugrasan Saim Bideratar

gun gelisimine

1980’de babasin-
dan  devraldig
isi o glinden beri
kendisi  sirddrd-
yor. Agik tarlada

karpuz ve kavun

Ureticiligi yapan Bi-
deratar, daha evvel
tarlaya dogrudan
tohum  (¢ekirdek)
ekimi yaptiklarini,
1998 yilinda ise kum

arazide fide ekimi-

ne gegtiklerini soy-

liyor. Karpuz dreti-
minde uzmanlastigi-
ni ifade eden Bidera-
tar, karpuzla arasin-
daki bagr su soézler-
le anlatiyor: “Benim

meslegim bu! Simdi bana desen
ki hi¢ sogan ektin mi? Hayatimda
ekmedim. Bir kere misir ekmeyi
denemistim, 160 déniim alandan
550 kilo musir alabildim; ¢linki
benim isim degil. Deseler ki do-
mates ek, salatalik ek, ¢ok para
kazandirtyor; ekmem! Benim isim
karpuz yetistirmek!” Yillardir kar-
puz lretiminin her asamasini 6g-
renen Bideratar, karpuz yetistir-
menin Kkolay bir is olmadigini su

sozlerle dile getiriyor: “Karpuz
ekmek ¢ok kolay; eger karpuz
umurunda degilse.” Her giin sa-
bah doért bugukta tarlaya giden
ve aksam alti bugukta evine an-
cak dénen Bideratar, ¢ocuklarina
veremedigi ilgiyi bu meyveye ver-
digini ifade ediyor.

Her giin karpuzla yatip karpuzla
kalkan ve yillarini karpuz {retici-
ligine adayan Bideratar, son yil-
larda gerek tiiketicilerin gerek-
se bazi Ureticilerin dillendirdigi
kabak asi anaglar Gzerine asil fi-
delerden yetistirilen karpuzlar-
da lezzet sorunu olduguna dair
gorislerin asilsiz olduguna dik-
kat cekiyor. Zannedildigi gibi ka-
bak asilt karpuzun kabak tadi ver-
meyecegini aktaran Bideratar,
ireticilerin karpuzu zamanindan
6nce kirmalart (dermeleri) so-
nucu meyvelerin hamhg nede-
ni ile bu sorunlarin yasandiginin
altini ¢iziyor. “Bu sene 300 do6-
niime karpuz ektim. Evvel-
ki sene 1.000 déniime
ekmistim ama zarar
ettim. Clnki{ di-
ger Ureticiler
gibi yapma-

ylp karpuzu

zamaninda kirdim. Herkesin ag-
zinda bir dedikodu; asili karpuz
kabak kokuyor diyorlar. Bu dog-
ru degil. Asili karpuzu iyi yetisti-
rirsen ve normal zamaninda ki-
rarsan, asisizdan daha lezzetli
artin verir.”

Bir karpuz sevdalisi olarak
KARINA f1 ektigini séyleyen Bi-
deratar, KARINA fr’'den aldig
verimi su soézlerle dile getiriyor:
“3 senedir KARINA f1 ekiyorum.
KARINA f1 kéti bir karpuz olsa
asla ekmezdim. KARINA ft’in agi-
sizini da asihsini da ektim. Ozel-
likle kabak asilisindan ¢ok mem-
nunum. Gegen yil tarlama 3 fark-
Il cesit ekmistim, fakat tarlam-
dan aldigim verimin ortalamasini
KARINA f1 yiikseltti.”

Tiiketicinin talep ettigi ideal kar-
puz boyu da son yillarda degi-
sim gosteriyor. Genis ailelerden
cekirdek aileye gecis, kentlere
g6¢ ve alim giicliniin azalmasina
paralel olarak
eskiden
tercih




Nuri Elgicek

Tiiccar
—CE

edilen 10 kilo ve (izeri karpuz-
larin yerini giiniimiizde 5 ila 10
kilo arasi karpuzlar aliyor. Kar-
puzda degisen tiketici tercihle-
rini gézlemleyen Bideratar, iste-
nilen karpuza nasil ulagilacagini
da tarif ediyor: “Simdilerde ide-
al karpuz 5 ila 10 kilo arasidir. Ar-
tik insanlarin eski alim giicli yok.
10 kiloluk karpuzu 4 kisilik bir aile
almiyor, c¢lnki  tiiketemiyor.
KARINA f1 karpuzda bu boyu-
tu da yakalyor. Ancak karpuzun
ebadinda dreticinin de roll bi-
ylik. Sen ¢ocuguna iyi bakarsan,
onu iyi beslersen saglkli olur,
glirbiiz olur. Biz de karpuzumu-
za ¢ok iyi bakiyoruz. Sag olsun-
lar VAT ve GENTA’dan Gokge
Atalay’in ve Adana - Mersin bol-
ge sorumlusu ilker Kog sayesin-
de bitkinin ihtiya¢ duydugu sey-
leri de 6greniyoruz. Bu mihen-
dis arkadaslarimizin ve kendi ca-
balarimizin neticesi olarak gu-
zel mahsul aliyoruz. Karpuza her
glin azot verirsen hem seker ora-
ni diiser hem karpuz hantallagir.
Karpuzu dengeli bir sekilde bes-
lersen iyi mahsul alirsin.”

Bu sezon KARINA fr’i

tahta oturtacagiz

Nuri Elgigek karpuzun uzun yil-
lar ticaretini yaptiktan sonra 2
yil 6nce karpuz Ureticiligine so-
yunmus. Karpuz ithalati ve ih-
racatt yapan Elgicek, dreticiler-
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brahim Savas
Adana Karpuz Ureticileri Dernegi B

den kaliteli Griin alamamaya bas-
layinca isin mutfagina kendi-
si gegmis. Karpuz vyetistiriciligi-
ni de Saim Bideratar’dan 6gren-
mis. “Isin hem ticaretini hem de
Ureticiligini yaptigimiz igin hicbir
masraftan kagmiyoruz. Karpuz
ne istiyorsa veriyoruz. VAT ve
GENTA’nin da mihendisleri her
15 giinde bir bize gelir, tarlami-
z1, Griinimiza kontrol eder. Ya-
gis varsa veya hava ¢ok sicaksa
gelir tarlayr kolagan ederler, kar-
puzun bir ihtiyaci varsa recetesi-
ni yazarlar” diyerek VAT ve GEN-
TAle Urretim siirecindeki is birligi-
ni dile getiriyor.

Elgicek’in 450 donim alaninin
130 dénimi yiiksek sera; yeni
mahsullerini de 20 Ocak’ta ek-
mis. Farkll cesitler de dene-
yen Elcicek’in arazisinde agirlikli
KARINA f1 ekili. Bunun nedeni
KARINA fr'in boyutlan Elgicek’in
karpuzunu hem marketlere (mo-
dern dagitim kanallarina) hem de
semt pazarlarina vermesine ola-
nak saghyor. “Biz 6nceden mar-
ketlere sicak bakmiyorduk. Ciin-
kii marketler bir tarafiyla ¢iftgiyi
oldiriiyor. Ama giizel taraflari da
var muhakkak. Su anda market-
ler tlketiciyi bilinglendirdigi gibi
Ureticiyi de bilinglendiriyor. Mar-
ketler 5 ila 8 kilo arasinda karpuz
aliyor. KARINA f1’in bu anlamda
ozelligi cok giizel ¢iinkii 5 ila 10
kilo arasinda meyve veriyor. Biz 5

TADIM f1

o Yiiksek seker oranli

e Nakliyeye uygun

e Daima iri meyveli

kiloluk karpuzu marketlere verip
diger 10 kiloluk karpuzlari paza-
ra siirebiliyoruz. KARINA f1 giizel
ellerde olursa ¢ok giizel so-
nug veriyor” sozleri ile Elgicek,
KARINA fr’in pazarlama avantaj-
larini dile getiriyor. Elgicek icin
tretici ile tohum firmalar ara-
sinda képrii vazifesi géren ba-
yilerin Greticinin tohum tercihi
yapmasinda etkisi bliyik. “Bizim
KARINA fr'i tercih
zin bir diger nedeni de; VAT ve
GENTA’nin buradaki bayisi Rama-
zan Kozig Bey’dir. Kendisi Greti-
ci ve tliccarlar ile cok giizel ilis-

etmemi-

ki kurdu. Temsilcilerin bizlerle
kurdugu iletisim de ¢ok 6nemli.
KARINA frden cok umutluyuz.
Bu sezon KARINA f1'i tahta otur-
tacagiz” diyerek KARINA fr'e
bagliligini dile getiren Elcicek ek-
liyor: “KARINA fr'in liderligi VAT

ve GENTA ekibi ile kurdugumuz
iliskilerin sayesinde olacak. Uma-
rm bdylece tohum satan biyik
distribiitdrler de bayilerin (re-
tici ile olan iliskilerinin ne kadar
6nemli oldugunu artik gérmiis-
lerdir. Herkes karpuz yetistirici-
ligini biliyor ama ancak gliclu bir
teknik ve ticari destek olursa iste-
nen giizel sonuglar alinabilir. Bu-
rada Ureticiler bizim gibi tliccar-
lara soruyor ‘Ne ekelim?’ diye. Bi-
zim yaptigimiz tohum tercihleri
onlari da etkiliyor.”

Karpuzun yakisiklisi KARINA f1

ibrahim Savas da Nuri Elcicek
gibi Adana’da hem karpuz re-
tiyor hem de karpuzun ticareti-
ni yapiyor. 12 yildir ise Adana Kar-
puz Ureticileri Dernegi'nin bas-
kanligini ylritiyor. Olgunlasmis
bir karpuzun nasil anlasilacagini
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KARPUZ GUBRELEME PROGRAMI

Giubre Tiirleri

Salma Sulama

Ekim Oncesi

Ust Giibreleme

Glibreler her suda béliinerek verilmelidir. Gereksiz sulama kéklerin yiizeysel gelisimini arttirir.

DAP (18.0.46) + 30kg
Potasyum Siilfat 30 kg
15.15.15 + 25 kg
Amonyum Siilfat + 10 kg
Potasyum Siilfat 20 kg

Ureyada

Amonyum Nitrat (CAN)
ya da Amonyum Siilfat
A. Nitrat

P. Nitrat

Damla Sulama

Yiizeysel kékli bitkiler sicak havalarda meyve tutumu sirasinda zayiflar.

5 kg yada

10 kg ya da

10 kg
10 kg
10 kg

15 kg

25 kg
Sulama kontrollii yapiimalidir. Asiri sulama yesil aksam gelisimini hizlandirir ve meyve tutumu azalir.

10 kg
15 kg

5 kg
15 kg

Giibreleri
18.18.18 ya da
20.20.20

MAP (12.0.61) +
18.18.18 +
12:48:6

15.5.30 ya da
16.8.24

19.6.20 ya da
10.10.40

ONEMLi NOTLAR

Bu nedenle suyun azar azar ve sik verilmesi gerekir.

10 kg ya da
9 kg

15 kg

15 kg

25 kg
30kg
25 kg

25 kg 20 kg

20 kg 15 kg
15 kg ya da

20 kg

e Karpuz, kurak dayanimi yiiksek termofilik bir bitkidir. Azot (N), karpuzun verim ve kalitesine etki eden temel elementlerdendir. Fosfor (P), yeterli seviyede oldugunda bitki geli-
simini ve farklilasmay: destekleyerek erken giceklenmeyi ve olgunlasmayi da tesvik eder. Potasyum (K), enzimlerde rol alarak fotosentezi ve protein sentezini saglar, meyve ka-

litesini ve seker icerigini arttirir.

e Glibreleme toprak analizlerine bagli olarak yapildiginda daha etkin sonuglar alinir. Yukarida verilen érnek giibrelemeler, karpuz bitkisinin farkli dénemlerde topraktan kaldirdi-
&1 bitki besin elementlerinin, olasi yikanma ve toprakta baglanma miktarlari da g6z 6niine alinarak hazirlanmistir. Dogru giibreleme, eksik besin elementlerinin tamamlanmasini

saglar, olasi verim kayiplarini azaltir.

¢ Toprak analizlerinde ortaya konmasi gereken en 6nemli degerlerden biri de organik madde miktaridir. Organik madde, uygulanan kimyevi giibrelerin alinimini dogrudan etkiler.
Ozellikle kumlu topraklar, organik maddece fakir topraklardir.
» Dekardan 8-9 ton iriin alimi i¢in gereken giibreleme programidir.

tlketiciler iin tarif eden Savas,
“Olgunlagmis bir karpuz kendini
her haliikarda gosterir. Karpuzun
hafif bir ayna yapmasi tiiketicinin
en ¢ok dikkatini ¢cekecek 6zellik-
tir. Karpuzun Uzerinde bir sarilik
gordiiklerinde tin tin vurmalarina
bile gerek yok. O karpuz giizeldir.
Bizim, karpuzcular arasinda yak-
sikll karpuz diye tabir ettigimiz
karpuzlar ise ince kabuklu, oval,
lizerindeki desenlerin geometrisi
diizgiin olan karpuzlardir” diyor.
Tarkiye’de karpuz dreticiliginin
daha profesyonel ellere gectigi-
ni, Uretici ve tiiccarlarin birbirle-
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ri ile yaptiklari istisareler dogrul-
tusunda tohum firmalarinin ka-
litelerini ylkselttigini dile geti-
ren Savas, kendi lretim tercihle-
rine iliskin su bilgileri veriyor: “2
bin dénim alanda karpuz ekiyo-
ruz. Bu alanimizin ylizde 30’u ise
KARINA f1. Erkenci segmentte 3
tane gesit 6n sirada. KARINA f1 de
bunlardan biri, fakat KARINA f1
diger cesitlere goére piyasaya
daha ge¢ girmisti. Bu nedenle di-
yebilirim ki 6ntimizdeki sezon
KARINA f1 segment-
te pazarinin ylizde 50’sine sa-
hip olacaktir.” Savas, bu 6n-

erkenci

gorisiinii  KARINA  f1'in  bir-
kac ozelligi ile destekliyor: “Bir
kere KARINA f1 gercekten er-
kenci bir karpuz. Diger cesit-
ler yillarin verdigi bir eskimeyi
yasiyor. Insanlar artik yeni ce-
sitleri denemek istiyorlar. Sonra
KARINA f1 karpuz (reticileri ara-
sinda yakisikli bir karpuz olarak
bilinir. Bereketli bir karpuzdur,
rekoltesi ytiksektir. Fusarium’a
dayanimi fazladir. Hem sonra
VAT ve GENTA’nin bélgedeki tek-
nik takibi, Grind izleme durumla-
ri diger firmalara gore daha iyi.”
Adanal diger karpuz Ureticileri

gibi Savas da, VAT ve GENTA ai-
lesinin satis sonrasi hizmetlerinin
giicline dikkat cekiyor. Otomo-
bil alirken satis sonrasi hizmet-
lere verilen énemin tohum alir-
ken de verilmesi gerektigini vur-
guluyor ve “Ramazan Kozig, VAT
ve GENTA teknik ekibi bu konuda
hem tiiccarlara hem (reticilere
her tiirli destegi veriyorlar. Kar-
puzun giibrelemesinden ilagla-
masina kadar iyi verim almak icin
bizim mahsuliimiize en az bi-
zim kadar hizmet ediyorlar ve
bizlerin takdirlerini kazaniyor-
lar” diyor.
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BAYINiN SESi

Konya'da Hakimiyet
MAESTRO F1in

“10 senedir bu cevrede Vilmorin Anadolu Tohumculuk'un (VAT) havuc cesitlerinden baska tohum
satilmiyor” diyen Orhan Cagirgan, VAT ve GENTA'nin Konya bayiligini yapiyor. Konyali Greticiler en

cok MAESTRO F1 ekiyor.

'f

Orhan Cagirgan
Miihendisler Ticaret

¢ Anadolu tariminin merkez

illerinden Konya’da 1953 yI-

lindan kurulan “Miihendisler
Ticaret”, tohum, giibre, zirai ilag
ve tarim makineleri konularinda
bayilik yapiyor. Orhan Cagirgan;
babasi tarafindan kurulan sirke-
tin ydnetimini 1975 senesinde
devralmis. “Asagi yukari 60 se-
nedir ¢ift¢inin hizmetindeyiz” di-
yen Orhan Cagirgan kimya yik-
sek mihendisi olup, bu alanda
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bir siire galistiktan sonra tarimla
ve Ureticilerle yakin olmay ter-
cih ederek baba meslegini sahip-
lenmis. 1992 senesinde VAT ve
GENTA’nin Konya ve ¢evresinde
bayiligini yapmaya baslayan Ca-
girgan, senelerdir bdlgede sati-
lan havug¢ tohumunun tamami-
na yakinini satmakta ve dolay-
styla Ureticilerin tohum tercih-
lerini yakindan takip etmekte.
“Eger ureticinin glicl varsa mu-

hakkak MAESTRO F1 alir” diyen
Gagirgan, oncelikle kendi sirke-
ti ve daha sonra da Konya’da ha-
vug tretimine iliskin degisen di-
namikleri séyle anlatiyor: “On-
celeri sadece zirai ilag, tarim
aletleri ve makineleri (izerine ca-
listyorduk; zaman iginde Uriin ge-
sitliligimizi ve faaliyet alanlarimi-
z1 genislettik. 1992 senesinden
itibaren yani VAT ve GENTA’nin
Konya ve cevresinde bas bayili-
gini yapmaya basladiktan sonra
agirlikl olarak hibrit tohum pa-
zarlamaya basladik. Bu tohum-
larla beraber Konya’da 6zellikle
havug tariminda bir devrim ya-
sandi ve kiiglk aile isletmecili-
ginden Avrupa dlceginde lretim
yapan biiylik ve modern isletme-
lere gecildi; dolayisi ile bizler de
bu gelismeye katkida bulunma
adina Ureticilerimize bu tohum-
larin bolgemize en uygun, eko-
nomik getirisi en yliksek olanla-
rint ulastirmaya ¢alistyoruz”.

VAT ve GENTA ailesi ile tanisma
hikayesini de anlatan Orhan Ca-
girgan, heniiz VAT ve GENTA’nIn
bayiligini Gstlenmedigi donem-
lere iliskin su amisini paylasi-
yor: “Bizden &nce VAT In bayi-
ligini Konya’da baska bir arka-
das yapryordu. O tarihte biz sa-
dece standart tohumlarla ilgile-
niyor ve fiyati standart tohumla-
ra gore ¢ok daha yiiksek olmasi-
na ragmen VILMORIN havug to-
humlarinin bu kadar ¢ok isten-

mesine ve satilmasina hayret
ediyorduk. Zaman gectikge bize
de bu tohumlar icin talep gelme-
ye basladi ve ben de VAT firma-
sina miiracaat ettim. ilk birkag
sene Beypazar’ndan bir arkada-
simin kanaliyla VAT In tohumlari-
ni alip sattim; pazar biyiidiik¢e
VAT bizi bayi listesine dahil ede-
rek, direkt tohum ve teknik hiz-
met vermeye bagladi. Béylece
bizimle ve dreticilerimizle her
tirla bilgi birikimlerini paylasti-
lar, bizlere teknik destek verdi-
ler. Sonug olarak hem Uretici ile
hem VAT ve GENTA ekibi ile iyi
bir iliski i¢inde isimizi buyitme-
ge devam ediyoruz.”

Geleneksel Beypazari disinda,
1990’larin sonunda Tirkiye’nin
havug iretiminde 6n plana ¢I-
kan iki Gretim merkezinden biri
olan Konya, genis toprak varligi
ve sulama kapasitesinin dogur-
dugu Uretim giicli sayesinde ha-
vu¢ tohumu pazarina yén veren
bir ilimiz. Cagirgan, ireticilerin
daha evvel farkh bircok tohum
cesidi ekip denedigini ancak so-
nunda VATIn gesitlerinde karar
kildiklarint - aktariyor. “Baslar-
da farkli birka¢ firmanin havug
cesidi ekiliyordu ancak son-
radan tim  cgesitlerin  ye-
rini  VILMORIN
vug tohumlar aldi ve sonug-
ta son 10 senedir bdlgemiz-
de VATIn ¢esitlerinden baska
tohum satilmaz oldu” diyen

islahi  ha-
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GCagirgan, VAT'In  Ozellikle
MAESTRO F1 havug ¢esidinin
Konya’da ragbet gordiugini
ve kendine saglam bir yer edin-
digini soyliyor: “Kalitesi, rengi
ve pazarda gordiigii talep ile en
begenilen tohum MAESTRO F1.
Uretici alim giiciine goére tarlasinin
en az 3’te 2’sine MAESTRO F1 eker
ve bdylece bolge lreticilerinin
tamammnin tarlasinda mutlaka
bu ¢esit bulunur diyebiliriz.”

VAT ve GENTA ile galismaktan
memnuniyet duydugunu, ¢linki
Uretici ile kurduklarr iliskide VAT
ve GENTA’nin kendilerini yalniz
birakmadigini dile getiren Cagir-
gan, bu destegi su sézlerle dile
getiriyor: “VAT ve GENTA, bayi-
sini ¢ok destekliyor; bizleri ken-
di ailesinin bir ferdi gibi kabul
ediyor ve gerek teknik destek
gerekse maddi destek anlamin-
da her zaman bizim yanimizda
oluyor. Biz de bu memnuniyeti
Ureticilere yansitiyoruz. VAT ve
GENTA’nin havug disinda doma-
tes, biber, salatalik, kabak gibi
baska tiir tohumlarini da satiyo-
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ruz; Konya’da neye ihtiyag varsa
o ¢esitlerin tohumlarini da geti-
riyoruz.”

Konya’da tahmini 7 ton civarin-
da havug tohumu satildigini dile
getiren Cagirgan, standart to-
hum ekildigi dénemde tohum
satislarinin daha yiiksek oldu-
gunu, hibrit tohumlarla birlikte
adet ile tohum satisina gegildi-
gini sdyllyor ancak bu déniisim
ile artik daha kaliteli ekim yapil-
diginin altini giziyor: “Standart
tohumlar varken dogal olarak
miktar olarak daha ¢ok tohum
satiyorduk. Konya’nin déniimi 2
bin 500 metrekaredir ve uretici-
ler déniime 2 kiloya kadar stan-
dart tohum atiyorlardi. Simdi
hibritlerden déniime yarim kilo,
bilemedin 600 gram tohum ati-
yorlar. Son senelerde hibritlerde
de kg’dan adet ile satisa doniil-
dii ve su anda metrekareye 200
ila 250 adet tohum atiliyor. So-
nug olarak satilan tohum miktari

azaldi ama riin kalitesi ve tica-
ri verimler ¢ok artti. Dolayisi ile
havug sektérii ekonomik olarak
cok fazla biytdd.”

Konya’da uzun yillardir havug
retiliyor. Bu nedenle (reticiler
havu¢ konusunda uzmanlasmis
durumda. Havug Uretim sirecin-
de ise biiylik oranda makineles-
meye gidilmis. Ekim asamasin-
da haval (pnématik) mibzerler
kullanilyor. Havug sékimi ise
havug tretiminin en zor asama-
st sayiliyor ve bu siirec artik ¢o-
gunlukla makine ile yapili-
yor. ithal veya yerli havug
sokiim makineleri artik
Konya’da (ireticinin isi-
ni kolaylagtiran 6nem-
li etmenlerden biri. is-
cilik maliyetini azaltan
ve sokimi kolaylasti-
ran makineler dretici-
nin yikind hafifletiyor.
Ancak havug sékiimi top-
rak ¢amurlu iken yapiliyor ve
topraga traktorlerle giriliyor.

Bu gii¢ islem tarlalarin yipran-
masina neden oluyor. Tarla sa-
hipleri bu yipranmayi géz éniin-
de bulundurarak havug tarlalari-
nin kira bedelini yiikseltiyor. Ca-
girgan, domates ekimi yapila-
cak bir tarlanin d6nimi 400 ila

500 TL’ye kiraya verilirken, ha-
vug ekilecek tarlanin 1.000 TL’ye
kadar kiraya verilebildigini ifade
ediyor.

Konya'da tahmini
7 ton civarinda havug

tohumu satildigini dile
getiren Orhan Cagirgan,
standart tohum ekildigi

donemde tohum

satislarinin daha yuksek

oldugunun, hibrit
tohumlarla birlikte

artik daha kaliteli ekim

yapildiginin altini
ciziyor.
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AMATOR YETISTIRICILIK

Sadece 4 Liraya Bir
Cennet Yaratmak
MUmkun! Nasil mi?

Mesut Tektimur

Vilmorin Anadolu Tohumculuk / Zevk Bahceciligi Bélimi Satis Midiirt

"4 lira verip, bir paket tohum aliyorsunuz; paket icerisinden yaklasik 100 adet
tohum ¢ikiyor. Bu tohumlarla balkonunuzu bir cennete ¢evirebilir, kendinize 6zel
bir diinya yaratabilirsiniz” diyen Mesut Tektimur, Vilmorin Anadolu Tohumculuk'un
Zevk Bahceciligi pazarina iliskin ¢calismalarini anlatiyor.

Vilmorin Anadolu Tohumcu-
luk’'un (VAT) zevk bahgeciligi
lizerine yaptig1 calismalardan
bahseder misiniz? Yaptiginiz isin
tam olarak tanimi nedir?

VAT’In Zevk Bahgeciligi bolimiin-
de satig miidiirii olarak goérev ya-
pryorum. Benim calisma alanim
amatdr olarak yani zevk igin bah-
cecilik, yetistiricilik yapanlara de-

gisik girdiler saglamaktir. Boli-
miimiiz, bahgesi, terasi veya bal-
konunda zevk igin yetistiricilik
yapan msterilerin gereksinimle-
rini belirlemeye, bu kisilerin bek-
lentilerine uygun driinler tedarik
etmeye veya gelistirmeye ve en
sonunda bunlarr kendileri ile bu-
lusturmaya calismaktadir.

Amator yetistiricilere yo6nelik
olarak hangi tiriinleriniz var?

Bu alanda 2 bin 500’Gn Uze-
rinde bulunan {rlin sayimizla
Tiirkiye’nin en genis Griin portfo-
yline sahip sirketiyiz dersek sa-
ninm yanhs olmaz. Amator ye-
tistiriciler icin 6ncelikle VILMO-
RIN, ANADOLU ve GENTA mar-
kalari sebze, ¢icek, mutfak otla-

ri ve ¢im tohumlarini satmakta-
yiz ve llkemizin bu konuda en
genis Urlin yelpazesine sahibiz.
Tohumlara ek olarak gene ayni
markalarin bitki besleme (gtib-
re) urinleri ile saksi topraklar
da mevcut; senede 2 kez bahar
ve giliz sezonunda gigek sogan-
lari ithal edip, dagitiyoruz. Uriin
yelpazemizde lale, siimbiil, ner-
gis gibi dikimi eylll ayinda bas-
layip aralik aymna kadar devam
eden ve ilkbaharda ciceklenen
cicek soganlarimiz yaninda, diki-
mi mart ayinda baslayip hazira-
na kadar siiren ve yaz gicek so-
ganlan diye adlandirdigimiz dal-
ya, yildiz ¢icegi, patates ¢icegi
ve zambak gibi cesitlerimiz de
mevcut. Cim tohumlarinda ise
hem zevk bahgecilerine y&nelik
hem de peyzaijc, rulo ¢imci, vb.
profesyonellere  yo-
nelik Grinlerimiz bu-
lunmaktadir. Ayrica son
senelerde gittikge ilgi ce-
ken “organik tarima” uygun
tohum ve bitki besinlerini ige-
ren Ozel bir seri Uriinlerimiz de
var.

Tiirkiye’deki amator yetistirici-
lik Girtin pazarini nasil degerlen-
diriyorsunuz?

Tirkiye’deki amator yetistiricilik

pazari yaklasik yillik 250 milyon
dolar cirosu olan bir pazardir.
Ama bu rakamlarla ifade ettigi-
miz pazarin i¢ine; ¢im bigme ma-
kineleri, tirpanlar, el aletleri, ¢im
ve cicek tohumlarn gibi ¢ok cesit-
li Grinler giriyor. Bu toplam ci-
ronun yaklasik ylizde 10’u bizim
“modern dagitim” olarak adlan-
dirdigimiz yapr ve gida market-
lerinde satilmakta ve bu pay her
sene artmaktadir; geri kalanlar
ise “geleneksel pazar” dedigi-
miz yemci, aktar, zirai girdi ba-
yileri, fidancilar, semt pazarlari,
vb. satig noktalarinda gercekles-
mektedir.
Tiirkiye’de zevk bahgeciligi
diye nitelendirilen bu pazarin
Avrupa’dan ve diger lilkelerden
gec bir gelisim izledigi goriilii-
yor. Bunun nedenini nasil agik-
larsiniz?

Ulkemizde Avrupa Birligi iilkele-
ri veya ABD’deki (iriin gesitliligini
bulmak pek miimkiin degil. Bu-
nun birinci nedeni Tarim ve Ko&-
yisleri Bakanligr’nin yasa, yénet-
melik ve uygulamalarinin “ama-
tor - profesyonel” ayrimi yap-
madan tim zirai girdileri profes-
yonellere y6nelik bir bakis ile de-
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gerlendirmesidir. Gene benzer
sekilde kayit altinda olmayan bir
tohumu satmaniz da Eylil ayin-
dan sonra tamamen yasaklana-
cak ve herkesin bahgesinde bu-
lunan roka, maydanoz, tere, vb.
tohumlarin yasal olarak tedarik
edilmesi mimkiin olamayacak-
tir. Diger yandan iilkemizde her
tlrll zirai girdi satigi yapilan yer-
lerde (6rnegin X marketinde) zi-
raat mihendisi bulundurulma-
st ve bu Urinlerin satilabilirligi-
ne dair Bakanlik tarafindan veril-
mis bir yetki belgesi bulundurul-
mas! gibi biirokratik engeller bu-
lunmaktadir.

Pekiyi; VAT'In bu alanda rakip-
lerden farki nedir? Miisterileri-
nize nasil bir hizmet veriyorsu-
nuz?

Oncelikle sunu  séylemeliyim;
VAT ve GENTA’nin amatorlere
yonelik sebze, cicek ve ¢im to-
humlari satislarinda Tirkiye’de li-
der konumdayiz. Ozellikle bizim
“modern dagitim” olarak ad-
landirdigimiz yapi ve hiper mar-
ketlerde uriinlerimiz 6zel bir ilgi
gormektedir. Bunun nedeni ise
oncelikle Fransiz is ortaklarimi-
zin diinyada benzer pazarlarda
50 yili askin bir deneyime sahip
olmalari ve devaminda bizim iil-
kemizde bir ilki baslatarak bu ise
girismemizdir. Basarimizin ardin-
da yatan 6nemli nedenlerden ilki
Urdnlerimizin ylksek kalitesidir.
Gerek tohum gerekse bitki bes-
leme konusunda sirketlerimizin
profesyonel {riin pazarinda sa-
hip oldugu engin deneyim ve bil-
ginin Urdnlerimizin kaliteleri ve
tilkemize uygunluklari konusun-
da bize Gstiinlik sagladigini séy-
leyebiliriz. Uriinlerimiz rakiplere
gore biraz pahall olsa da igerik-
lerinin yiiksek kalitesi sayesinde
hemen fark yaratabilmektedir.
Uriin yelpazemizi olustururken
en ¢ok dikkat ettigimiz diger bir
konu gerek ithal gerekse yerel
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Urtinlerimizin ambalajlar Gzer-
lerine miimkiin oldugunca ama-
tor yetistiricilere yonelik agik ve
anlasilir bilgiler yazarak, diizgiin
bir kullanim kilavuzu ile piyasaya
¢tkmak idi; bu o kadar zor ve me-
sakkatli bir istir ki 15 yildir stirek-
li ugrasmamiza karsin hala bunu
cok iyi yapabildigimizi soyleye-
meyiz!

Oziinde bizim isimiz bir hayal
satmaktir; cicegi, bitkiyi sevme-
yen insanin olmadigina inaniyor
ve Ozellikle baglangig agamasin-
da tiiketicilerin bulyiik ¢ogunlu-
gunun paket Gstii resimlere ba-
karak “acaba ben de basarabi-
lir miyim?” hayali ile Griinlerimizi
satin aldiklarini biliyoruz. Sonug-
ta her mevsim hizla artan satis
basarimizi gérdiikce “bu hayal-
leri gerceklestirme” konusunda
basarill oldugumuzu hissediyor
ve bizler de en az miisterilerimiz
kadar mutlu oluyoruz.

Sizin bu yaklasim ve ¢abalariniz
pazarda ne kadar karsilik buldu?
Yola giktigimiz ilk seneden bu se-
neye kadar amatdr sebze ve i-
cek tohumu pazan yaklasik 100
kat blyldi ve biliyimeye de-
vam ediyor. Piyasaya girdigimiz
ilk yillarda marketlerde 6zellik-
le cocuklar tohum satin almak
ister, anne babalar ikna etme-
ye calisirlardi; ancak anne baba-
lar ¢cogunlukla ¢ocuklarini “Ben
bu tohumlan aldim, ektim, hig-
bir sey c¢ikmadi, insanlari kandi-
riyorlar” diyerek engellemektey-
diler. Maalesef ge¢miste ama-
torler icin tohum dretenler bu
isi pek ©nemsemeden sadece
“ucuz” Urln pesine disup, iceri-
gine bakmadan ne bulurlarsa pi-
yasaya siirdiiler ve sonugta tiike-
ticilerin zihinlerine “kiiglik gra-
majli tohum = ucuz ama degersiz
tohum” algisini yerlestirdiler. Bu
yanlis algiy1 degistirmek icin ¢ok
ugrastik ve sonunda “kiigiik ama
degisken gramajli tohum = pa-

hali ama pro-
fesyonel kalite- f
li tohum” algisina "‘I.-
ulastik.

Amator yetistiricilik yap-
mak isteyen ama bu konuda
hicbir bilgisi olmayan biriilk ola-
rak neyi 6grenmeli?
Oncelikle tohumun canli
oldugunu ve belirli isi
ve nem ile harekete
gectigini hep hatir-
lamali, disiik 151
ve nem ortamin-
da kendisini yiz-
yillarca 6lmeden
muhafaza ede-

bilecegimiz glb‘ " g

'-..
tersi kosullar- "!-
da, 6rnegin yazin - e :
Antalya’da araba- *

mizin bagajinda 15&*
dakikada
oldirebilecegimizi hig .
Paket-

leme agamasinda biz buna
cok dikkat ediyor ve tohumla-

rimimkiin oldugunca nem ve isi-

tamamen

unutmamaliyiz.

dan koruyacak ambalajlarin igeri-
sinde satisa sunuyoruz; piyasada
i¢ ice 2 degisik muhafaza 6zelligi
olan tek paketleme yapan firma-
y1z. Ancak ne yaparsak yapalim
tohum paketlerinin uygun kosul-
larda saklanmasi ¢cok 6nemlidir.

Amator yetistiriciligin psikolojik
bir tatmini de var 6yle degil mi?
Hi¢ kuskusuz! Gectigimiz giin-
lerde Erdek’e gitmistim; orada-
ki bir gézlemimi sizlerle payla-
sayim; Belediye sokak lambalari-
nin tzerine saksi yapmis ve icer-
lerine plastikten sardunya dol-
durmuslar! Bizim gibi bitki cen-
neti bir memlekette olacak is mi
bu? Gelismis bir tilkede bir resto-
rana girdiginizde biitiin masalar-
da her daim canli ve taze mevsim
gigekleri gorirsiiniz. Cicek veya
sebze yetistirmek tamamen bir
kiiltir isidir. Bu bitkiler karbonu

tutuyor,” havayi te iyor, ;ize‘
enerji veriyor, hos bir gériinim
yaratiyor... =k :
4 TL verip bir paket satin aldi-
ginizda icerisinden yaklasik 100
adet tohum cikiyor. Biraz ugras
sonucu bu tohumlarla iginde ya-
sadiginiz veya seyrettiginiz orta-
mi drnegin balkonunuzu bir cen-
nete cevirebilirsiniz. Ben bir site-
de oturuyorum; 70 liralik bir biit-
ce ayirip balkonumu giizellestir-
meye karar verdim. Once uzun
saksilar aldim ve onlarr balkona
sabitledim. Daha sonra iclerine
sardunya ektim. Bakimlarini yap-
tim, suyunu, glbresini verdim;
az bir zahmetle muhtesem bir
goriintl olustu. Ve inanin simdi
bizim sitede herkes balkonuna
bir seyler dikmeye basladi. Kisa-
casl! 4 liraya bir paket tohum sa-
tin alarak kendine 6zel bir diinya
yaratmak hi¢ de zor degil!
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BAYINiN SESi

Misir Tohumunda

Odemis B6

Tercihi

lgesi’nin

Patates ve musir retimi ile n plana cikan Odemis'te
kendine 6zgu ¢alisma disiplini ile Verim Ziraat ve
Ozkan Akgtin rakipleri arasindan siyrilmayi basariyor.
Akgun, Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve
GENTA misir gesitlerinden LG 27.12'nin Ureticilerde
aliskanlik yarattigini soyluyor.

Gciik Menderes Ovasi,
Ege Bolgesi’nde tarimsal
tiretimin en yogun yapil-

dig1 alanlardan biri. Odemis ise
gerek allivyonlu topraklari ge-
rekse mikroklima o6zelligi gos-
teren iklimi ile tarimm en giic-
10 merkezleri arasinda yer al-
yor. iklim elverisliligi ve bereket-
li topraklarinin verdigi giicle bu-
giin, Odemis diinyada da ilgi gé-
ren tescilli patatesleri ile adin-
dan séz ettiriyor. Odemis’te yak-
lasik 300 bin dekar tarim alani
bulunuyor ve bu tarim alanlari-
nin ylizde 50’sine patates ekili-
yor. Ancak Odemis’te yetisen ta-
rnm drlnleri yalnizca patatesle
sinirl degil. Son yillarda yérede
hayvanciliga yapilan 6nemli yati-
rimlarla birlikte silajik misir eki-
mi de neredeyse patates Ureti-
mine yaklasmis durumda.

Tarimsal lretim ve hayvancilik-
la gecimlerini saglayan Odemis
Ureticileri icin bayilerinin yeri
apayri. Odemis’te 22 yildir bayi-
lik yapan Verim Ziraat ise bu ba-
yiler arasinda 6ne g¢ikanlardan.
Vilmorin Anadolu Tohum (VAT)
ve GENTA’nin bayiligini yapan
Verim Ziraat firmasi sahibi Oz
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kan Akgiin, lreticilerin uzun yil-
lardir VAT ve GENTA ile kurdugu
bagin neden gii¢lii oldugunu an-
latiyor.

Ozkan  Akgin, 1987 yilin-
da Ege Universitesi Ziraat
Fakiltesi’nden mezun olduktan
sonra sektor firmalarinda 4 yil
kadar calistyor. 1991 yilinda bir
ortakla birlikte Verim Ziraat’i ku-
rarak bayilige basliyor. 1994 yI-
linda ise bu ortakligr devralip zi-
raat mihendisi olan esi ile birlik-
te Verim Ziraat’e dort elle sarili-
yor. Zaten Odemisli olan Akgiin,
Odemis Ureticisinin aligkanlikla-
rint ve {retim bicimini de yakin-
dan taniyor. Akgiin, Odemis’in
Kigiik Menderes Ovasi iginde
yer alan tarim alanlari icinde en
sanslisi oldugunu dile getiriyor.
Odemis’in mikroklima &zellikle-
ri ve Kiiglik Menderes’in suladi-
g1 verimli topraklari nedeni ile
tarim icin ¢ok elverigli olmasinin
avantajlarini yasadiklarini séyli-
yor. Ancak Odemis’te reticiyle
yakin temas kurabilmek de ko-
lay bir mevzu degil. Akgiin, Ve-
rim Ziraat’in farkini séyle orta-
ya koyuyor: “Polikdltir yapilan
Odemis’i diger bélgelerle kiyas-
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ladigimizda sansli bir bélge ol-
dugunu sdyleyebiliriz; bu neden-
le bayi sayisi da epeyce fazla; su
an sehirde 20’nin (lzerinde bayi
var ve hepsinin kurucular zira-
at miihendisi. Benim ise ilk bas-
ladigim yillarda ziraat miihendi-
si olan bayi sayisi 3 ila 4 kisiydi.
Daha ¢ok alayll bayiler vardi pi-
yasada. Ancak bu piyasa kosulla-
rinda Verim Ziraat’i ilk 3 bayinin
icinde sayabilirim. Ureticiye yak-
lagimimiz, ciromuz ve giivenilirli-
gimiz sayesinde bu konuma gel-
digimizi soyleyebiliriz. Odemis
Ureticisi cok uzun yillardir tarim-
la ugrasir ama tutucu bir yapisi
vardir. Gerek bilimsel degisim-
leri, gerekse iriin bazinda degi-
simleri ¢ok ¢abuk kabul etmez.
Ancak ekonomik getirisi olan is-
lere ¢abuk adapte olur; son yil-
larda hayvanciliga yapilan biyiik
yatirmlardan da bunu rahatca
gorebiliyoruz.”

Bayiligini yaptigi VAT ve GEN-
TA ile tanismasinin gok eskilere
dayandigini aktaran Ozkan Ak-
giin, “Odemis’te sebze ve tar-
la bitkileri tanmi ok agirlik-
ta oldugundan VAT ve GENTA
ile gliclG bir ticari iliskimiz var.
Ornegin domates tohumunda
JOKER F1 uzun yillardir y6renin
vazgecilmezidir. Bu ¢esit hep
kendi ¢izgisinde gider” diyen
Akglin, yérede VAT ve GENTA’nin
ilgi goren cesitlerini anlatiyor:
“Gegen yil yine domates ¢esit-
lerinden TRIBECA F1'i gézlemle-
me firsatimiz oldu ve bu gesit de
cok hosumuza gitti. Kiglik Griin-
lerde &6rnegin karnabaharda,
TAROKE F1 ve CENDIS F1 be-
genilen tohum cesitlerinden.
LG 27.12 misir gesidi ise burada
en cok tercih edilen cesitler ara-
sinda yer aliyor.”

VAT ve GENTA’nin ydrede (re-
ticiler tarafindan benimsenme-
si ve istikrarli bir noktaya gelme-
sinde satis ve teknik ekibin gos-
terdigi ilginin biyiik etkisi oldu-
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gunu dile getiren Akgin “VAT
ve GENTA, ¢esitlerinin arkasin-
da durmay! her zaman biliyor.
Bir ¢esitle ilgili sikinti yasadigin-
da firmanin Ege Bolge temsilci-
leri Hakan Kaya veya Cem ince
ertesi giin atlayip geliyor ve so-
runu yerinde tespit edip ¢6zim
yolu buluyorlar. Satis sonrasinda
geriye doniik ve bilimsel ¢6ziim
almak bir bayi igin ok énemli. O
zaman Uretici de o ¢eside ve to-
hum firmasina gliveniyor” diyor.
Akgilin bu konuyla ilgili yasadigl
bir deneyimi de paylasiyor: “Bi-
zim civarda en problemli yerler-
den biri Emirli K&yd’dir. Bizim
de su anda en ¢ok LG 27.12 satti-
gimiz yerdir burasi. Bunun da se-
bebi sudur; bu kdyde gectigimiz
senelerin birinde misirda, zanne-
diyorum son don veya fazla de-
rine ekim sonucu problemler ya-
sandi. O dénemde VAT ve GEN-
TA ekibi Ureticilere ¢ok ilgi gos-
terdi, bu sorundan nasil kurtu-
lacaklarini onlara ¢ok giizel an-
latti. insanlar da o giinden son-
ra bu tohuma ve tohum sirketi-
ne gilivendi. O ylizden simdi her-
kes o kdyde LG 27.12 ekiyor.”
VAT ve GENTA’min driinlerinin
arkasinda durmasi, ihtiyag anin-
da teknik destegi lreticisinden
ve bayisinden esirgememesi Ve-
rim Ziraat’le arasinda gii¢li bir
bag kurmus. Akgiin, bireysel ilis-
kiler ne kadar iyi olursa olsun ti-
cari bir faaliyette karsilikl kaza-
nimin bu iliskileri perginledigini
su sozlerle dile getiriyor: “Ben
VAT ailesinin 25. yil toplantisin-
da da yanindaydim. Daha evve-
lini de biliyorum sirketin. Ancak
sunu unutmamak lazim; ne ka-
dar dostane iliskilerimiz olur-
sa olsun ticari bir faaliyet icinde
karsilikli ¢ikarlart gézetmek ge-
rekiyor. Bu noktada biz ticari an-
lamda da VAT ve GENTA ile sag-
lam iliskiler kurduk.”

Akgin’in  de degindigi gibi
Tirkiye’de hatiri sayilir adette ta-

Ozkan Akgiin
Verim Ziraat

rim alaninda faaliyet gdsteren zi-
rai ilag bayisi bulunuyor. Son yil-
larda bu bayileri genellikle ziraat
fakiiltelerinden mezun geng zira-
atcilar agiyorlar. Ancak Ureticiler-
le her zaman dirsek temasi olan,
yeri geldiginde onlarin talepleri-
ni yénlendirebilen bayilerin top-
ragl bilmeleri, tarimsal iretime
asina olmalar {reticinin verimli-
ligini artirmakta biiylk rol oynu-
yor. Bu nedenle Akgiin, yeni ne-
sil bayiler icin de bazi 6gitlerde
bunuyor. “Bir dénem belli bir ser-
mayesi olan ziraat bayisi oluyor-
du. Fakat yeterli bilgi birikimi, do-
nanim olmadan sermayeniz kag
yil dayanir?” diyor ve iyi bir bayi
olmak i¢in olmazsa olmaz &zel-
likleri siraliyor: “Bana goére zira-
at fakiltesinin hangi b&limin-
den mezun olursaniz olun bitki
korumayi ve bitki beslemeyi bili-
yor olmaniz gerekiyor. lyi bir bayi
olmak igin tarim gocugu olmaniz,

tanimin iginden gelmeniz gereki-
yor. Kirek tutmayi da, ¢apa tut-
may! da bilmek gerekiyor. Ama
isin bilimsel yanindan da kopma-
mak lazim. Bayi agmadan 6nce
bence bir siire piyasada calismis
olmak da deneyim kazanmak igin
gereklidir.”

Odemis’te aligilagelmisin  digin-
da bir bayi profili cizen Ozkan Ak-
giin, kendine has prensiplerini de
sektdre ve Ureticiye kabul ettir-
meyi basarmis. Tarim firmalari-
nin satis temsilcileri ile randevu
usulli gériismeyi bir prensip sa-
yan Akgn, bayilerin en biyik si-
kintisi olan tahsilat sorununu da
veresiyeyi en aza indirmekle ¢6z-
miis. Odemig’in farkl cesitlerde
Uretim yapmaya elverisli yapisini
ve gelisen hayvanclligin yaratti-
g1 ekonomik hareketliligi avanta-
ja ceviren Akgilin “kendi is yone-
timimi kendi usulime goére kur-
dum” diyor.
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Bor (B) - Malibden (Mo) - Cinko (Zn)

MIKRO BiTKi BESIN MADDELERI KARIZIMI

GARANTI EDILEN ICERIK

EC FERTILIZER

20

Cem ince
Ziraat Muhendisi

icerigindeki ¢inko, bitkisel (vejetatif) gelisimde bogum aralari-

nin dengelenmesini, disi ¢icek olusumunu ve gelisimini saglar; ok-
sin hormon salgisini diizenler

Bor, disicik tliptinlin gelisimini saglar, yeni hiicre olusumunu des-

tekler ve polen dmriini uzatir
Kalsiyum, hiicre zari gegirgenligini arttirak yeni hiicre olusumu-
nu ve karbonhidratlarin taginimini saglar.

Bitkilerde, hava sicakligl, sulama ve giibrele-
me yanligliklari sonucu, bitkisel (vejetatif) gelisim hizlanarak, bo-
gum aralari agilir; yukariya dogru dallanma artar. Cinko ve kalsiyum
ile selatlanmis olan bu 6zel kompleks karisim grubu;

e Bitkide etilen salgisini arttirarak ve suyun dengeli kullanimini
saglayarak; hem goévde, dal ve siirgiinlere giden N-Niikleoprotein
hareketini gicek ve kozalara y6nlendirir hem de bitkideki stresi
azaltarak dengeli gelisimi tesvik eder.
e Bitkilerde giines enerjisini kimyasal enerjiye ¢eviren donisu-
miin (fotosentezin) en 6nemli co-enzimini igerir.
* Ayrica, selatlama &zelligj, fulvik asit ile birlestirilerek; yeni hiic-
re olusumu, su stresine dayaniklilik ve koza irilesmesine olan kat-
kisi nedeniyle formilasyonda kullanilmustir.
Yogunlastinilmis bir tiriin olan TURBOMIX, igerigi, bitkiye hizh niifu-
zu ve tasimimi ile bitki stres hormonlarini harekete gecirerek; hem
optimum verimin alinmasini hem de hastalik direncinin gelistirilme-
sini saglamaktadir.
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PAMUK URETICILERINE UYARILAR

IKLIM: Pamuk bitkisi, gelisme devrelerinin tamaminda diisiik
sicakliklara karsi ¢ok duyarlidir. Vejetasyon (ekim - hasat) siiresi
uzun olan bir bitki oldugundan biiylime mevsimi boyunca degis-
meyen sicaklik ister. Stres kosullarindan etkilenmeden en iyi ge-
lismeyi 20-32°C sicakliklar arasinda yapar. Giines 1181, pamugun
erken gelismesi ve ciceklenmesi icin ¢ok dnemlidir. Yetersiz giin
15181, koza gelisimi ve olgunlasmayi geciktirir. Ani yagis ve asiri ku-
raklik degisimleri pamukta tarak ve koza dokiilmesine neden ol-
maktadir.

TOPRAK: Pamukta optimum pH istegi 6,5 - 7,5 arasidir. Kimya-
sal toprak giibrelerinin sirekli kullanimi ve gereginden fazla su-
lama yapilmasi, topraklarin tuzlanmasina neden olabilir. Tuzlan-
ma bitki yetistiricili§ini olumsuz etkiler. Organik madde, toprak
verimliliginin en énemli gostergesidir. Pamuk tarimi icin organik
maddenin yiizde 2 olmasi idealdir. Ancak mikrobiyal ayrismanin
sicak dénemlerde daha hizli olmasi, organik madde miktarinin
azalmasina ve toprak giibrelerinin bitki tarafindan aliniminda so-
run yasanmasina neden olur.

TOHUM: Pamuk iretiminde verimi etkileyen en é6nemli faktor,
ekilecek pamuk ¢esidi ve bu cesidin bdlgeye uyum saglamis, yik-
sek verimli, teknolojik 6zellikleri Gistiin, hastalik ve zararlilara da-
yanikh ve bakim islemlerine iyi cevap vermesi gerekir. Erkenci ce-
sitler uzun 6miirli gesitlere gére daha geg ekilme sansina sahip-
tirler. Bu 6zellik erken ekimin getirecegi hava sartlari (soguk) ris-
kinden bitkiyi korur.

SULAMA: Pamuk tariminda su stresi énemli 6l¢iide verim ve ka-
lite kayiplarina neden olmaktadir. Bu nedenle kullanilan gesidin,
vejetatif gelismeye yatkinliginin bilinmesinde yarar vardir. Bitki
yapraklari solgunluk gosteriyorsa ve bitki govdesindeki kizariklik
tepe tomurcuguna 10-12 cm yaklasmissa ilk sulama yapilmalidir.
Pamuk bitkisi en fazla suya gigeklenme déneminde ihtiyag duyar.
ilk sulamadan sonra, topraktaki nem durumu ve bitki kontrolle-
ri yapilarak, gerekli araliklarla sulama yapilmalidir. Sicakhigin yiik-
sek oldugu Temmuz - Agustos aylarinda, sulama aralig kisaltila-
bilir. Son suyun ise bitkide yaklasik ylizde 5-10 oraninda koza aci-
minin oldugu dénemde uygulanmasi ve daha sonra sulama yapil-
mamas! gerekir.

GENTA pamuk bakimi paket programi; bir yandan strese bagli ola-
st verim kayiplarinin en aza indirilmesini saglamak diger yandan
da erkenciligi, yeknesak koza tutumunu ve gelisimini destekleye-
rek; lif kalitesini ve verimi de en yiiksek seviyeye ulastirmak ama-
cyla hazirlanmustir.

* Size en yakin teknik ekibimizden bilgi alabilirsiniz.
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Pek ¢ok kaynak pamuk bitkisinin bir dekar alanda 500 kg. verim elde
edilebilmesi i¢in gereksinim duydugu giibre miktarlarini saf madde
ve yaklasik olarak asagidaki degerlerde vermektedir.

i o | ane [ 2 L

Taban giibrelemesi Killi (agir) 20.20.0 12
Taban gilibrelemesi Kumlu-milli (hafif) 15.15.15 10 10 10
Ust giibreleme Killi (agr) CAN 11
Ust giibreleme Kumlu-milli (hafif) CAN 7
Toplam birim gtibre Killi (agir) 27

Toplam birim giibre  Kumlu-milli (hafif) 17



Icimizden Biri:

Sahbender Taskan

Vilmorin Anadolu
Tohumculuk (VAT)
ve GENTA ile yolu
bir oto galerisinde
kesisen Sahbender
Taskan, Istanbul'da
verdigi hayatta kal-
ma miuicadelesini bir
basari hikayesine
donlstlrdi. VAT a
ve GENTA'ya verdi-
gi 25 yilik hizmet-

le firmanin hafizasini
olusturan Sahben-
der Taskan, "Benli-
gim de, kisiligim de
burada olustu” di-
yor.

rdahan’in Cildir ilgesi Akgil
Akéyi‘mde 1963 yilinda diin-
yaya gelen, burada ilkokulu

bitirdikten sonra ortadégrenim igin
istanbul’da halasinin yaninda yasa-
maya baslayan Sahbender Taskan,
erken yaslarda degisik islerde cali-
sarak hayata tutunmaya calisiyor.
Askerden doéndikten sonra ¢alisti-
g1 bir oto galerisinde VAT ve GENTA
yoOneticileri ile yolu kesisiyor. Tas-
kan, o giinleri sdyle anlatiyor: “O
dénemde VAT ve GENTA’nin bina-
s benim ¢alistigim galerinin yanin-
daydi. Firmanin patronlari beni ¢a-
lisirken gérmdsler ve bana bizimle
calisir misin?” diye teklif getirdiler.
Anadolu Tohum’u tanimiyordum
ama en azindan sigortali bir isim ol-
sun diye diistindiigiimden bu teklifi
kabul ettim; iyi ki de kabul etmisim!
Anadolu Tohum, o dénemde ¢ok
kiigiik bir aile sirketiydi. ise ilk gir-
digimde ben “depo ve getir gotiir”
sorumlusu olarak agirlikla firmanin

postahane ve banka islerini yap-

maktaydim. Yillar icinde firmamiz
her sene geliserek, biytiyerek aile
sirketi yapisindan kurumsal bir fir-
maya donistl. Bu biyiimenin her
asamasini birebir yasadim. Yillar
icinde bana verilen sorumluluklar
siirekli artti ve firmadaki gorevle-
rim degisti. Son olarak yaklagik 12
sene Once satinalma bd&limiine
gectim; su anda dahili satinalmanin
gerek tedarik, gerekse gumrik ve
karantina islemlerini yirttiyorum.
25 yildir bu firmada calisiyorum ve
her seyimi firmama bor¢luyum.”
“VAT ve GENTA’y1 Tiirkiye’de cali-
silmasi gereken miikemmel bir fir-
ma” olarak tanimlayan Taskan, fir-
masindan ¢alisma ahlaki ve dirist-
lGgl o6grendigini soyliyor. “Ben
kendi benligimi Anadolu Tohum’da
ve var olan insan iligkileri sayesinde
kazandim. Cok degerli isimlerle ¢a-
listim, calistyorum. Firmamiz hepi-
mizin yolunu ¢izdi; en giizel giinle-
rimiz burada gecti. is ahlaki, terbi-
ye, diristlik, kisilik, benlik; her se-
yimiz burada olustu” diyen Taskan,
VAT ve GENTA sirket kiil-
tlriiniin ¢alisanlardan ¢a-
y lisanlara aktarildiginin da
altini giziyor.
“Ise ik basladigm yil-
larda
istanbul’da 50 kisiyiz. Bi-
ylime siirecinde kalabalik
bir kadro olustuk¢a daha
farkll karakterler, distince-
lerle karsilagiyorsun. Ama bi-

10 kisiydik, simdi

zim i¢imize aldigimiz insan-
lar da buraya gelip calismaya
basladiginda bizim disiplinimi-
zi, galisma ahlakimizi gériiyor
ve buraya uyum saglamak zo-
runda kahyor. Ornegin, bir is
yapacaksam ve yanimda yeni

arkadaslarim varsa ekstra ¢aba sarf
ediyorum ki en azindan benden ti-
tizligimi, is ahlakimi 6rnek alabilsin-
ler.”

Sahbender Taskan, 25 yil emek ver-
digi VAT ve GENTA’da sayisiz ani da
biriktirmis. Aklina kazinan ve VAT’In
cahsanlarina bakis agisini dzetle-
yen bir anisini ise soyle aktariyor:
“1996 yiliydi ve gimriikten acil bir
triin ¢ekilmisti. Bu Griin yaklasik 30
bin TL degerindeydi. Glimriikten o
riinii benim almami istediler; git-
tim, Grin kolisini teslim aldim. D6-
niiste cok hizli bir sekilde hareket
etmem gerekiyordu ciinkii aksam
6’da Urlinii Mersin’e sevk edecek-
tik. Ben UrlinG Karakdy’den tes-
lim alip firmaya donerken, hizla ve
telasla koliyi vapurdan denize dii-
stirdim. Tabi ki ¢ok panik oldum,
cok Uzlldim, hatta ¢igliklar atmi-
sim olay aninda. Cevredeki insan-
larin yardimiyla koliyi denizden ¢I1-
kardik ancak biraz zayiat oldu. Fir-
maya déndiim, ama nasil bir ortam-
la karsilasacagimi bilmedigim igin
¢ok korkuyordum. Ofise geldigim-
de isverenlerim malin tamaminin
zayi oldugunu zannetmelerine rag-
men ‘Canin sag olsun, sana bir sey
olmadiysa hi¢ problem degil’ dedi-
ler. Ve gercekten bu kazay: olgun-
lukla karsiladilar. Abartmadan séy-
liyorum, Tirkiye’ye buradaki gibi
isverenler gerekiyor. Bizim isvere-
nimiz insanlara giliveniyor ve her-
kesi seviyor; iyi ki bu firmaya girmi-
sim, calismigim, bu insanlart tanimi-
sim diyorum.” Cocuklarinin bu ku-
rumda c¢alismasini isteyip isteme-
yecegi soruldugunda ise Taskan, su
cevabi veriyor: “Bu firmalara layik
olabileceklerse tabiatiyla seve seve
isterim”.
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ANTALYA
BOLGESI

Yalgin
Peksayin

0532 694 08 81
X ypeksayin@anatoh.com

FETHIYE-MUGLA
BOLGES

Sertan Sabri
Geng
0530 497 89 35

< sabri.genc@anatoh.com

EGE
BOLGESI

Cem

Ince

0533 529 47 00

X cince@anatoh.com
MARMARA
BOLGESI
Ergan
Doganglizel

0533 368 64 47
< ergund@anatoh.com

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA

MERSIN-ADANA
BOLGESI

ilker
Kog¢

0533 247 96 88
ilkerkoc@anatoh.com X

HATAY-ANTEP-MARAS
BOLGESI

Erkan
Ergln

0532 293 12 98
eergun@anatoh.comxi

GUNEYDOGU
BOLGESI

Tahir
Erisen

0532 351 38 73
tahirerisen@anatoh.com X

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK & GENTA

Giizelyal, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik iSTANBUL
Tel: +90 216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com www.anatoh.com
info@gentatarim.com www.gentatarim.com
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