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Herkese merhaba;

PAYDAS dergimizin, her sene Antalya Growtech fuar dénemine
denk gelen yilin son sayisi, bizler igin cok énemli. Clinki bu etkin-
lik, fuar olmanin yaninda ayni zamanda Tiirkiye’deki tarim sekt6-
rii paydaslarinin biyiik ¢ogunlugunu bir araya getiren 6nemli bir
bulusma noktasi. Tahmin edilecegi gibi bu yilsonu bulusmasinda,
bir yandan bitirilen yilin firmaniz agisindan degerlendirilmesi
yapilirken, diger yandan kaginilmaz olarak sektériin bugiini ve
gelecegi de incelenir, sorunlar ve ¢6ziim yollar tartisilir.
Maalesef son yillarda sekt&riimiizii olusturan paydaslardan
Ureticiler, tedarikgiler, tiiccarlar, dis satimcilar ve tiketiciler
icinde bulunduklari durumdan sikayetci ve dertli. Sorunlar dag
boyu ve ¢ok boyutlu; bu baglamda ben de 25 yillik deneyimli ve
Uretimden hi¢ uzaklagsmamis bir ziraat miihendisi olarak kendim-
ce 6nemli buldugum bir sorunu giindeme getirmek ve ¢6ziim
olarak neler yapmaya calistigimizi anlatmak istiyorum.
Dikkatinizi cekmek istedigim konu Glkemizdeki “ziraat miihen-
disligi egitimi” ve “uygulamasi”. Maalesef son 20 yildir prtrak
gibi agilan bir¢ok yeni fakdilteye karsin, ziraat mihendisliginde
egitim kalitesi tam tersine hizla diisiiyor. YOK’{in son 2 senedir
tipta uyguladigl, bu sene ziraat harig diger miihendislik kollarin-
da uygulamaya koydugu “asgari puan” uygulamasi umarim en
kisa zamanda ziraat egitimine de uygulanir. Sonucta, ne “ziraat”
ne de “miihendislik” donanimi olmadan piyasada teknik veya
pazarlama elemani olarak ¢alismaya baslayan genglerimiz, asgari
bilgi donanimi olmadan ¢iktiklari bu yolda neler yapiyor, sektére
ne kadar katki saglayabiliyorlar?
Bence, gliniimiizde gerek ydnetici veya isletme sahibi olsun,
gerekse arazi ¢alisani, satis sorumlusu veya kamu ¢alisani olsun;
ziraat miihendisi olarak her birimizin kendimize sormasi gereken
6nemli sorular var; bunlardan ilk aklima gelenler:

m Herhangi bir irlinii tam tanimadan kullandirmaya veya sat-

maya c¢alismali miyiz?

m Herhangi bir riiniin gereksiz, hatta yararsiz ve belki de

zararli oldugunu bilsek dahi bu driind kullandirmaya veya

satmaya ¢alismali miyiz?

m Ureticinin gercek sorunlarini anlamadan, gereksinimlerini be-

lirlemeden, rastgele uygulama 6nerilerinde bulunmali miyiz?

m Kaliplasmis, eski ve gecersiz bilgilerin dogrulugunu arastir-

madan, elestirisiz kabul ederek, bunlari 6ne siiriip, var olan

bilgi kirliligini arttirmali miy1z?

m Onyargilar bilimsel dogrularin éniine koyup, modern ¢dziim

ve uygulamalardan habersiz, ayni seyleri tekrarlayip durmali

miyiz?

m Gintmdiziin mithis iletisim ortaminda, hepimizin elinde olan

bilgiye ulasma olanaklarindan (bilgisayar, tablet vs.) yeteri ka-

dar faydalaniyor; meslegimiz ile ilgili haber, kitap vs. okuyup,

bilimsel olarak birbirimizle tartisabiliyor muyuz?
Bu ve benzer sorulari sizler de istediginiz kadar uzatabilirsi-
niz. Benim i¢in 6nemli hedef, yaklasik 30 yil siirecek olan aktif
meslek yasamimda, stirekli kendini gelistiren, cevresine, lilkesine
faydali isler yapan ve emeklilik zamani geldiginde, vicdani ve
mesleki tatmine kavusan bir “ziraat miihendisi”’ olabilmek. Endi-
sem, Tiirkiye’miz tarim sektérii paydaslarinin bu ve benzer soru-
lari sormadan, bugiinkii kara diizende ¢alismaya devam etmeleri
halinde, yakin gelecekte bir zamanlar ¢ok 6viindiigiimiiz ama
simdi tam bir hayal olan “tarimda kendine yeten llke” sloganini
hayal bile edemeyecegimiz! Tiirkiye tarimi ¢oktiigiinde ise takdir
edeceginiz gibi ziraat miihendisi ihtiyaci da ayni oranda ¢6kecek.

Bu dogrultuda, biz GENTA ve VAT calisanlari olarak neler yapi-
yor, nasll calisiyoruz?
Oncelikle teknik saha takimlarimiz sorumlu olduklari bélgeleri
stirekli analiz ederek, bélgenin giincel sorunlarini agik ve net
saptamaya ¢abalar ve ¢&ziim 6nerileri tizerine disindrler; son-
rasinda bu sorunlar ve ¢6ziim 6nerilerini daha genis bir ortamda
tartisarak, tedavi ydntemini belirleyip uygulamaya gecerler.
Takdir edeceginiz gibi bunlar gerceklestirebilmek icin hem kisi-
nin bilgi donaniminin iyi olmasi, hem de Ureticilere ve pazara ¢ok
yakin olmasi gerekiyor.
Ozellikle bitki besinleri konusunda 3 agamali bir calisma yiiriitii-
yoruz. Bunlar:

1. Ureticilerimizin var olan sorunlarini belirleyip, ¢éziimler

liretmek,

2. Gegmisten beri siire gelen klasik bitki besleme ve miicadele

yoéntemlerinin yerine Ureticilere glinimiizde uygulanmakta

olan, yeni ve dogrulanmis ydéntemleri 5nermek, degisimlerine

yardimci olmak, yani ezberlerini bozmak,

3. Yurtdisi ve komsu Ulkeleri yakindan takip ederek, yakin gele-

cekte dreticilerimizin karsilasacagi sorunlara ¢6ziim nerileri

gelistirmek, bunlari uygulamaya gegirmek.
Sirketlerimiz ¢alisanlarindan bekledigimiz, 6ncelikle etkili
g6zlem yapabilmeleri, her konuda oldugu gibi isimizde de
elestirel akli rehber edinmeleri ve mesleki bilimsel donanimlarini
gelistirmeleri. Arastirmaci bir beynin her yapacagi uygulama
dogru olmayabilir; ancak uygulamalari yakindan takip edip,
sonuglari gézlemler, nesnel bir bakis agisi ile irdelersek, yanlis
yolda gittigimizi hemen fark eder, nedenlerini belirler ve yeni
¢6zlimler gelistiririz. Bu arada ziraat miihendisi olarak isimizin
zorlugunu da g6z ardi etmeyelim; bélgeden bélgeye ¢ok biiyiik
farkliliklar gésteren insan yapilari, sosyo—ekonomik durumlar,
yildan yila degisen iklim kosullar, yetistiricilik kurallari, farklila-
san hastalik ve zararlilar, kullanilan yeni gesitlerin 6zeliklerine
gore degisen besleme uygulamalari vb. bir¢ok nedeni géz 6niine
alip ¢ézlimler tiretmek pek kolay olmasa gerek! Maalesef giin-
miizde piyasada, tiim bu zorluklar icerisinde yetistiricilerin ana
sorunlarina ¢6ztimler bulmak yerine “ucuz tiriin satmak, vade
uzatmak, 6l¢usiiz promosyonlar (6zendirmeler) gelistirmek” vb.
uygulamalar giderek &n plana ¢ikti ve gikiyor. Ancak unutmaya-
hm ki, eger Uretici iyi sonug alamaz, yani para kazanamaz ise biz
tedarikgilerin yasama sansi da kalmaz.
Bu nedenle biz GENTA sirketi yonetimi olarak simdiye kadar
oldugu gibi bundan béyle de artan bir sekilde yukarida saydigim
calisma prensipleri ile hareket etmeye kararlyiz ve bu “¢6ziim
odakli calisma” hedefinden ayrilmayacagiz. Son 2 yilda géster-
mis oldugumuz biiylime basarisi dogru yolda oldugumuzun kani-
t1. Calisan sayisi hizla artan ve genglesip,
gelecek 30 yili insa etme yolundaki
GENTA’nin kaginilmaz olarak ¢alisma
prensipleri de farklilasmak zorunda.
Tdm calisma arkadaslarimin bu zor
oldugu kadar da mesakkatli ve 6zveri
gerektiren yolda azimle galismalarini
diler, basarilarini beklerim.

Gokce ATALAY
GENTA Yénetim Kurulu Uyesi
Teknik Satig Middird
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Vilmorin ekipleri
satis toplantisi icin
Nantes’ta bulustu

Vilmorin'in iki yilda bir diizenle-
digi satis toplantisi gegctigimiz
Ekim ayinda Nantes sehrinde
yapildi. Etkinlige farkli Ulkeler-
den katilan yaklasik 200 Kisi,
gecmis iki yili ve gelecek igin
firmanin yeni projelerini ve he-
deflerini degerlendirme firsati
buldu. Nantes sehrinin buyulu
atmosferinde U¢ gun boyunca
firma temsilcileri bilgi ve kultur

aligverisi yaparak bircok dene-
yim edinmis oldu. Etkinlige Vil-
morin Anadolu Tohumculuk’tan
Satis ve Uriin Gelistirme ekibi
20 kisi katillarak toplantida
Fransa’dan sonra en kalabalik
grubu temsil etti. Ekibin yarisi-
nin ilk kez Fransa deneyimi ol-
masi, firma merkezini gormeleri
ve yabancilarla iletisim kurma
gibi yeni deneyimler herkes ta-

GENTA ruzgan Suudi
Arabistan’da da esiyor

GENTA, Suudi Arabistan sebze
tohumu ve bitki besleme paza-
rinda etkinligini hizla arttiriyor.
Pazara yerlesen domates agr-
ikl sebze tohumu cesitleri ve
0zel formilasyonlu bitki bes-
leme Urlnleriyle beraber sun-
dugu kaliteli hizmet anlayisi ile
Suudi Ureticiye de ¢6zim ortag)
olmaya devam ediyor.
Periyodik olarak gercek-
lestirdigi bayi ve arazi
gezilerine Ekim ayinda
bir yenisini daha ekle-
yen GENTA ihracat so-
rumlusu Alpar Akman ve
Ur-Ge sorumlusu Umut-
can Atalay, Suudi Ara-

bistan’daki ana tarim bdlgeleri
olan Al Qassim ve Al Kharj'da
paydaslariyla bulustu ve GENTA
Urlinlerinin pazardaki etkinligini
gozlemledi. Uriin kalitesi, satis
sonras! destegi ve is ahlaki ile
sektorde fark yaratan GENTA,
Suudi Arabistan pazarinda da
adimlarini blyutmeye devam
ediyor.

Wik

rafindan begeniyle karsilandi.
Farkl ve renkli bir kiltire sahip
Tarkiye, toplantida diger Ulke-
lerden farklihk gostererek, gala
gecesinde yaptigl yerli muizik ve
dans performansi ile toplantinin
en dikkat ceken grubu oldu. Ayri-
ca gectigimiz yillarda basari sag-
lamis kisi ve ekiplere tesekkir

edildi ve VAT ekibi gegctigimiz yil
patlican grubunda hedeflerinin
Uzerinde blylUme yaparak tak-
dir aldi. Bu glzel bir organizas-
yonu dlzenleyen Vilmorin Fran-
sa ekibine ve tim VAT ekibinin
toplantiya katilmasini saglayan
Genel Midur Fabrice Gaujour’a
tesekkdur edildi.

GENTA, APSA-ASC 2015’te!

Bu yil 16-20 Kasim ta-
rihlerinde, Hindistan,
Goa’'da APSA (Asya
& Pasifik Tohumcu-
lar Birligi) tarafindan
gerceklestirilen  ASC
(Asya Tohum Kongre-
si) 2015’e ilk kez katI-
lan GENTA, piyasadaki
25 yili askin tecribesi,
Uretici-islahgl  kimligi
ve c¢ok yonll, genis
Urin yelpazesi ile goz

doldurdu.

Her yil geleneksel olarak farkh
bir Asya & Pasifik ulkesinde du-
zenlenen ASC'de, katilim gos-
teren pek ¢ok Uretici, 1slahgi ve
ticaretci firma ile bir araya ge-
len GENTA, tarim sektorindeki

Bagda cozum ortagimiz GENTA

Kasim ayinda izmir Ramada
Plaza Otel'de GoOkge Atalay ve
GENTA Ege bolgesi ekibi, Ala-
sehir bolgesinde bayilik yapan
Mustafa Kemal Sikili ve tim
Sultanas Tarim kadrosuyla bu-
lustu. Toplantida sebze, kiraz,
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zeytin ve Ozellikle gekirdekli ve
cekirdeksiz bag tarimiyla ilgili
konular ele alindi. Gérismede
hem vyetistiricilik Uzerine 6nem-
li bilgiler paylasildi hem de
bu alanda yasanan sorunlara
GENTA'nin spesifik Urtnleriyle

nasil ¢6zUm yaratilacagl sunul-
du. Bilgi paylasimi agisindan
oldukga verimli gecen bu bulus-
mada ayni zamanda keyifli bir
sohbet gerceklesti. Toplantinin
sonrasinda yenilen bir yemekle
gunan yorgunlugu atildi.

iletisim agini genigletti. Hem
Tlrkiye sebze tohumculugu
hem de Turkiye bitki besleme
sektoérl nezdinde Ulkemizi tem-
sil eden GENTA, yeni firsatlara
dogru yelken acti.




VAT ILE HEP
YUKSEK PERFORMANS

Mersin'in Tarsus ilcesinde fidelik Uretimi ve satisi yapan Ender Fide, bolgenin en dnemli
fideliklerinden biri. Fideligin yani sira Vilmorin Anadolu Tohumculuk bayiligi de yapan Ender Fide,
bolgedeki faaliyetlerini sundugu kalite glivencesiyle destekliyor.

Ekonomisinde tarimin énemli bir gelir
kaynagl oldugu Tarsus'un 202 bin 400
hektarlik topraginin 104 bin 902 hektari
tarim arazisi. Tarim alanlarinin buyuk b6-
limunde sulama, gubreleme yapiliyor ve
yeni tekniklerin uygulanmasi ile topragin
verimi artiyor. Mersin ilinin en verimli ve
en genis tarim arazisi de Tarsus'un ova
arazisidir. Bununla beraber iklimin ta-

rima elverisli olmasi bu arazilerde her
¢esit tarimin yapilmasini sagliyor. Ova-
lik arazilerde de, ilkbaharda turfanda
sebze ve meyveler; daha sonra sebze,
kiraz ve (iziim; kis mevsiminde ise porta-
kal, mandalina ve limon meyvelerinden
baska kislik sebzeler ekiliyor. Pamuk,
susam ve soya gibi yagh tohumlu bitki-
lerden tahillarin her ¢esidine kadar tarla

GrlGnlerinin ekimi bu verimli arazilerde
yapiliyor.

Mersin-Tarsus’ta 2008 yilinda kurulan
Ender Fide de bu tarim bdlgesinde fidelik
Uretimi ve satisi yapiyor. Yillardir fide viyol-
leri ile ugrastigini sdyleyen Ender Fide’nin
sahibi Ender Agacseven, fide isini profes-
yonellestirmek icin Cukurova Universite-
si Ziraat Faklltesi Bahge Bitkileri BolU-
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mui’nde okudugunu belirtiyor.
Ender Fide, agirlikh olarak
Tarsus, Adana, Dogu Anadolu
ve i¢ Anadolu bélgeleri olmak
Uzere tim Turkiye'ye hizmet
veriyor. Agagseven firmanin
profilini ise soyle ciziyor: “Otu-
rak domates, patlican, ma-
rul, lahana, kavun ve karpuz
fideleri satiyoruz. Ender Fide
olarak bu UrlUnlerde brans-
lasmaya gittik ve cok basaril
olduk. Bu urlnlerin fidelerini
almak isteyen Ureticiler artik
dogrudan bize geliyor. Hangi
tohumlarin hangi tarihte ati-
lacagina ve fidelerin hangi
tarihte dikilecegine dair dene-
yimlerimiz var. Boélgemizdeki
Ureticiler bu konularda bize
danisiyor ve guveniyor.” En-
der Fide, yillik 23 bin tepsilik
kapasitesi, 20-25 milyon fide
Uiretme potansiyeli ile saglam
ve kemiklesmis bir musteri
profiline hizmet sunuyor.

Dogru fide yiiksek verim

Fidelik sektorinde yillar bo-
yunca sikinti oldugunu belir-
ten Agagseven, bu sikintilarin
bilingli Ureticiler ve fidelik ihti-
yacinin kolay karsilanmasiyla
zamanla ortadan kalktigini
soyluyor. “Fideliklere olan ta-
lep arttik¢a, herkesin fidecilik
yapmaya baslamasiyla ticari

hatalar olustu. Kalitesiz fide-
ler kaliteli fidelerin fiyatlarinin
dusmesine yol agtl. Ama sek-
térden elenen fideciler sebe-
biyle, artik cok basarili Gretim-
ler oluyor, fidecilik yapanlar
fide isini daha iyi 68rendi, pro-
fesyonellesti. Ureticiler de
daha bilingli hale geldi. Turki-
ye’de ekilmeyen alanlar ekil-
meye basladi” diyerek fidecilik
sektdriinun su anki durumunu
degerlendiriyor.

Tarimsal Uretim zincirinde fi-
deligin ¢ok 6nemli bir etken
oldugunu soOyleyen Agacse-
ven, “Araziden yuksek verim
alabilmek icin kaliteli fide ve
dogru cesidi dogru zaman-
da ekmek sart. Bu anlamda
Ureticilere yol gostermek de
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bizim isimiz. Tabii bayilerin de
uzmanlasmasi gerekiyor” di-
yerek fidelik seciminin verimi
nasil etkiledigini agikhyor.

VAT cesitleri bolgeye uydu

Vilmorin Anadolu Tohumculuk
(VAT) ile 2010 yilinda tanistig)-
ni sdyleyen Agagseven, Ender
Fide olarak son 2 yildir patl-
can, marul ve lahana tohum-
lari tedarikini VAT ile saglyor.
Memnuniyetini ise su sozlerle
ifade ediyor: “Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk calisanlar
ile uyum icinde calisiyoruz.
VAT cesitleri bizi hic mahcup
etmiyor. Ureticiler aldig sonug-
lardan, biz de VAT desteklerin-
den o6tlri cok memnunuz.”
VAT cesitlerinin performansini

ENDER ACA(;SEVEN
Ender Fide

Mersin Tarsus bolgesinde Ureticilerin
tercihi patlicanda A117 F1, lahana-
da BIENTO F1, marulda WISMAR ve
DRAGONE. Ciinkl bu cesitler bolgenin
yapisina ¢ok uygun. Ozellikle marulda
VAT cesitleri ¢ok fazla talep goruyor.
Cesitlerin performanslari da yiksek.
Yeni VAT cesitleri de su anda 4 farkh
yerde deneniyor, takip ediliyor. Cesit-
lerden hem biz hem de ureticiler ¢ok
memnun.

cok iyi buldugunu soyleyen
Agacseven  bolgede; patli-
canda A117 F1, lahanada
BIENTO F1, marulda WISMAR
ve DRAGONE tercih edildigini
ifade ediyor. “Bu gesitler bolge-
ye cok uygun. Ozellikle marul-
da VAT cesitleri cok fazla talep
goriyor. Ureticiler de yiiksek
performanslarindan dolayr VAT
cesitlerine yoneliyor. Yeni VAT
cesitleri de su anda 4 farkl
yerde deneniyor, takip ediliyor.
VAT cesitlerini baska yerlerde
gormek gercekten gurur verici
ve sevindirici” diyerek Vilmorin
Anadolu Tohumculuk ile c¢a-
lismaktan mutlu oldugunu ve
bolgede gelecekte daha ylk-
sek bir potansiyelinin oldugu-
nu belirtiyor.
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"SALCAPONE F1_Domates Cesidi
3

GENTAILE
DOMATESTE FIRE YOK

Turkiye toplam domates Uretiminin ytzde 5'ini karsilayan Tokat'ta sirnk
domates yetistiren Mustafa Uzamis, dogru gesitlerle verimli ve kaliteli
Uretim yapilabilecegini sdyliyor. GENTA cesitlerinden ALCAPONE F1
eken Uzamis, Urlnlerini pazarlamakta sikinti gekmiyor.

Karadeniz ve i¢ Anadolu bdlge-
leri arasinda gecit kusaginda
yer alan Tokat, ekolojik yapisi
sayesinde meyvecilik, sebzeci-
lik ve bagcilik agisindan énemli
bir potansiyele sahip. Yesilir-
mak'in suladigl verimli ovalar,
rakim degisiklikleri ve iklimin
cok cesitli Urlnler yetistirme-
ye elverigli olusu nedeniyle il
ekonomisinde tanm sekt6ru
hakim. Tarim Kkiltirdnin ¢cok
eski zamanlara dayandigl To-
kat'ta geleneksel yetistirme
tekniklerinin yaninda modern
yetistirme teknikleri de gelisi-
yor. Yeni teknolojilerin kulla-
nilmasi, yeni yapilan goletlerle
sulama imkanlarinin artmasi
tarimda; gubreleme, ilaglama
ve zararll bitkilerle micadele
etme zorunlulugunu getirerek
verimin ve kalitenin artmasini
saglamis. Tokat'ta yetistirilen
sebze tlrleri incelendiginde;
en fazla yetistirilen Grinun do-
mates oldugu ve bunu sirasiyla
biber, fasulye, patlican, kavun-
karpuz ve diger Urlnlerin izledi-
8i ortaya cikiyor. Yilda ortalama
500 bin ton Uretilen domatesin
blyUk bir farkla ana urln oldu-
gu gorilebiliyor. Uretilen doma-
tesler ise hem yurticine hem de
ihracata gidiyor.

Raf omrii 6nemli kriter

Mustafa Uzamis, Tokat' ta yak-
lasik 1000 donumlik araziyi
ziraat mihendisi olan o0glu
Hakan Uzamis ve boélgedeki
GENTA teknik ekibiyle birlikte
kontrol ediyor. Bu alanin orta-
lama 850 déniminde doma-
tes, geri kalanininda da biber
ve patlican yetistiriliyor. Uzun
yillardir tarimla ugrasan Uza-
mis, ayni zamanda Tokat Mey-
ve ve Sebze Ureticileri Dernegi
Baskani. Uzamig, Tokat tarimi-
nin potansiyelinin daha buyUk
oldugunu, buna da Ureticilerin
dogru gesit secimiyle ulasilabi-
lecegini disUnuyor: “Bundan
8-9 sene Once valilik ile birlikte
kaliteli cesitlerin bolgeye geti-
rilmesi icin calistik ve basaril
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olduk. Tercihimiz olan cesitler
raf 6mri yUksek, albenisi olan,
pazar tarafindan istenen ce-
sitlerdi. Fakat son 3-4 senedir
Ureticiler gesitleri bu kriterlere
gore degil, kendi kriterlerine
gore segiyor. Pazarin veya tlc-
carin istedigi cesitleri 6nemse-
meyerek kendi ¢ikarlari dogrul-
tusunda ekim yapiyor. Boyle
olunca da tuccarlar bolgede
kaybetmeye basladl.” Ozellik-
le bu yil Tokat'ta daha 70-80
bin ton meyve varken, ticcar
kalmadigini ve Urlnlerin Ureti-
cilerin elinde kaldigini sdyleyen
Uzamis, bu durumun komis-
yoncu ve sivil toplum o6rgitleri
hatalarindan kaynaklandigini
ileri surtyor. Bu konuda 6n-
lemler alinmasi gerektigini du-
stinen Uzamis, “ilgili birimlerle
goruserek, tlccarlarnn talep
ettigi, ihracata uygun cesitle-
rin ekilmesi gerektigini ilettim.
Bolgemizdeki ciftcilerin de bu
konuda bilgilendiriimesi gere-
kiyor” diyerek bilingli Uretimin
altini giziyor.

ihracat tipi domates

Hatay ve Gaziantep’e doma-
tes satisi yapan Uzamis, ayni
zamanda bdlgede Uretilen
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domateslerin Ortadogu’ya ih-
ra¢ edildigini belirtiyor. Kaliteli
domates Ozelliklerini uzun raf
Omru ve dizgin Urin sek-
li olarak siralayan Uzamis,
GENTAnin sirnk domates ce-
sidi ALCAPONE F1 ekiyor ve
ALCAPONE F1'in bu 6zellikleri
barindiran ender c¢esitlerden
oldugunu ekliyor: “Ben 4 yil-
dir ALCAPONE F1 ekiyorum
ve ¢cok memnunum. Hatay ve
Gaziantep’te benim satis yapti-
gim tlccarlar da drlinlerimden
¢ok memnun. Komisyoncular
ve market mudurleri kesinlik-
le ALCAPONE F1'den vazgec-
mememi soyllyor. Clnku raf
omru diger cesitlerden cok
daha uzun ve bu ylzden hem
ihracata uygun hem de i¢ pa-
zarda rahatlikla satilabiliyor.
Salkimdaki btin domatesle-
rin buyUklugu ayni, hig fire ver-
miyor. Albenisi guzel.” Kiresel
iklim degisikliginin domates
Uretiminde sorunlara sebep
olabilecegini sdyleyen Uzamis,
bazen sicakliklar domatesin
kaldiramayacag| seviyeye ulas-
tiginda, ALCAPONE F1'in glg-
|U bitki yapisi ile domatesin Us-
tinl tamamen orterek glines
yanikhgini énledigini belirtiyor

“ALCAPONE F1
bélge iklimine de ¢ok uygun
bir gesit. Yuksek verim sagli-
yor. Ben salkim basina 5-6 kg,
yani dekara 10-15 ton verim

ve ekliyor:

aldim. Diger bircok Uretici
de ALCAPONE F1 ekme-
ye basladi. Tokat genelinde
ALCAPONE F1 ekildigi surece
sonugclarin iyi olacagini disi-
nuyorum.”

Hizh ve giivenilir teknik destek
Uzamis, kaliteli cesitlerin yani
sira GENTA'nin teknik destek
anlaminda da memnuniyet
yarattigini ve GENTA ile calis-

GUCLU DomaTES
ALCAPONE F1

* Bitki sekij; Sirik
* Bitki yapys):

* Meyve yaps:

LER iCiN -

Cok giiglij

* Agirhk: 200-220 g

* Meyve rengi:

Parlak kirmz

Meyve sekli: Yuvarlak, hafif bas;k
* Meyve tipi: Tek|;

Hafif dilimjj

* Raf 6mry; Cok uzun

MUSTAFA UZAMIS

Uretici

ALCAPONE F1 uzun raf émri
ile diger cesitlerden ayriliyor.
Bu sayede kolaylikla alici bula-
biliyor. Salkimdaki ilk domates
ile son domatesin buyuklGgu
ayni, bu yuzden albenisi ¢ok.
ALCAPONE F1 giclu bitki ya-
pisi ile yuksek sicakliklara da-
yanikli ve Tokat bélgesinin ikli-
mine de uyum sagladi. Yiksek
verimi goren bircok Uretici de
ALCAPONE F1 ¢esidine yonel-
meye baslad.

maktan mutluluk duydugunu
sOyllyor: “Teknik elemanlar
ekilen cesitleri basindan so-
nuna kadar takip ediyor, bitki
besleme, sulama, zararlilarla
ve hastaliklarla mlcadele agi-
sindan yardimci oluyor. GENTA
muhendisleri slrekli bodlgede
ve herhangi bir tGrinde bir so-
run olustugu anda kendileriyle
irtibata gecebiliyoruz ve hizli
bir sekilde sorunumuzu ¢6z0-
yorlar.” Uzamig, kaliteli cesitler
ve sinirsiz teknik destekle To-
kat genelinde GENTA'nin pazar
payinin daha da buylyecegini
distnuyor.
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Altay BATUR
GENTA Ar-Ge Mudur Yardimcisi

TURK ISLAHI GENTA
BIBERLERIYLE
CANLANIYOR

Turkiye'de en cok tuketilen dordlinci sebze unvanina sahip biber,
islah galismalari yuruten yerel sirketlerin de ilgi odagr olmayi hak
ediyor. Bibere hak ettigi degeri vermek isteyen GENTA Ar-Ge ekibi,
yuruttugu biber islahi calismalarinin meyvesini almaya baslad.
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Tohumculukta Ar-Ge

Genel anlamda tohumculu-
gun ve Ozellikle de sebze to-
humculugunun bel kemigini
arastirma olusturuyor. Basli-
ca tohum sirketlerinin hepsi
Ar-Ge’lerini gelistirerek 1slah
programlari  yUrGtuyor; Tar-
kiye ortd alti tariminin kalbi
olan Antalya’da her gecen
gin yeni Ar-Ge istasyonlari
kuruluyor ve buylyor. Bu yeni
istasyonlar ve arastirma calis-
malarinin muazzam yatirimlar
sonucunda ortaya ciktigini
da belirtmek gerekiyor. Ve
Ozellikle gelismekte olan orta
capli sirketler hakli olarak bu
yatinmlara tereddit ederek
yaklasiyor. Sektérde yeni Ar-
Ge istasyonlarinin kuruldugu-
nu belirttigimiz gibi, her sene
kapanan istasyonlardan da
bahsetmemiz gerek. Aras-
tirma maliyetli bir alandir ve
arastirmayla ugrasan sirketle-
rin blyuk ve geg geri donisli

yatinmlar kaldiracak glgte
olmasi  gerekir. Arastirma
yapilarini  kurmak tohumcu

sirketlerin zamanda surekli-
lik saglamalari icin elzemdir;
tohumcunun glcu arastirma-
dan gelecektir ve eger kendi
cesitleri

islah edip Urettigi

pazarlayamazsa surekli disa-
riya bagl kalp, gittikce arttan
rekabet kosullarinda eriyen
kar marjlar ile ayakta kalma
sansini tuketecektir.

30 senelik, Ulkemiz ve sekto-
rimuzde koklu bir firma olan
GENTA, 10 sene evvel Ar-Ge
¢alismalarina basladi ve An-
talya'da modern bir istasyon
kurarak buyuk yatirmlar so-
nucunda her sene farkh tur-
lerde c¢esit ¢cikaran yenilikgi ve
guclu bir firma olarak ilerle-
meye devam ediyor.

Islah nedir?

Tohumculuk Ar-Ge’sini  ger-
cekten anlamak igin 6ncelikle
islahi anlamamiz gerekiyor.
Peki o zaman islah nedir? Is-
lah ve islahgi kavramlari gunu-
muzde cok populer olmasina
ragmen, aslinda bu kavram-
lar tarim kadar eski. ilk i1slah
¢alismasini yiriten doga, ilk
islahgilarsa Ureticilerdi. Cun-
ku dureticiler her zaman en
iyi bitkileri secip, tohumlarini
alip tekrar tekrar kullandilar
ve bilimsel sistematigi olmasa
da bitkileri kendi cevrelerine
uyumlu, beklentilerine uy-
gun hale getirdiler, yani islah
ettiler. Sonrasinda bilimsel

islahin temellerini Mendel be-
zelyeler Uzerine goézlem yap-
tiktan sonra genetik kalitim
mekanizmasini kesfederek
atti. Simdiki ticari bitki i1slahin-
da temel fikir hala ayni; melez-
leme ve seleksiyon.

Temel bitki islahi teorisi olduk-
¢a kolay olsa da basarili uygu-
lamasi engin ve zor bir igtir.
ilk adim; melezleme icin dog-
ru cesitleri bulmak. Ornegin,
amac sari biber Uretmekse, ilk
adim melezlemeye uygun sari
meyve Ozelliklerine sahip olan
bir bitki bulmak oluyor. Buna
kullanilabilir gen havuzu olus-
turmak da diyebiliriz. Sonraki
etapta 1slah¢inin amaci he-
deflenen ozelliklere sahip bir
hibrit elde edebilmek icin iste-
nilen genlere sahip Greme soy-
lan gelistirmektir. Bu soylar se-

cilip tamamen saflastirildiktan
sonra, iki tanesi ebeveyn ola-
rak kullaniliyor ve bu caprazla-
manin sonucunda hibrit gucd,
melez azmanlig| veya heterozis
dedigimiz arti 6zelliklere sahip
bir birey elde ediliyor. Bu birey
de hibrit adini verdigimiz, ken-
dine dollendiginde bazi 6zellik-
lerini kaybeden bir bitkiye vekil
olacaktir.

Hibrit dedigimiz bu bitkide
hedefledigimiz 6zellikler mev-
cutsa 1slah ¢alismalarimiz ba-
sarili olmus, eger bu 6zellikler
de pazarin ihtiyaclarini karsi-
liyor ve Uretim yapilan cografi
kosullarda kendini gésterme-
ye devam ediyorsa, 0 zaman
basarih bir Ar-Ge calismasi
olmus demektir. Tim bu su-
re¢ yavas ve hassastir, ayni
zamanda buyUk titizlik ve 6z-

Ar-Ge istasyonlarini kurmak, tohum
sirketlerinin zamanda siireklilik saglamalari
icin elzem. Tohumcunun giicii arastirmadan
geliyor ve eger kendi islah edip iirettigi
cesitleri pazarlamazsa, siirekli disariya bagh

olup gittikce acimasizlasan piyasa kosullarinda
rekabet etme olanagini da zamanla kaybedecek.
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GENTA 7 yil evvel basladigi biber i1slah ¢alismalarinin meyvelerini toplamaya ha-

zirlaniyor. Kapya, carliston ve sivri tipolojilerindeki GENTA biber islahi calismalan

yeni yerli cesitler iiretiyor. Antalya’'nin Gaziler kdyiindeki arastirma istasyonunda

5'i yiiksek, toplam 9 miihendisten olusan GENTA Ar-Ge ekibi, dalinda en ileri tek-
nolojileri kullanarak profesyonel bir arastirma yiiriitiiyor.
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Patoloji laboratuvarinda TSWV, PMMV,

PVY, Nematod ve bircok diger hastalik icin
materyalin direng seviyelerini 6lcen GENTA Ar-
Ge ekibi, 1slah edilen biber cesitlerinin dayanikl

oldugunu garantiliyor.

veri gerektiriyor. Ancak bu sa-
yede gittikce zorlasan iklimsel
kosullarda ylksek verim sag-
layacak, hastaliklara ve farkli
stres kosullarina dayanikli
olacak cesitler gelistirebilir ve
gun gectikge artan nufus do-
yurulabilir.

Tiirkiye’de biberin 6nemi
Ar-Ge ve islahin genel fayda-
larinin yani sira, bu ¢alismalar
bazi tirlerde daha da 6nem arz
ediyor. Tiurkiye'de bunun bir 6r-
negi biberdir. Biber Ulkemizde
en ¢ok tuketilen 4’lGncu sebze
sinifi ve ihracatimizin gok yUk-
sek olmadig yerel tipolojilerin
yetistirildigi bir tar. Agirlikli sivri,
carliston ve kapya tiplerinin Gre-
tildigi Ulkemizde, ayni zamanda
da Ugburun, dolma, california
wonder, jalapeno vs. yetistirici-
ligi de yapiimaktadir.

Turk 1slahinin elzemi ise carlis-
ton ve sivri gibi tiplerin Ulkemize
has ve dis pazarlarda bulunma-
masindan kaynaklaniyor. Kita-
lararasi sirketlerin diger islah
programlarina goére bu tipoloji-
ler Uzerine galismalar hitap et-
tikleri alan gibi daha kisitli. Bu
nedenden dolayl yogunlugunu
ve odagini oncelikle Ulkemiz
pazarina cevirmis yerel sirket-
lerin cografyamiza uygun Ustin
nitelikli cesitler cikarmasi daha
olasidir. GENTA benzeri birgok
sirketimiz, buyuk yatinmlar
gerceklestirip biber islahi yurat-
mekte ve Tirk gesit kataloguna
Ulkemize layik yeni isimler kat-
mak i¢in azimle calismaktadir.

GENTA biberleri

GENTA vyaklasik 7 yil evvel
Kapya, Carliston ve Sivri tipo-
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lojilerinde baslattigl biber islah
calismalarinin meyvelerini top-
lamaya hazirlaniyor. Antalya’nin
Gaziler kdéyundeki arastirma is-
tasyonunda 5'’i yuksek, toplam
9 miuihendisten olusan GENTA
Ar-Ge ekibi, dalinda en ileri
teknolojileri kullanarak profes-
yonel bir arastirma yurutayor.
Islah programlarinda gercekles-
tirilen ¢alismalar dinyanin dort
bir yanindan toplanmis biber
cesitlerinden kan alip, yerel ve
yoresel genetigimizle birlestiri-
lerek baslamis. Uzun bir selek-
siyon surecinden sonra yuksek
nitelikli, Glkemiz cografyasina
uygun ve hastaliga dayanikl ce-
sitler elde etmeyi basarmistir.
Bu cesitler su anda Uretici
kosul ve topraklarinda genis
denemelerde  gbzlemleniyor.
Sonrasinda ise performanslari
en yuksek, pazarin ihtiyacini
karsilayacak ve arti deger ya-
ratacak olanlar belirlenip, tescil
edildikten sonra siz degerli pay-
daslarimiza sunulacak.

GENTA gelismis laboratuvar-
larinda molekuler markor,
doku kiltiri ve patoloji test-
leri gerceklestiriyor. Patoloji
laboratuvarinda TSWV, PMMYV,
PVY, Nematod ve bircok diger
hastalik i¢cin materyalin direng
seviyelerini Olcen GENTA Ar-
Ge ekibi, i1slah edilen biber
cesitlerinin  dayanikli  oldu-
gunu garantiliyor. Molekiler
markorler sayesinde yine bazi
dayanimlar ve belirli fenotipik
Ozellikler hakkinda bilgiler
ediniliyor, calismalar da bu
bilgilerin 1s18inda yonlendirili-
yor. Doku kultirG laboratuvari
sayesinde ise normalde 3 ila
4 sene arasinda suren bir saf-

4]

|
'i
I
didbe t} ;

lastirma calismasini 1 seneye
indirebiliyor.

Tim bu teknolojilere ulasa-
bilmek icin GENTA hem yurt-
disindan teknoloji transferleri
gerceklestirdi, hem de baz
yéntemleri TUBITAK projeleriy-
le beraber kendi arastirmasin-
da gelistirdi. GENTA diger islah
programlari igin bu yontemler-
le calismaya devam etmekte-
dir. Basariyla sonuclandiriimis
gecmis TUBITAK projelerinin
yani sira, islem asamasinda
olup devam eden bir proje ve
yazim asamasinda olan cok
ortakli GENTA yenilikci bilimsel
projeler gelistirmeye devam et-
mektedir.

GENTA arastirmasinin  gucu
engin bilimsel yoénundn ha-
ricinde sirket yapisindan da
gelmektedir. Deneyimli teknik
kadrolarin uzun suredir birbir-
leriyle galistigl koklU bir sirket
olmasi sayesinde profesyonel-

ligin hikmettigi ama insanligin
kenara itilmedigi "hibrit" bir
felsefeye ve yapiya sahiptir. Bu
sayede aidiyet duygusu yUksek
tum c¢alisanlarin ayni kurumsal
ailenin bir parcasi olup islerini
sahiplenerek son derece 6zve-
rili ve disiplinli bir sekilde yap-
masina destek oluyor.

Sonuc¢

Onemli ArGe calismalarini
ornek bir sekilde surdiren
GENTA, isbirligi yaptg ozel
sektordeki  diger firmalar,
kamu ve akademik alanlardaki
kisi veya kurumlar ile birlikte
gelecegini insaa ediyor. Bilim
olmadan gelecek olmayacagi-
na inanan yonetimiyle GENTA,;
Ulkemiz tariminda 6nemli rol
almaya ve ileriki senelerde
yeni cesitler, Urlinler ve proje-
ler sunarak sektorindn tim
paydaslarina katkida bulunma-
ya devam edecek.
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KALITELI
URUNLERLE

GUCLU

BITKILER

GENTA, son yillarda 6zellikle ortu alti
ureticilerinin sag kolu olmayi basaran ATRAX
serisiyle daha verimli, daha kaliteli ve daha
kazancgl bir Gretimin kapilarini aciyor.

GENTA bitki besinlerinin yeni iiriin serisi olan ATRAX han-
gi amaclarla olusturuldu?

ATRAX serisi bitki besin Urlinleri ile 6ncelikle 2 hedefe
odaklanildi. Bunlar:

1. Erkencilik hedeflenen Uretim alanlarinda NPK ele-
mentlerinin organomineral sekilde verilmesi ile bunlarin
alinim miktarini ve hizini yikseltmek,

2. Yogun Uretim sonucunda uretim alanlarinda pH, tuzlu-
luk ve Ec degerleri her gecen yil artan bir sekilde bozul-
makta oldugundan, organomineral besinler sayesinde
topraktaki organik madde oranini yukselterek, bitkilerin
kok sistemlerinin bu sorunlarla bas edebilmelerine yar-
dimci olmak.

ATRAX serisinde hangi iiriinler var ve bunlarin belli bash
islevleri neler?
Bu seride simdilik 7 degisik GrGn bulunuyor. Bunlar:

ATRAX 5-10-5
ATRAX 7-7-7
ATRAX 5-5-10
ATRAX 10-5-5
ATRAX 10-5-15
ATRAX ZnP
ATRAX Fer

ATRAX 5-10-5

Ortii alti yetistiriciliginde, ézellikle sicak aylarda, genel olarak bit-
kilerin dislk Ec ile sulanmalari ve dengeli bir giibreleme yaplil-
mamasl sonucu yetistiriciler; cicek sayisinda azalma, kot gelisim
ve zayIf dol tutumu sorunlari ile karsilasiyor. Buna paralel olarak
bitkilerde istenmeyen oranda vejetatif yapiya donme gozleniyor.
ATRAX 5-10-5'in iceriginde yer alan fosfor elementi organik ya-
pili fosfit formunda oldugundan bitki tarafindan hizl ve ylksek mik-
tarda alinabiliyor; sonugta bir yandan kok gelisimini desteklerken,
diger yandan da generatif gelismeyi
destekleyecek olan fosforun bitki biin-
yesinde depolanmasini sagliyor.

Soguk donemlerde ise, toprakta fos-
forun hareket kabiliyeti iyice yavasli-
yor; ozellikle kirecli, nemli ve soguk
topraklarda fosfor alimi gok dusuyor.
Bu kosullarda da ATRAX 5-10-5
icerdigi organomineral fosfor sayesin-
de bitkinin fosfor alimini kolaylastira-
rak, ciceklenmeyi, d6l tutumunu -yani
verimi- ve Urln kalitesini arttiriyor.

ATRAX 7-7-7

Fosfor agirlikli Grtinin arkasindan dengeli oranda NPK iceren be-
sine ihtiyac var. Ortii alt Gretimlerinde soguk dénemde dahi bitki
cicek vermeye devam etmekte oldugundan, hizli alinabilecek fos-
fora ihtiyac slrtyor. Diger yandan bitki, bu cicekleri ve tutumdan
sonra olugsacak meyveleri besleyebilecek vejetatif yapiy hizla olus-
turmak, yani fotosentez oranini ve hizini arttiracak, yaprak sayisini
ve aya genisligini arttiracak elementlere de gereksinim duyuyor. Bu
asamada azotun hizla alinabilmesi ve nikleoprotein donisimu
icin zamana karsi bir yaris basliyor. i§te

burada da organomineral azot hizli ve

etkili bir sekilde devreye giriyor. Tim

bu hareket icerisinde saglam bir gov- —
de olusturulmasi, yeterli turgor basin-
cinin saglanmasi, stomalarin acilip
kapanmasi, karbonhidrat tasinmasi
ve tim co-enzimlerin yapi tasi olan po-
tasyum elementinin de yeterli miktar-
da ve hizda bitkiye ulasmasi gerekiyor.
Sonugta organomineral ATRAX 7-7-7
her 3 elementin etkili ve hizl bir sekilde
bitkiye intikalini sagliyor.
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ATRAX 5-5-10

Bitki yasaminin ¢lncu evresinde azot ve potasyum degerine
bagli meyve gelisimi basliyor. Bu dénemde bitki, daha yogun ve
hizli potasyum elementi alimina gereksinim duyuyor. Potasyum,
Ortl alti yetistiriciliginin olmazsa olmazi. $6yle ki: Co-enzimlerinin
yapitasi olan potasyum, bitkinin hastaliklara karsi dayanimina, su
dengesine, turgor basincina, dengeli gelisimine; kok gelisimin-
de de etken olan karbonhidrat

mubadelesine; homojen meyve

tutumuna, meyvelerin gelisimi-

ne (irilik, uzunluk, kalibre vs.), e

tim diger kalite kriterlerine etki
ediyor. ATRAX 5-5-10 binye-
sinde bulunan basta potasyum
olmak Uzere diger organomineral
elementler hizli alinim, kolay tasi-
nim ve bitki blnyesinde etkili d6-
nldsumleri sayesinde mukemmel
sonug veren bir Grin.

ATRAX 10-5-5

Ozellikle ortii altinda yetistirilen bitkiler abiyotik ve/veya biyotik
sartlardan ¢ok cabuk etkilenerek vejetatif gelisimlerini kisitlayip,
strese giriyor. Stres déneminde ise bitkiler stomalarini da kapata-
rak uyku dénemine geciyor ve kendilerini korumaya aliyor. Bdylece
fotosentez hizini da disuren bitki, hem gelisimini, hem de verimi et-
kileyecek olan “cicek-meyve tutum” dénemlerini de askiya alarak,
kacinilmaz bir verim ve kalite disukligiine dogru ilerlemeye basli-
yor. Boyle bir sonug, maliyeti ylksek olan orti alti yetistiriciligi icin
tam bir felaket. Ozellikle soguk

dénemlere denk gelen gelisim

geriligi bitkilerin depo yapraklari-

ni kullanma strecini etkileyerek, —
genel bir sararma ve bitki zayif-

g1 seklinde kendini gosteriyor.

ATRAX 5-5-10 ise organik yapI-

sl ile abiyotik sartlara karsi bitkiyi

korumaya baslayip, hizli azot takvi-

yesi yaninda diger destek urlnleri

ile nukleoprotein yapisini glclendi-

rip, bitkinin stresten c¢ikisini hizlan-

diryor.

ATRAX 10-5-15

Tum bitkiler gelisim ddnemlerinde bir yandan vejetatif yapiyi gelisti-
rip korumaya, diger yandan ciceklenmenin devamina ve meyve tu-
tumu ile gelisimine odaklaniyor. Bu donemde N-P-K alim oranlari
yaklasik 1-0,5-1,5 oranlarina
donuk oluyor; derime giren bit-
kilerin kalite 6zelliklerini yukselt-
mek i¢in her ne kadar potasyuma
6nem verilse de, organik karbon
ve azot-fosfor ikilisini de ihmal
etmemek gerekiyor.

Onerimiz, derim basladiktan son-
ra ATRAX 5-5-10 ile ATRAX
10-5-15'in donusumllu  olarak
kullanilarak, bitkinin tim ihtiyagla-
rinin karsilanmasi ydonunde.
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ATRAX ZnP

Cinko ve fosfor enerji tasiyici olarak ilk gelisim dénemlerinin en
dnemli iki bitki besini. Ozellikle értii alti bitkilerde fidelikte gikistan
ve/veya seraya dikimden sonra oksinlerin kok uglarinda toplanma-
slyla “fizyolojik kuraklik” bas gosteriyor. Bu dénemde bitkiler hizli
bir gelisim gostererek, yukariya dogru hareket yaninda sadece ve-
jetatif degil, generatif gelisimi de
dengeleyecek bir Urlne ihtiyac
duyuyor. Organomineral fosfit
ve destekeisi ¢inko elementi,
hem kok ug gelisimine, hem ilk
cicek acimlarina, hem de mey-
ve tutumuna olumlu etki ediyor.
ATRAX ZnP hizh ve etkili bir se-
kilde beklenen besin takviyesini
gerceklestirdigi gibi, organik yapi-
sl ile kok gevresindeki rizosfer ala-
nini da genisleterek diger besinle-
rin alinimlarini da destekliyor.

ATRAX Fer

Bitkilerin ihtiya¢c duyduklar besinler icerisinde almakta en ¢ok
zorlandiklari elementler demir ve magnezyum. Ozellikle pH, Ec,
tuzluluk ve kire¢ dengesizlikleri bu islemi daha da zorlastirnyor.
Bu Urtinde olumsuz pH etkisini asgariye indirmek icin zengin se-
latlar kullanildi; ayrica organomi-

neral yapinin getirdigi artilar ve

diger elementlerin olumlu etki- .
siyle her tarli olumsuz toprak

kosullarinda mukemmel ¢alisan

bir Grin elde edildi. ATRAX Fer

iceriginde magnezyum, demir

ve manganez bir arada kulla-

nilarak klorofil yogunlugu, mito-

kondri olusumu ve karbonhidrat
tasinmasina olumlu etki yapmasi

saglaniyor. Dolayisiyla bu Ugli ile

kloroz engellenip, yogun meyve ge-

lisimi hedefleniyor. ~—
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PATLICAN PAZARININ
YOLUNU KALITE CiZiYOR

Patlican sebze pazarinin dnemli aktorlerinden. Hangi patlican
cesidinin, hangi gerekge ile tercih edildigini bilmek ister
misiniz? Veya pazarin ne yonde ilerledigini gérmek? Paydas'in
Yuvarlak Masasi'nda bu kez de Tarsus bdlgesinin dnde gelen
hal ve sevkiyatgilarindan Ersel Ebet, Zafer Yildirnm ve Kerim
Dagli patlicani tim ydnleri ile konusuyor. Moderatorligu ise
bu bélimun fikir babasi GENTA Teknik Satis Mudulra Gokce
Atalay Ustleniyor.

Gokge ATALAY
Teknik Satis Mudura
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Gokce Atalay: Tarsus bol-

gesi gecmiste nasil bir tarim
politikasina sahipti, simdi
nasil bir potansiyele sahip?
Bolgesel ve tarimsal degisim
nasil oldu?
Ersel Ebet: Bolgesel olarak
baktigimiz zaman, gecmise
oranla daha fazla alanda tarim
yapiliyor. Ornek olarak, geg-
miste bolgede 100 bin dénum-
de uretim yapilirken simdi 500
bin dénimde Uretim yapiliyor.
Hazir fide ve damla sulamayla
beraber dikilisler ve bdlgeler
de degisti. Tarim politikasina
gelince; burada ekim alani ¢cok
ama kalite anlayisinda sikinti
var. Bu ylzden pazarda sikin-
t1 yasaniyor. Halbuki patlican
bugin 10 yil 6ncesine oranla
neredeyse 10 kat fazla ekiliyor.
Buna etki eden mekanizma da
hazir fide.

G."A:: Hazir fidenin gelisimi
bolgedeki iiretimi degistir-
meye basladi. Hatta standart
cesitlerden hibrite de gecisi
sagladi.

Zafer Yildinm: Dikim ve ure-

tim zamanlarini da degistirdi.
Daha onceleri Tarsus bolgesin-
de Uretim belli zamanlarda ya-
pilirdi. Daha sonralari orti alti
iretim basladi. Ortii alti siirec-
lerinde ise Urin portféylinde
bir degisiklik olmadi, sadece
acik alandaki patlican ortu al-
tina alindi.

G-A:ZPeki ekonomik anlamda
bir degisime katkida bulundu
mu? Ureticinin bélgesinde
patlhicanda hibrite donmesi
ekonomik bir degiskenlik ya-
ratth mi?

Z. Y.: Eskiden girdi maliyetleri
dusuk, ureticinin cebine giren
para ise daha buyUktu. Hibrit
cesitlerin piyasaya girmesiyle
kalitede bir artis oldu ve homo-
jenlik yakalandi. Buglun stan-
dart cesitlerde de hibrit cesit-
lerde de bitki Uzerinde kaliteli
ve kalitesiz meyve olusumlari
olacaktir, bu kacinilmaz son.
Ancak hibrit cesitler daha ka-
liteli ve standarda yakin mey-
ve oranlari daha yliksek. Ama
uretici hasat ederken kalitesi
dusik meyveyi icinden secip

Ersel Ebet: “Asili fide pazardaki oranini ilerleyen
giinlerde yiizde 70-80 civarina ¢ikartacak. Clinkii
patlican ekilen tarlaya hastaligindan dolayi 4-5
sene ekim yapilamiyor. Ancak asili fide bunu

ayirmadig igin, tamami kalite-
siz Grlnmus gibi pazara sunu-
luyor.

G."A:Z Hazir fide tiinel yetis-
tiriciligini de genisletti mi?
Acik alanin yiizde 50'si ortii
altina alinsa da 1s1 yiikseldik-
ce birakildigini goriiyoruz.

E. E.: Ekilis sUreci sdyle yasa-
niyor: Uretici patlicani énce al-
tihk dedikleri seralara ekiyor.
Daha sonra karpuz serasi de-
digimiz daha klcuk seralara
ekiyor. Havalar i1sininca hep-
sinin Ustlnl acip Oyle devam
ediyor. Bununla beraber hazi-
ranin basinda ac¢ik alanda eki-
lis basliyor. Agustosun 5'i gibi
hem ylksek/alcak tiinel hem
de acik alan budaniyor. Eylul
ayinda tekrardan UrGn almaya

ortadan kaldiryor.”

baslaniyor. Temmuz ayinda da
normal guzlik ekim yapiliyor.

GIVAT Gecen seneden itiba-
ren acik saha veya tiinel ye-
tistiriciliginin altinda asih
dikim basladi. Bu oran su an
icin nasil ve gelecek siirecte
ilerleme kaydeder mi? Asih
fideler pazardaki biiyiikligii-
ni arttinr mi?

E. E.: Asili fide pazardaki ora-
nini ilerleyen gunlerde ylzde
70-80 civarina cikartacak.
Cunkl patlican ekilen tarlaya
hastaligindan dolayl 4-5 sene
ekim yapilamiyor. Ancak asili
fide bunu ortadan kaldiriyor.
Uretici de tarlaya oédeyecegi
parayl asili fideye yatiriyor ve
tuttugu ucuz tarlaya asili fideyi
ekiyor.

ERSEL EBET

Ureticinin ana kriteri illaki tonajdir. 50
dénimden 50 bin TL ile tonaj fazla
olsa bile kazanma sansi olmayabilir
ama 25 bin dénimden 50 bin TL ile
kalite ylksek oldugu zaman ihracatta
pay sahibi olup kaliteden dolayl daha
fazla kazanma sansi olabilir. Ancak
buna sihirli bir degnekle hemen gegil-
mez. Biraz zaman lazim.
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ZAFER YILDIRIM

Eskiden girdi maliyetleri dusuk, uretici-
nin cebine giren para ise daha blyuktu.
Aslinda hibrit ¢esitler Ureticinin cebine
buyuk bir katki saglamadi. Ancak hibrit
cesitlerin piyasaya girmesiyle kalitede
bir artis oldu ve homojenlik yakalandi.
Ama Uretici hasat ederken kalitesi du-
stk meyveyi icinden segip ayirmadig
icin, tamami kalitesiz Urinmus gibi pa-
zara sunuluyor.

KERIM DAGLI

Kaliteyi yakalayabilirsek dis pazar pa-
yimiz da klUgumsenmeyecek kadar
blyuk. Ancak yakalayamadigimiz igin
asgariye dusuyoruz. Esas mesele su;
patlicana talep var ama biz kaliteyi
tutturamadigimiz igin veremiyoruz. Bu
bolgenin patlican potansiyeli ¢cok yuk-
sek. Hem i¢ piyasanin hem de ihracatin
istedigi kriterleri bir araya getirdiginiz
zaman buradaki pazar yikilamaz.
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[GIVAE Peki, asih fide arttikca
pazarda bir daralma olmaya-
cak mi?

Z. Y.: Biz kesinlikle daralma
olmasini beklemiyoruz. Asi kul-
landiginiz zaman, yani bitkinin
kok yapisini gugclendirdiginiz
zaman dogal olarak meyveye
yansiyor. Bu da kalitenin artti-
gl anlamina geliyor. Ben hem
Ureticiyim, hem ziraat muhen-
disligi yapiyorum, hem de hal-
de komisyonculuk isim oldugu
icin; hepsini ayni anda izleme
firsatim oluyor. Komisyoncu
olarak Urinu sevk edecek ve
paketleyecek arkadaslara ne
kadar kaliteli GrGn verebilir-
sem, benim agcimdan iyi oluyor.
Cunkl ¢ok rahat pazarliyorum.
Uretici olarak baktigim zaman
da; tarla kosullarinda beni yor-
muyorsa, istedigim GrinU ve-
ren bitkiyi tercih ederim. Ziraat
mihendisi olarak baktigim
zaman ise Ureticiye regete
yazarken ya da bakim yapar-
ken bakimini kolaylastirmaya
ugraslyorum. Gelecek slireg-
te bitki adedi dusecek ama
ekilecek alanin daralmadigini
goreceksiniz.

E. E.: Bu bolgedeki ekim ala-

ni azalmaz clnkd Tuarkiye'de
buradan baska iklim olarak
patlican dikilisine daha uygun
bir bolge yok. Nisan ayinda
Tlrkiye'nin neresinde patlican
yetistirebilirsiniz ki? Haziran
ekimlerini etkileyen sey ise o
klgUk karpuz seralari. Cunku
onlar haziran ayinda da ka-
lite olarak fevkalade duzgun
Uriinler sagliyor. Haziran ayin-
da acikta yetisecek Urinun
azalmasinin bir diger sebebi,
patlicanda Tarsus'un bir di-
ger rakibi olan Gonen'in de
ayni teknolojiye ve hazir fideye
sahip olmasi. Eskiden agus-
tos ortalarina kadar patlican
alirdik. Simdilerde temmuz
ayinda sezonu kapatiyoruz.
Yani bizden tam bir ay c¢aldi-
lar. Bunu da hazir fide ustline
tul ¢ekip ya da kuguk seralar
olusturarak yaptilar. Bizim
acikta ekmis oldugumuz Grin
agustosa kadar yetismeyince,
pazarda cakisir hale geldik.
Bu bdlgedeki Ureticiler de on-
lardan bir ay calmak icin ku-
cuk seralar yapti. Tam olarak
bu nedenlerden dolayl ekilis
alanlarinda bir azalma olaca-
gini distinmuyorum.

GIAEIPathicanda istenilen tip
nereye gidiyor?

Z. Y.: insanlarin talepleri si-
rekli degisiyor fakat su an is-
tenen tip A117 F1 tipi. Sap
kisminin yesil ve parlak siyah
olmasi gerekiyor; meyve uzun-
lugunun da 18-25 cm'den asa-
81 olmamasi.

GIAE Yemek kiiltiirii ve tiike-
tim biciminin degisimi de pi-
yasadaki cesitliligi etkiliyor.
Z. Y.: Daha o6nceleri patlican
minimum 25 cm ve Ustl olur-
du. Simdilerde kisaldi ve 20
cm oldu. Artik karniyarik tipine
doéndi. Sadece Tirkiye degil,
Avrupa ve Rusya da boyle isti-
yor. ihracatin kriterleri de he-
men hemen ayni.

Kerim Dagh: Misterinin patli-
canda bizden istedigi ilk sey;
siyahlik, yesil sap ve boy. Bun-
lar disinda higbir sey cok da
onemli degil.

Z. Y.: Pazarda 25 cm Ustu ar-
tik nasil arzulanmiyorsa, 18
cm alti da arzulanmiyor. Topak
dedigimiz patlicanlarda 2 seg-
ment var; biri kisin 6rtu altinda
yetisen siyah topak, digeri de
yaz sicaklarina adapte olmus

Zafer Yildirnm:

“Biz kesinlikle pazarda
daralma olmasini
beklemiyoruz.

Asi kullandiginiz
zaman, yani bitkinin
kok yapisini
giiclendirdiginiz
zaman dogal olarak
meyveye yansiyor. Bu
da kalitenin arttig:
anlamina geliyor.”

mor topak. Burada (retimi
ciddi anlamda yogunlasmaya
basladi. Ustelik talep de var.
Ozellikle siyah topak dedigimiz
ortl alti Ureticiligi hizla arti-
yor ama yazlik olarak Uretilen
mor topakta Turkiye genelinde
patlican Uretimi arttigi icin bir
azalma gézlemliyorum. Orti
altina kayma artti ama acik sa-
hada bir daralma var.

G2VAE Patlicanin ana pazan
neresi? Sizin iirettiginiz path-
can ihracata mi, markete mi
yoksa hallere mi gidiyor?

K. D.: Hepsine gidiyor ama
en guclusl i¢c piyasa. Kaliteyi
yakalayabilirsek dis pazar pa-
yimiz da kugumsenmeyecek
kadar buyuk. Ancak yakalaya-
madigimiz icin asgariye disU-
yoruz. Esas mesele su; patl-
cana talep var ama biz kaliteyi
tutturamadigimiz icin veremi-
yoruz. Bu bdlgenin patlican
potansiyeli gok yuksek. Hem i¢
piyasanin hem de ihracatin is-
tedigi kriterleri bir araya getir-
diginiz zaman buradaki pazar
yikilamaz. Tohum firmalarinin
bunun Gzerinde ¢ok buylk ¢a-
lismalar yapmasi lazim.
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E.E. : Patlicanin toprakla te-
masi kesildigi zaman ister is-
temez hemen kaliteye biniyor,
boy yapiyor. Askiya alinmadigi
zaman yagmurda bitki yere
yatiyor. Cali yere yattig zaman
meyveye ne yaparsan yap kali-
te yakalayamazsin. Bu ylUzden
aranin askiya alinmasi lazim.
Z. Y.: Pathcani ipe almak
icin de ya sera ya da 0zel bir
konstriksiyon olmak zorun-
da. Ya da genetiksel olarak
dallarini dik tutma yetisine
sahip tohum olmasi lazim.
Ancak bdyle olursa ipe alma
zahmetinden kurtuluruz. Asiy-
la bu problem ¢ozullr. Asiyla
dik durma orani daha yuksek.
Ancak bitki Gzerindeki yuk art-
tikga, dallar yine kendini yere
birakiyor.

GIUAEistanbul, Ankara ve Gil-
neydogu farkh tip patlican is-
tiyor mu?

K. D.: Hayir, hepsinin istedi-
gi tip birbirinden farkl degil.
Sadece kaliteli Urln istiyorlar.
Rengi glzel, sapi yesil, boyu
uygun ve standartlara uyan
patlican istiyorlar. Dedigimiz
gibi; kaliteden dolay ihracata
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cevap veremiyoruz. Bu durum
Tlrkiye'ye de kaybettiriyor.

[GI'AT Peki, tiiketici ne istedi-
ginin farkinda mi?

K. D.: Bizim burada dile getir-
diklerimiz tlketicinin istedik-
leri.

E. E.: Tlketici farkinda olmaz-
sa, hale de yansimaz. Talep
bize tuketiciden geliyor.

[GFAE Tarsus iireticisi nasil bir
profile sahip?

Z. Y.: Uretici cok fazla emek
sarf etmeden kaliteli trln elde
etme metotlarina gidiyor. Orne-
gin az 6nce bahsettigimiz ipe
alma olayini Ureticinin yapma-
slI igin, bunun cebine fiyat far-
ki olarak girmesi lazim. Ancak
Oyle yapar.

GI7AE Bunu alani daraltarak
yapma sansi yok mu?

E. E.: Zaten mesele de burada.
Bunu Ureticiye anlatabilsek,
50 dénim ekecegine 25 do-
nim ekse ve o 25 dénuimden
50 donimden aldigl tonaji
alsa, daha az isciyle calissa
ve 0 kaliteyi gorse Ustune para
versen de eski duzen ekimi

yapmaz. Bunun baslamasi icin
¢ok ugrasmak gerekiyor. Ben 5
yildir ugrasiyorum ama bu yil
sadece 1 kisiye yaptirabildim.

Z. Y.: ipe alma isi icin aslinda
bir sabit boru ve tel germeniz
gerekiyor. Ureticinin éniini ke-
sen ana faktorlerden biri son
birkac yildir masraf. Uretici
diyor ki; Ortl altinda bile in-
sanlar batiyorsa, benim bunu
tarlada yapmam bana bir sey
kazandirmaz. Bu ényargl olus-
tu. Seraci eskisi gibi ciddi mik-
tarda para kazanmaya devam
etmedi. Gunku maliyetleri ¢cok
yukseldi. Bitlin sucu da ureti-
ciye atmamak gerekiyor. Ure-
ticinin degismesi biraz zordur
ama buna 6nculik etmek ge-
rek. Burada sorun ekonomide
toplaniyor.

GWAE Ureticinin ana kriteri
verim mi kalite mi?

E. E.: Ureticinin ana kriteri il-
laki tonajdir. 50 dénumden
50 bin TL ile tonaj fazla olsa
bile kazanma sansi olmayabi-
lir ama 25 bin dénimden 50
bin TL ile kalite yliksek oldu-
gu zaman ihracatta pay sahi-
bi olup kaliteden dolayl daha

Tarsus'ta patlican 10 yil
oncesine oranla

10.

daha fazla ekiliyor.

T

Patlicanda ideal meyve uzunlugu

18-25

arasinda
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fazla kazanma sansi olabilir.
Ancak buna sihirli bir degnekle
hemen gecilmez. Biraz zaman
lazim.

K. D.: Uretici hem Kaliteli ol-
masini, hem de tonajin yuk-
sek olmasini ister. Ama bizim
olmazsa olmazimiz kalitedir.
Aslinda mantik su olmali; az
ve 0z olmasi. Rekoltenin ¢ok
olmasi bir sorun teskil etmez.
Kalite olduktan sonra rekol-
te ¢ok olsun. Kalite oldugu
zaman hepimizin pazar payi
buydar.

Z. Y.: Bu piyasanin en blyuk
handikaplarindan biri kalite-
ye fiyat farki verenlerin olma-
masi.

G. Al Bolgedeki bu sorunlar
pathicanin pazarini daraltma-
yacak mi?

K. D.: Daraltacak zaten. Su an
talep var patlicana, yurtdisi

patlican istiyor. Patlicanimiz
da var ama veremiyoruz. TUrki-
ye'deki en buyuk pazar burasi
ama c¢ok buyuk bir sansi kulla-
namiyoruz.

GIWA% Uriiniin pazara sunu-
munda bir sorun var mi?

K. D.: Burada da konu yine Ure-
ticinin bilingsizligine gelecek.
Patlican hassas, derisi yumu-
sak bir Grun. Yere distuginde
ya da tozlandiginda aninda
deforme oluyor. insanlarsa
sandiklarla Ust Uste yigma ya-
piyorlar. indirirken o Urinin
yuzde 20'si yere disup toza
bulasiyor, darbe aliyor. Bu ko-
nuda Uretici bilingli degil.

G.ALSiz iriiniin nasil gelme-
sini istiyorsunuz?

K. D.: Sandik kac kilo aliyorsa o
kadar doldurulmali. Gok doldu-
ruldugu zaman Urtn doékulayor.

GI'AE Bir cesidin pazara gir-
mesindeki en etkili kisi halci
midir?

K. D.: Evet, halcidir. Riski de
tasiyan biziz.

G.'A.:Sizce tarimin en bilyiik
sorunu ne?

K. D.: Tirkiye'de tarim sahip-
siz. Aslinda ekonomik olarak
gelir getiren bacasiz fabrika.
Ama maalesef Gida Tarim ve
Hayvancilik Bakanligl da dabhil
bu isle ilgilenen tim kurum ve
kuruluslar hep eksik yapiyor.
Yabanci Ulkelerde uygulanan
bir tarim politikasi var. Ureti-
cileri yonlendiriyor, nerede ne
ekecegini belirliyor. Oradaki
Ureticiler ihracati bile devletin
eliyle yapiyor. Pazar buluyor,
pazar yaratiyor. Burada ise
boyle bir durum yok. Uretici
burada bilingsiz bir sekilde ka-
derine terk edilmis durumda.

Bir sene ne para ederse diger
sene onu ekmeye calisiyor. Ki-
saca Ozetlersek bir tarim poli-
tikasi yok.

Z. Y.: Ana temanin saklandig
nokta su; Ureticinin gelirinin
duzensizligi. O kadar dizensiz
bir getirisi var ki bu yil patlican
1000 TL Kar ettigi zaman ha-
yatini ona gore dlizenlemeye
galisir fakat bir bakiyorsunuz
bir yil sonra 1000 TL cebinden
¢tkiyor. Tarim Uranlerinin o ka-
dar dizensiz getirisi var ki bu
durum hepimizi etkiliyor. Dogal
olarak artik tarima yatirim yap-
ma istegi azaliyor. Ozellikle son
7-8 yildir Tarkiye'nin belli bir is-
sizlik sorunu var. Ayrica fazlaca
dis goc aliyoruz. Bu da, zaten
mevcut olan igsizlik sorunumu-
zun Ustune fazlaca yuk oluyor.
Sanayi de olmadigl i¢in bu ka-
dar insani ancak tarimda az
parayla istihdam edersiniz. Bu

PAYDAS - Aralik 2015



ucuz iscilikle birlikte de adam
10 dekar yerine 100 dekar eki-
yor. Bir de zenginlesemeyen
bir Uretici kitlesi varken bunun
Ustiine de 3 milyon issiz insan
tarimda istihdam edilmeye ca-
listliyor.

[GIA%E Patlicanin bolgesel ana
sorunu ne? Hastalik ve zararli
olarak karsimiza cikan, hepi-
mizin de bildigi yaprak kuru-
masi mi?

E. E.: Evet, yaprak kurumasi
var. ikinci olarak da yarim dal
var. Uretici hasat dénemine
gelmeden tripse kaptirdig za-
man onun mucadelesini yapa-
miyor. O kadar ila¢ kullanimina
ragmen yine de kurtulamiyor.
Z. Y.: Arastirma yapilmadan,
olanin yerine baska bir alter-
natif getiriimeden Bakanlik ta-
rafindan yasaklanan bu kadar
ilag varken, trips dedigimiz bu
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zararliy1 yok edecek yetenekte-
ki ilac yok. Etkili olabilecek tek
ilac Lazer, onun da baska alter-
natifi yok. Lazer'in iki defa Ust
Uste uygulanmasi bile sikinti
ama trips yihin 12 ayinda ure-
me yetenegine sahip. Yaprak
tripslerinin patlicandaki zarari
yaz sicaklarinin yikselmesiyle
artiyor. Cicek tripslerinin zarari
ise yihin 12 ayr devam ediyor.
Sera altinda cicek mevcutsa
cicek tripsi de mevcuttur. Rus-
ya kac defa urunlerimizi geri
gonderdi, ciceksiz Urunlerde
dahil. Burada Bakanlik’in dev-
reye girmesi gerekiyor. Eger
ilag firmalari bunun caresini
bulamamissa, Bakanlik ola-
rak gorevlendirme yapiimasi
gerekiyor. Dinyadaki diger Ul-
kelerin ne kullandiklari arasti-
rilmali. Patlicanda ihracati et-
kileyen bir diger olay da kalinti.
Rusya'ya Uriin gonderdiginde;

Kerim Dagl:

“Uretici hem kaliteli olmasini, hem de tonajin
yiiksek olmasini ister. Ama bizim olmazsa
olmazimiz kalitedir. Aslinda mantik su olmals;
az ve 6z olmasi. Kalite oldugu zaman hepimizin

Rusya Tarim Bakanligl A etken
maddesi Urin UGzerinde kaldi-
81 zaman kabul etmiyor ama
Avrupa Birligi kabul ediyor. B
etken maddesi kaldig zaman
da Rusya kabul ediyor ama AB
kabul etmiyor. Globallesmis bu
dunya uzerinde ilag kalintilan
hakkinda ortak bir karar yok.

GIUAT Domates ve patlican

fiyatlan biraz  kipirdadig
zaman hemen hormonlu ol-
duklarina dair soylentiler

baslar. Bizler cevremize artik
hormon kullanmadigimizi ve
bunlara karsi cok ciddi denet-
lemelerin oldugunu ifade edi-
yoruz. Tiirkiye'de bu kadar ka-
linti var mi ve lizerinde baski
oluyor mu? Hormon meselesi
buraya yansiyor mu? Fiyatla-
n etkileyen bir unsur oluyor
mu?

Z.Y.: Cevap soruda gizli. Fiyat-
lar biraz yukseldi mi basinda
hormonlu muhabbetleri de
beraberinde yukseliyor. Kendi
tarimini baltalayan baska bir
Ulke basini var midir?

GIVAE Peki, bu duruma karsi
Tarsus bolgesi ne yapiyor?

E. E.: Ne yapabilir ki, halciler
ne yapmis ki simdiye kadar.
Pazarlari giglendirip, halki da
bu konuda bilinclendirmeleri

pazar payi biyiir.”

gerekirdi. Pazarci bugun bir ton
domates alip pazara gittiginde,
saat 12.00'ye kadar o doma-
tesin fiyati 2 TL'dir. Oglenden
sonra 1,5 TL olur, aksam sa-
atlerinde de 1 TL'ye dusurlp
hepsini bitirir ve gelir. Marketci
ne yapar? 4 TL'ye domatesi ¢u-
riyene kadar satmaya calisir.
Sonra basin fiyatlardan dolayi
halcileri giinah kegcisi ilan eder.
Halciler bununla ilgili bir sey
yapmadi, hormonla ilgili de
yapmiyor. Uretici domatesinin
toplanmasina bir hafta kala
ilaci veriyor, domates bir gun
sonra kizariyor. Sonra doma-
tesi kendi akisina birakmayip
toplatiyor. Bodyle olunca da
UrGnlerde buylk oranda kalinti
¢ikiyor. Bu da basina yansiyor.
Halkin go6zinde retici hor-
monlu ve kalintili mal Ureten
olarak kaliyor.

Z. Y.: Bugin Turkiye'ye mal
olmus kanallarda sadece du-
yacaginiz sudur; su Urin ka-
lintili ¢ikti geri geldi, su Urln
hormonlu ¢ikti. BuyUk Universi-
telerdeki ziraat profesorlerinin
de bu konuyla ilgili sesi ¢cikmi-
yor. Hem yaz aylarinda yetisen
patlicani, hem de kis aylarinda
yetisen patlicani alip incelesin-
ler bakalim ne ¢ikacak? ikisi
de ayni ama bunu maalesef
topluma anlatamiyorsun.
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HIYARDA GORULEN
FIZYOLOJIK PROBLEMLER - |

Hiyar lezzetli oldugu kadar sahip

oldugu besin degerleriyle de oldukca
kiymetli bir sebze. Ancak yetersiz
glbreleme, demir veya kalsiyum

eksikligi gibi etkenler nedeniyle bazi f
fizyolojik problemler yasayabiliyor. Y
Tudm bu problemlerin ¢6zimui ise \
GENTA'nin zengin icerikli Grinlerini
isaret ediyor.

Hiyar bitkisi kabakgiller famil-
yasindan olan bir bitki tlradur.
Anayurdu Kuzey Hindistan
oldugu distnilmekle beraber
ilk Gretimin M.0. 3000 yilina
dayandigini goriyoruz.
Morfolojik 6zelliklerine bakti-
gimizda; ince yapili, bogumlu - -

govdeye sahip, genellikle bes - i T, NS =

T T
koseli yapraklara ve yapraklarin

Umutcan ATALAY 5 i
GENTA Bat) Akdeniz k9ltugundan (.;lk_an tek eseyli C .
Ur-Ge Sorumlusu ciceklere sahiptir. 15 kalori

- 0,9 protein

100; - 3,4 karbonhidrat
taze hiyarin
sahip oldugu 27 mg fosfor
besin degerleri: - 25 mg kalsiyum

- 1,1 mg demir

~ 160 mg potasyum
KLOROZ ~ 11 mg magnezyum ve
Nedenleri: - yiiksek miktarlarda B, C, A vitaminleri

¢ Hiyar yetistiriciliginde demir elementinin yetersiz uygula-
ma yapilmasindan kaynaklanir.

* Yanlis sulama ve glibreleme sonucu demir elementi bitki
icin ainamaz forma gecer ve kloroza neden olur.

* Yuksek pH ve toprakta biriken kalsiyum fosfat, demirin elementler: elementler:
bitkiye alinmasini engeller.

dion 1,7 kgazot 69 g demir
Coziim: hiyar meyvesi
Damla sulama ile GENTAFER 500 g/da kullanilir. Lindiginba 9,87 g fosor 45 gmanean
GENTAFER (riinimiziin yiizde 5,3 demir icerigine sahip ol- topraktan kalkan 3,7 kg potasyum 40 g cinko
ma5| ve O'rto—Orto EDDHA selatli yapisi ile verim ve kaliteye saf element 1’7 ke kalsiyum 12 g bakir
direkt etki yapar. Ayrica potasyum ve mangan uygulamasi miktan:
demir elementi alinimini kolaylastirir. 0,27 kg magnezyum 30 g bor
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TAKOZ MEYVE OLUSUMU

Nedenleri:

» Bitkide, azot-potasyum-bor
dengesinin kurulamamasindan
kaynaklanir.

¢ Soguk dénemlerde cekirdek evi-
ni olusturmadan meyve olusmasi
neden olur.

» Bitkide oksin hormonu salgisinin
durmasli sonucu gorulur.

Coziim:

Damla sulama ile ELFER ZnP; 2,5 It/da ve 18-6-24 glibre-
si 3 kg/da kullaniilmahdir. Yapraktan uygulama ile REAL;
150-200 g/100 It kullaniimalidir.

Soguk stresinde kdkten uygulayacagimiz ginko-fosfit ile ta-
sinamayan asimilat Urlinlerinin gicege tasinmasi saglanir.
Ayrica ELFER ZnP UrinimUzin 6zel selatli formUlasyonu
sayesinde ¢inko elementi hemen bitki bunyesinde aktive
olur ve oksin hormonun salgillanmasini hizlandirir. REAL
isimli Grunuimuzle de, potasyum-kalsiyum-bor sinerji etki-
si yaratarak bitkinin soguk dénemde calismasi saglanir.

- KIVRILMA
Nedenleri:
* Hiyar yetistiriciliginde yapilan
dengesiz gibrelemeden kaynakla-

S
- _P. i ‘
FJ nabilir.

J * Azot fazlaligl ve potasyum eksikli-
gi neden olur.
* Yilksek Ec ve pH, bitki kok
bolgesindeki elementlerin alinimini
olumsuz etkilemesinden dolayi
yetersiz beslenmeye ve kivriimaya
neden olur.

"ﬂﬂ

Coziim:

Damla sulama ile ELFER K; 2 It/da ve 18-6-24 gubresi;
3 kg/da kullaniimahdir.

ELFER K isimli Urinimuz 6zel icerigi ile bitki blinyesinde
3 gun icinde etkisini gostererek stres kosullarini en aza
indirir.

ELFER K

kok bolge-
sinde besin
maddesi alimi-
ni arttirir ve
Istklanma
noksanligina
bagli renk
aciimalarini
azaltir.

BE FERTRETE
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ELFER ZnP
¢inko kullani-
mi sirasinda
ciceklenme
ve polen
olusumunda
bitkide ortaya
cikan ek enerji
ihtiyacini
karsilamaya
destek olur.

CiCEK BURNU CURUKLUGU
Nedenleri:

« Kalsiyum eksikliginden kaynaklanir.

* Antraknoz (Collectrichium) nedeniyle de gorulur.

* Ylksek ve dusuk sicaklik gibi iklimsel sartlar etkilemektedir.
Coziim:

Damla sulama ile ELFER SUNRISE; 2 It/da ve yapraktan
uygulama ile REAL PLUS; 200 g/100 It kullaniimalidir.
Kalsiyum, sebze icin 6nemli ve en hareketsiz (immobil) ele-
menttir. ELFER SUNRISE Uriinimuzin 6zel yapisi ve selati,
bitkilerin besin elementi alini-
mini kolaylastirir. Kalsiyumun
yapraktan uygulamasinda ise - f
REAL UrinimUzUn 6zel igerigi
bir¢ok fizyolojik problemin
Onlne geger.

Ayrica absisik asit salgisl,
bitkilerde stres kosullarini
olusturur ve stomalarin
kapanmasina neden olur.
ELFER SUNRISE ve REAL
Uranlerimizin kullanilimi ile
bu problemi engelleyebiliriz.

SEMSIYE YAPRAK OLUSUMU

Nedenleri:
Kalsiyum eksikliginden dolayi
meydana gelir.

Coziim:

Damla sulama ile ELFER SUNRISE; 2,5 It/da kullaniimalidir.
Semsiye yaprak olusumunu engellemek amaciyla bitkiler
icin alinabilir formda olan kalsiyumu, hizli bir sekilde fosforla
birlikte bitki bunyesine tasimak ve aktive etmek gerekir.
ELFER SUNRISE UrinUmuzin icerigindeki kalsiyum ile bu
problem engellenmis olur.
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ZEPLIN F1 Domates Cesidi

YUKSEK KAZANCIN
ANAHTARI VAT

Dinyanin en ¢ok uretilen sebzelerinden biri olan domates, hem i¢ pazarda
hem de ihracatta 6nemli bir paya sahip. Ege Bolgesi Ureticileri bu iki yénden
de kalite saglayan Urlnler i¢in Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT)
gesitlerini tercih ediyor ve kazanglarini arttiriyor.
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Verimli ovalar Uzerine kurul-
mus bir tarim ve ticaret ilgesi
olan Akhisar, 827 bin 435 de-
karlik bereketli topraklari sa-
yesinde Manisa’'nin en buyuk
tanm arazisine sahip. iige eko-
nomisinin bel kemigini olustu-
ran tarim, tarima dayali sanayi
ve gida sektorl birgok ailenin
gecim kaynagl. Bugline kadar
tltunlyle bilinen Akhisar'da
sulama ve yeni Uretim teknik-
lerinin  gelismesi sayesinde
artik hemen hemen her turll
sebze ve meyve yetisebiliyor.
Bu sebzeler arasinda buyuk
bir paya sahip olan domates
de ilge i¢in 6nemli bir gelir
kapisi. Hem Tlrkiye hem de il
bazinda Manisa domates Ure-
timinin kayda deger bir ylizde-
sini Akhisar olusturuyor.

Domateste fiyatlar diistii

Akhisar’da zirai ila¢ ve tohum
alaninda faaliyet gosteren Ka-
raoglan Tarim, ayni zamanda
sanayi domatesi yetistiriciligi
ve komisyonculugu da yapiyor.
1150 dénumliuk bir arazide
sanayi domatesi Ureten Ka-
raoglan Tarim’in sahibi Sami
Karaoglan, 20 yildir domates
tarimiyla ugrasiyor ve Hisar
Fide ile birlikte her yil yakla-
sik 200 milyon domates fide-
si Uretiyor. Bu fidelerin 50-60
milyon civarini  Ureticilerine
dagitan Karaoglan, 100 milyo-
na yakin fideyi de domates is-
leyen fabrikalara dagitiyor. Bu
yil verimde sikinti olmamasina
ragmen hasat sezonunun fab-
rikalarla cakismasi ylzinden
¢ok iyi bir sezon gegirmedigini
sdyleyen Karaoglan, bu duru-
mu soyle acikhyor: “Bu yil ik-
lim sebebiyle butin bdlgede
Urlnler ayni anda cikti. Hepsi
Ust Uste gelince de fabrika-
lar mal cekemedi ve serbest
fiyatlar ¢ok dustl, fabrikalar
sOzlesmeleri alamadi. Sozles-
melileri serbeste gondermek
zorunda kaldik ve zarar ettik.
230 TL olan so6zlesmeli Grln-
lerimizi 110 TL'den génderdik,
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fiyatlar cok fazla dustu.” Bu
durumun domatesin kaderi
oldugunu sdyleyen Karaoglan,
domatesteki fiyat disusunu
fabrikalarla yapilan soézles-
melerde yasanan sorunlara
bagliyor: “Sézlesme yapildig
halde bazen fabrikalar Ureti-
ciden drunleri almiyor, alimi
azaltiyor veya serbestten alim
yapiyor. Bu yil fiyatlarda dusus
olmasinin bir diger sebebi de;
yeni makine alan fabrikalarin
zamaninda sisteme gireme-
mesi. Fabrikalarda bu yil bir
kapasite arttirnmi vardi; yeni
makine alan fabrikalarin hep-
si sikinti yasadi, makinelerini
devreye sokamadi. Montaj
veya elektrik arizasindan ma-
kineleri yetistiremediler. Eger
0 makineler zamaninda devre-
ye girseydi fiyatlar da bu kadar
dismezdi.”

Devlet destegi gerekli

Domates sanayisinde yasa-
nan bu sorunlari en aza in-
dirmek icin kismen de olsa
sozlesmeli Uretim yapilmasi
gerektigini dusunen Karaog-
lan, bu konuda Ureticilerin

de Uzerlerine dlisen gorevleri
yapmasi gerektigini belirtiyor.
Karaoglan, ”Uretici arazisini
mutlaka bdélmeli, tek bir Gri-
ne ybnelmemeli. Tek dUrine
yoneldigi zaman Urin bol olu-
yor, Urin bol oldugu zaman
da sikinti ¢ikiyor. Ancak her
iki tarafin da buna uymasi
gerekiyor tabii. Biz burada
aracl konumundayiz, Urlnun
yUksek fiyata satilabilme po-
tansiyeli varsa Uretici vermi-
yor. Fabrikayla olan sézlesme
geregi de Urunil vermemiz ge-
rekiyor, bu yuzden serbestten
yUksek fiyata alip disUk fiyata
fabrikaya veriyoruz ve zarar
ediyoruz” diyerek pazardaki
sorunlari taraflar agisindan
ele aliyor. Karaoglan'a gore,
Ureticilerin sanayi domatesi
yetistiriciligi konusunda pro-
fesyonellesmesiyle artik he-
defleri de daha yiiksek. Uretici
bakimindan 6énem arz eden
noktalar verim ve tonajken,
fabrika igcinse bunlar briks,
renk ve hastaliktan ari olmak.
Karaoglan, sanayi domatesin-
de pazarin oturmasi igin ya-
pilmasi gerekenleri ise sdyle

ifade ediyor: “ilk olarak Uiretim
plani yapmak, ihtiyaca gore
ekim yapmak lazim. Bolgesel
ekim ve bolgesel Urin olmasi
ve devletin bunu destekleme-
si gerekiyor. Sozlesmelerin
devlet garantili olmasi her iki
taraf icin de yaptirrm gicunln
olmasi demek. Su an bir yap-
tirm gucua var gibi goértnlyor
ama bu sadece fabrikadan
yana.”

Kuru domates Ege’den

Ege Bollgesi'nde yetistirilen
domateslerin bir kismi, iklim
elverisli oldugu igin, kurutulup
ihrac ediliyor. Salcalik olarak
Uretilen domates cesitlerin-
den yapilan kuru domates, Al-
manya, italya, ABD, Hollanda,
Danimarka ve isvec gibi Ulke-
lere gonderiliyor. Turkiye'de
cok fazla tiketilmeyen kuru
domatese Avrupa Ulkelerinin
talebi her gecen yil artiyor.
Kuru domatesin ana merkez-
lerinden biri olan Kinik, iklimi
sayesinde kuru domateste
kaliteyi yakaliyor. 9 yildir izmir,
Kinik’'ta kurutulmus domates
isi yapan Bahg¢ivanoglu Tarim,

SAMIi KARAOGLAN

Karaoglan Tarim

Sanayi domatesinde gesit cok dnemli. Ekilen cesitle-
rin hastaliklara dayanikli ve verimli olmasi gerekiyor.
VAT cesitlerinden sanayilik olarak ZEPLIN F1 ve
TORO F1, sofralik olarak da JOKER F1 kullaniyorum
ve cok memnunum. VAT domates cesitleri hem Ure-
ticilerin istedigi hastaliklara dayanikllik ve verimlilik
ozelliklerine hem de fabrikalarin istedigi briks ve ren-
ge sahip. Cesitlerin genel pazarda durumu ve potan-

siyeli ¢ok iyi.

ALI BAHCIVANOGLU

Bahcgivanoglu Tarim

ediyoruz.

VAT domates cesitlerinden TORO F1 ve ZEPLIN F1
kullaniyorum. Kurutulmus domates icin duble meyve
ve renk oraninin yiiksek olmasi gerekiyor clnki di-
ger turlt zarar edilebiliyor. TORO F1 erkenci ve duble
meyvesi ¢ok. Renk ve briks 6zelliklerini de yansitiyor.
Orta erkenci olarak da ZEPLIN F1 istedigimiz tim
ozellikleri tasiyor ve verim artisi sagliyor. VAT cesit-
lerini, istedigimiz bitun ozellikleri tasidigi icin tercih
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DUBLE MEYVE IGIN -
TORO F1

. Bitki sekli: Oturak

« Erkencilik: Orta erkenci
« Kalibrasyon: 52 - 60 mm

+ Meyve rengi: Cok parlak kirmizi

« Meyve sekli: Basik - oval
« Meyve yapist: Dilimsiz

« Tilketim: Sanayilik ve sofralik

Ege Bolgesi'nde yetistirilen domateslerin bir kismi, iklim elverisli oldugu icin, ku-
rutulup ihrag ediliyor. Salcalik olarak liretilen domates cesitlerinden yapilan kuru
domates, Almanya, italya, ABD, Hollanda, Danimarka ve isve¢’e génderiliyor.
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Ortalama 14 kg yas
domatesten 1 kg
kuru domates elde
ediliyor. 2 bin 500 ton
kuru domates icin 40
bin ton yas domates
gerek. 40 bin ton
domates icin 40 giin
boyunca giinde bin
ton secme domates
alinmak zorunda.

Kuzey Ege ve Balikesir'den al-
dig1 domatesleri yurtdisina ih-
ra¢ ediyor. TUrkiye kurutulmus
domates pazarinda 6nemli bir
yere sahip olan Bahc¢ivanoglu
Tarim’in sahibi Ali Bahcgiva-
noglu, Turkiye’'de her yil orta-
lama 12 bin ton kuru domates
Uretildigini ve bunun 4 bin to-
nunun ABD’ye, 8 bin tonunun
da Avrupa Ulkelerine génderil-
digini sOyllyor ve Turkiye'deki
kuru domates pazarini soyle
anlatiyor: “2000 yilinda yilda
18 ton domates kurutuyorduk,
simdi ise saatte yaklasik 18
ton kurutabiliyoruz. Eskiden
Tirkiye'nin  tamaminda bin
ton kuru domates Uretimi var-
sa, buglin 15 bin ton kuru do-
mates Uretimi var. O glnlerde
Bahgivanoglu olarak biz Turki-
ye'de ylzde 5'lik bir paya sa-
hipken su an Tlrkiye'de ylzde
20'lik bir kuru domates ureti-
mi yapiyoruz. Dinyada kimse
bizim yaptigimiz rakamlara
ulasamiyor. DlUnyada totalde
35 bin ton kuru domates Ure-
timi var ve bu isi en ¢ok yapan
bolge Tuarkiye, Turkiye'de en
cok yapan bolge ise Kinik. Su
an kuru domates Uretiminin
kalbindeyiz diyebilirim”.

Avrupa ve ABD’ye

ihrag ediliyor

Domates kurutma islemi zor
bir sure¢. Ortalama 14 kg yas
domatesten 1 kg kuru doma-
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tes elde ediliyor. 2 bin 500 ton
kuru domates icin 40 bin ton
yas domates gerek. 40 bin ton
domates icin 40 gun boyunca
ginde bin ton secme doma-
tes alinmak zorunda. Bunu
kurutmak icin blylUk araziler,
isglicl ve soguk hava depo-
lan gerekiyor. Sure ¢ok Kisitli
oldugu igin de buylk bir risk
barindiriyor. Bahgivanoglu bu
siireci sdyle acikliyor: “ise to-
humdan basliyoruz; cesitleri
secgiyoruz, tohum firmalaryla
denemeler yapiyoruz. Her yil
en az 20 deneme yapiyoruz,

bu sayr 40-50'ye kadar da
cikabiliyor. Tohumlari sectik-
ten sonra fideleri seramizda
yetistiriyoruz, Ureticiyle de
sb6zlesme yapiyoruz. Ardindan
Ureticiye fideleri veriyor ve tar-
laya ektiriyoruz. Erkenci, 100
gunlik, 120 ginluk ve 130
glnlik cesitler olarak planl
bir sekilde dagitiyoruz. Hasa-
di yapilan domatesleri kuru-
tuyor, ilachyor ve tuzluyoruz.
Normal hava sartlarinda bir
haftada kuruyor. Soguk hava
depolarina koydugumuz Uriin-
leri raflarda istifliyoruz, daha

SANAYILiK powm
ZEPL|N F1

* Agirlik: 120- 130 g

ATESIN AD| -

* Bitki Yapisi: G

* Dénem: Bahark - yazlik
* Erkencilik: Orta erkenci
* Meyve sekli: Ovg|
* Meyve tipi: Cift amacl

Tiiketim: Sanayilik Ve sofralik

sonradan fabrikamizda paket-
liyoruz. ihracat midirimiziin
pazarlamasiyla da Avrupa'ya
yolluyoruz. i¢ pazara satisimiz
neredeyse sifir”. Kuru doma-
testen kar etmenin Ureticinin
performansina bagli oldugunu
sOyleyen Bahgivanoglu, kali-
teli Ordnlerin ylksek fiyattan
alici bulduguna dikkat ¢ekiyor.
Cesitlerde aranan en 6nemli
kriterler ise erkenciligi, gecgili-
gi, briksi, rengi ve tarladan ko-
parken sapli kopmayisi. Uygun
kalibrede olan Urlnler ihracat-
ta mutlaka yerlerini aliyor.
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GOLFUN
GELECEGI
GENTA'YA
EMANET

Golfun Tarkiye'deki tarihi ¢cok eski
zamanlara dayanmasa da, gérdigu
ilgi her gecen yil biraz daha artiyor.
Tirkiye'de golf denildiginde akla

ilk gelen yer ise siphesiz Antalya-
Belek. Clinkl Ulkedeki golf sahalarinin
yarisindan fazlasi bu bélgede
bulunuyor. Bunun en buyuklerinden
biri olan ve her yil yuzlerce kisiyi
agirlayan Antalya Golf Kulibi'niin
¢imleri Greenkeeper Ahmet Cagil’a
emanet. Greenkeeperligi gelecek
vadeden bir meslek olarak tanimlayan
Cagil, cimde kalitenin kurallarini
aktariyor.

Oncelikle sizi taniyabilir miyiz? Antal-
ya Golf Kuliibi'ndeki goreviniz nedir?
Ne kadar zamandir greenkeeper ola-
rak calisiyorsunuz?

Akdeniz Universitesi Zootekni bdlimin-

den 1996 yilinda mezun oldum. O yil-
dan beri de greenkeeper olarak gorev
yaplyorum. Meslek hayatima ilk olarak
National Golf Kullibu’'nde adim attim.
Bélgedeki ilk golf sahasiydi. ik basla-
digim zaman asistan greenkeeperdim.
Orada 1 yil calistiktan sonra, su anki
adi Titanic olan, eski Tat Golf Kulubli’ne
gectim ve burada da 5 yil calstim.
2002 yilindan beri ise Antalya Golf Ku-
lUbl’'nde galislyorum.

Peki, bir greenkeeper ne yapar?
Greenkeeper ilk olarak golf sahasinin
bakimindan sorumludur ve sahanin
oynanabilir vaziyette kalmasini saglar.
Golf sahasinda temel olarak 4 farkl
bolge mevcut. Bunlardan en 6nemlisi
“green” dedigimiz bayraklarin oldugu
bolgeler. “Tee” dedigimiz bolgeler par-
kurlarin baslangic noktalarina deniyor.
“Fairway” denilen yerler genis alanlari
tanimlarken, onun disinda kalan bol-
geler de rough alanlar olarak anilyor.
Greenkeeper ismi de, green denilen
yerlerin korunmasindan geliyor ve bir
greenkeeperin asll isini ilk olarak greeni
korumak olusturuyor.

Sezon oncesinden baslarsak, yesil
alani nasil koruyor ve sekillendiri-
yorsunuz?

Bunun i¢in bir takvim yapacak olursak;
esas agir bakim sezonlarimiz yaz se-
zonlari. Toprak havalandirma, seyrelt-
me ve kumlama gibi calismalari yazin
ve sonbaharda yapiyoruz. Kis dénem-
lerinde, yani eylul ortalarindan mayis
sonuna kadar olan dénemlerde sadece
¢cim kesimi, bitki besleme ve sulama
gibi islemleri yapiyoruz. O dénemlerde
hava yagmurlu oldugu igin suya ¢ok
fazla ihtiyacimiz da olmuyor. Asil agir
isler yaz aylarinda oluyor. Cunkl sezon
ortasinda sahaya mudahale etmemiz
¢ok zor oldugundan, 6ncesinde hazirlik
yapmamiz gerekiyor. Sezonda yaptig-
miz is genelde ¢im kesme oluyor, onu
da oyunculardan 6nce gelip yapiyoruz.
Mesaimiz sabah 6’da bashyor. Cok
guclu bir makine parkimiz oldugu igin,
oyuncular gelmeden 6nce sahanin ylz-
de 70’ini bicmis oluyoruz. Antalya Golf
Kulibi'ndn toplam 1300 dénim alani
var. Kapali alanlar ¢ikardigimizda 1250
donim acik golf alani kalyor. Bizim di-
zenli olarak bakim yaptigimiz alan ise
900 donim.

Cim icin bir onem siralamasi yapsaniz,

bu siralama nasil olurdu?
Bence ilk sirada yetismis eleman ge-
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liyor. Saha mudurinden saha
temizligini yapan kisiye kadar
uzmanlik gok énemli. ikinci ola-
raksa teknik malzemeleri soy-
leyebiliriz. Ozellikle de sulama
sistemini. Uglincli olarak makine
ve ekipmanlar geliyor. Dérdlncu
olaraksa tohum, gubre ve ilaclar.
Bundan 5-6 yil 6énce Turkiye'de
golf sahalarina 6zel tarim ilaclar
kolay kolay bulunamiyordu. Biz
de bolgedeki zirai bayilerden tar-
lada kullanilan ilaglar aliyorduk.
Son zamanlarda yurtdisindan
malzeme gelmesiyle bu sorun
asildi. Bir yandan tohumda da
kalite artiyor. Eskiden ¢imlenme
ylizdesi dustk tohumlar bulunur-
ken, rekabet artip firmalar ¢oga-
linca kalite de yUkseldi.

Antalya Golf Kuliibii’'nii Belek
bolgesindeki diger golf kuliip-
lerinin arasinda nasil deger-
lendirirsiniz?

Bolgedeki eski kullplerden bi-
riyiz. Antalya Golf Kulibi’nln
digerlerinden farki  6ncelikle
dizayni. Dizayn olarak en iyi sa-
halardan biri oldugumuzu soyle-
yebilirim. ilk yapim asamasinda
¢ok iyi bir dizayn firmasiyla ¢a-
listik. Daha sonrasinda ise baki-
mi hep Ust seviyede tuttuk. Cim
kalitesi olarak da Ust standart-
lardayiz. Golf turizminde bakim
¢cok onemli.

Bundan on yil 6nceki ¢imle bu-
giinkii cimi kiyasladigimizda
nasil bir fark goriiyorsunuz?
Cim kalitesi su an daha iyi. Biz
kendi kalitemizi biraz da kendi-
miz arttirdik. Turnuvalara gittik,
gozlemledik, oyuncularin ne
istedigini belirledik; sonra da
bunu uyguladik. Saha ekoll
olarak ABD’yi 6rnek aldik. Te-
sislerimizde de ABD ekoluyle
bakim yapiyoruz.

Cimdeki bozulmalan nasil en-
gelliyorsunuz?

Sirekli bakim yapiyoruz. 36 ki-
silik bir ekibimiz var ve surekli
is Ustlndeyiz. Her bir metreka-
resini didik didik inceliyoruz.
iletisim cagindayiz, surekli takip
ediyoruz. Eksiklerimizi aninda
gideriyoruz. lyi bir greenkeeper
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olmanin sarti aslinda iyi de bir
golfcl olmaktan gegiyor. Sade-
ce ¢im kesmekle bu is olmuyor,
¢imin nasil kesilmesi gerektigini
de bilmek gerekiyor.

Sahanin sulamasini nasil yapi-
yorsunuz?

Sulamamiz tam otomatik meka-
nizasyonla yapiliyor. Cok buyuk
bir pompa istasyonumuz var.
Pompa istasyonumuz saatte
700 m® su basabiliyor. Belirli
saatlerde nerelerin sulanacagi-
na dair programlamalar yapiyor
ve ona gore suluyoruz. Ancak
glbrelemeyi sulama sistemiyle
yapmiyoruz cunki biraz mali-
yetli oluyor. Butun arazide yak-
lasik olarak 50 km’lik borulama
sistemi var. Gubreleme yapaca-
gimiz zaman su nereye gider,
gubre nerede kalir, bunlar ayirt
etmek ¢ok zor oluyor. Avrupa’da
ve ABD’'de sulama sistemiyle
glbreleme yapan yerler var an-
cak bunu proje asamasinda du-
stinmek gerekiyor. Bence daha

kontrolli bir gubreleme olmasi
icin elle yapilmasi gerek.

Yagmurlu ve soguk havalara
karsi nasil onlemler aliyorsu-
nuz?

Belek bdlgesi ¢ok kumul bir
bolge ve suyu ¢ok cabuk eme-
biliyor. Drenaj sistemi de ¢ok iyi
planlandi.

GENTA ile tanisikhginiz nasil
basladi?

GENTA'dan Mesut Bey ile yakla-
sik 17-18 yilik bir arkadasligimiz
var. Birlikte calismaya basladigl-
mizda ilk 6nce deneme amag-
Il ¢im tohumu attik. Sonuglar
gayet glzeldi ama Mesut Bey
birden kayboldu ve 12-13 yil gel-
medi. Sonra tekrar geldi ve yine
kayboldu. En son tekrar geldigin-
de ise kaybolmasin diye bir daha
birakmadim. Simdi yaklasik 3
yildir GENTA UrUnlerini ahlyoruz
ve cok memnunuz. Hem Mesut
Bey’in hem de GENTA'nin benim
icin ayri bir yeri var. Benim igin

Cim icin yapilacak
onem siralamasinda

ilk sirada yetismis
eleman geliyor. Saha
miidiiriinden, saha
temizligini yapan kisiye
kadar uzmanhk cok
onemli.

urin almada ana etken kaliteli
malzemeyi uygun fiyata almak
ve daha da énemlisi ikili iliskiler.
Piyasada dlzgun ve durust firma
bulmak ¢ok kolay degil. Umarim
isbirligimiz uzun yillar devam
eder. Urlinlerin kalitesinden de
¢ok memnunuz. Tohum isi, riske
atilabilecek bir durum degil.

Bir ziraat fakiiltesi 6grenci-
sine greenkeeperligl tavsiye
eder misiniz?

Tabii ki tavsiye ediyorum. Gre-
enkeeperlik cok kaliteli ve elit
bir meslek. Bir daha dunyaya
gelsem yine greenkeeperligi
ve yine Antalya Golf Kultbi'ni
tercih ederdim. Clnku patro-
naj olarak cok kaliteli ve ku-
rumsal bir tesis. Universitede
de greenkeeperliga yonelik
derslerin  olmasi gerektigini
dusintyorum.

Tiirkiye’de golfiin gelecegini
nasil gorilyorsunuz?

Golf sahasi sayisinin artmasi,
yeni bolgelerin acilmasi lazim.
Ornegin, izmir veya Bodrum-Ku-
sadasi gibi yerlerde yeni sahalar
acilmali. Cinkl musteri artik bu
bélgeden yoruldu. Belek'e 15-
20 yildir surekli ayni musteriler,
orta yasin Uzerinde insanlar ge-
liyor. Ancak bu bolgeden yorul-
duklari icin artik sayilari yavas
yavas dismeye basladi. Onun
icin yeni bolgeler acip, mus-
terileri o boélgelere kaydirmak
lazim. Ancak bizim en buyUk
sikintimiz buraya aktarmasiz
ucus olmamasi. Halbuki aktar-
ma olmadan direkt Antalya’ya
ucak olsa, musteri sayimiz da,
kapasitemiz de artacak. Boyle-
ce sahalarin sayisi da artacak.
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2003 yilindan beri Vilmorin Anadolu Tohumculuk’ta (VAT) calisan
Yal¢in Peksayin, su anda VAT Bati Akdeniz Bolge MudurQ olarak
gorev yapiyor. Antalya, Burdur, Isparta ve Mugla bolgelerinden so-
rumlu olan Peksayin, meslek hayatina ¢cok erken yaslarda basladi.
1977 dogumlu olan Peksayin, 1988-1989 déneminde Manisa- Tur-
gutlu’da zirai ilag bayiliginde ¢iraklik yaparak 11 yasinda sektore
adim atti. Ortaokuldan sonra lise dénemlerinde de yine zirai bayi-
lerde hafta sonlari ve yaz tatillerinde calismaya devam etti. isi mut-
faginda 6grendikten sonra Universitede de yine tarim sektorini
tercih etti. Canakkale 18 Mart Universitesi Ziraat Fakiiltesi Bahge
Bitkileri BolimU’'nde 68renciyken de yine zirai ilag bayilerinde ¢a-
listi. Universiteyi bitirdikten sonra ise yiiksek lisans déneminde iki
zirai bayide mesul mudur olarak gorev yapti.

VAT'In profesyonel anlamda galismaya basladigl ilk yer oldugunu
belirten Peksayin, VAT ile tanisma hikayesini sdyle anlatiyor: “Vilmo-
rin Anadolu Tohumculuk’ta ise baslamamda en buyuk etkenlerden
biri Gokce Atalay oldu. Canakkale’deki zirai bayide calisirken ken-
disiyle tanistim. Yuksek lisansi tamamladiktan sonra askere gittim.
Askerden geldikten 1 gin sonra Vilmorin Anadolu Tohumculuk’ta
ise bagladim.”

ik 5 yil Ege Bdlgesi’nde Uriin Gelistirme Sorumlusu olarak calisan
Peksayin bu dénemde zeytin tzerine yogun arastirma ve ¢alismalar
yaptl. “Ege Bolgesi’'nde 6zellikle Ayvalik bolgesinde zeytin Uzerine
bircok calismada bulundum. Olmasi gereken bitki besleme bolge-
de yapilmiyordu. Var yili-yok yili denilen periyodisitenin asilabilece-
8ini kimse bilmiyordu. Biz 3 yillik bir programla zeytin agaglarinda
bunun bakimla ortadan kaldirilabilecegini ispat ettik. Bunun yani
sira zeytinyagl tadim egitimine de katildim, bu konuda da kendimi
gelistirmeye calistim” diyerek Ege Bolgesi'ndeki calismalarini dile
getiriyor.

ICIMIZDEN BIRI:
YALCIN
PEKSAYIN

VAT Bati Akdeniz Bolge Mudduri Yalgin
Peksayin, 12 yildir Vilmorin Anadolu
Tohumculuk ailesinin bir parcasi. VAT'In
profesyonel olarak ¢calismaya basladigi ilk firma
oldugunu sdyleyen Peksayin, hem edindigi
tecribeler hem de duristlik Gzerine kurulu
olan calisma ortamindan dolayi cok mutlu.

Bitki besleme ve Urun gelistirme lzerine daha fazla arastirma
yapmak icin 2008 yilinda Antalya’'ya tasinan Peksayin, 1-2 yil
sonra boélgede bayilikler ile ilgili yapilan degisiklikler tGzerine
bolge muduri oldu. Peksayin bu slirecte kendisi igin ¢ok de-
gerli olan iki insandan da bahsetmeden gecemiyor: “is haya-
timda 6nemli iki insan var. Birincisi GOk¢e Atalay, ikincisi Sitki
Vursavas. Bildigim birgok teknik bilgiyi Gok¢e Atalay’dan, ticari
boyutu da Sitki Vursavas'dan égrendim. ikisiyle de calisabildi-
gim icin ¢ok sansli hissediyorum.”

Vilmorin Anadolu Tohumculuk’ta ¢calismaktan ¢ok mutlu oldu-
gunu soyleyen Peksayin, “Hem ben hem de ekibim isine kendi
isi gibi sariliyor. Clnkl herkes belirli sinirlar icerisinde karar
alma ve uygulama inisiyatifine sahip. Hem calisanlar hem de
bayiler arasinda isler hep butinlik, durustlik ve samimiyet
cercevesinde yuruyor. Gercekten cok iyi bir is ortaminda, bir
aile ortaminda calisiyoruz” diyerek VAT'ta calismanin nasil bir
duygu oldugunu anlatiyor.

Evli ve bir gocuk babasi olan Peksayin, Antalya bolgesinde is-
lerin ¢cok yogun oldugunu ancak isten vakit bulabildigi zaman-
larda kiziyla sinemaya gitmeyi, gezmeyi, yeni yerler gérmeyi ve
yeni insanlarla tanismayi ¢ok sevdigini séyllyor ve VAT taki po-
zisyonu sayesinde de bunu yapabildigini ekliyor.

Ziraat mihendisliginin Tlrkiye'de gelecegi oldugunu disiinen
Peksayin, “Yasayan herkesin karnini doyurmasi gerekiyor. Bu
ylzden de bol ve kaliteli gida Uretimi sart. Ziraat mUhendis-
liginin her zaman revagta olacagini disiniyorum. Ancak bu
meslekte de basarili olmak icin insanlarin kendini gelistirmesi
gerekiyor. Yabanci dil bilmek ve henuz okul ddnemindeyken pi-
yasada tecriibe edinmek gerekiyor” diyerek, gelecegin ziraat
muhendisleri igin énerilerini sunuyor.



VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA

lletisim
Bilgileri

) MERKEZ
Altay Batur
B 0531353 4114
Alpar Akman

0537 624 77 22

Kamil Sadi Atalay

B 0530 660 48 44

) GUNEYDOGU - DOGU ANADOLU BOLGESI
Erkan Ergiin
8] 05322931298
Sentirk Celik
0533 364 53 71
Tahir Erisen
B 05323513873

Mehmet Tolun
0530 402 12 73

Abdullah Ozkul

B 05304987307
Ertugrulgazi Kurt
0530 237 36 99

Mehmet Maraslioglu

5] 0533 166 96 29

) EGE BOLGESI
Levent Ergiil
@0530 82519 95

Hakan Kaya
B 05337274519

M. Emre Nuhoglu

0530 954 67 75

) DOGU AKDENizZ BOLGESI
Ilker Kog

8053324796 88

Aycan Altintas

0530 386 54 17

Kubilay Killi

B 0530782 78 85

Serkan Karakece
0530 977 54 97

Hasan Siner

® 0534 014 55 35

Samet Kaya

0536 86214 02

Sadik Gocerdir

0530173 38 05

) MARMARA BOLGESI

Fatih Karaca
B 05334861336

ilhami Ulus
00533 140 09 83

Ahmet Arikan

B 05331533810

) KARADENIZ BOLGESI
Ugur Yeni
B 053130717 67
Erkan Kesat
B 05331533857

) BATIAKDENiZ BOLGESI
Yalgin Peksayin

@0532 694 08 81
Umutcan Atalay
® 0533166 96 31

© FETHIYE - ORTACA BOLGESI
Sertan Sabri Geng

0530497 89 35

Mehmet Akif KOsem

® 0536 86169 10

© KUMLUCA - DEMRE BOLGESI
Levent Ipek
0530 497 83 85
Omer Caliskan
0534 889 90 21
Sadik Kdleoglu
B 0533166 96 28

© ELMALI - ISPARTA BOLGESI
Ozgiir Ozcilingir
B 053315338 12

© ANTALYA MERKEZ - SERIK BOLGESI
Ugur Balikcioglu
B 0530 645 40 20
Ertugrul Cenik

B 0530878 59 49

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK
Giizelyali Mah. Percem Sok. No:9 34903
Pendik iSTANBUL

Tel: +90 216 392 36 04 pbx

Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com
www.vilmorin.com.tr

GENTA

Guizelyali Mah. Percem Sok. No:9 34903
Pendik iSTANBUL

Tel: +90 216 494 25 35 pbx

Fax: +90 216 392 36 48
info@gentatarim.com
www.gentatarim.com
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fark ya atan

uriinler
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o ORETICI DESTEK HATTI
444 6 098

www poentatarimecom info@gentatasim,.com

180 (216]494 25 35 1 +50 {216) 392810 46

coziimler

Bitki besleme, tohum ve

zevk bahceciligi iiriinlerimiz, yenilikgi
nitelikleri, teknolojik Ustiinliikleri ve pazara
uygunluklan ile fark yaratiyor. Ureticilere yuiksek
degerli, kazang yaratan ve etkili Uriinleri erisilebilir
fiyatlar ve yaygin bir teknik ekip ile sunuyoruz.




